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OZET

BIiREYSEL iKTiSADi KARARLARIN NOROEKONOMIK CERCEVESI:
DENEYSEL ARASTIRMA ORNEKLERININ DEGERLENDIRILMESI

Iktisat biliminin biitiin ddnemlerinde bireylerin karar ve davraniglar1 6nemli bir konu
olmustur. Yerlesik iktisat, rasyonel insan olarak tanimladigi homoeconomicus modelini,
bireysel ve ekonomik kararlar alinirken, duygulardan ve diger dis faktorlerden etkilenmeyen
bir nevi makine insan olarak tanimlamistir. Ancak rasyonel insan varsayiminin bireylerin
gercek yapisina uyumu, iktisat diinyasinda bircok tartismaya neden olmustur. Buradan
hareketle davranissal iktisadin, analizlere psikolojiyi dahil etmesiyle birlikte yerlesik iktisadin
rasyonel insanina olan giiven zayiflamis, noroekonomi ile birlikte homoeconomicusun
duygusal yonii, karar ve davranislarin yoneticisi olan beyin ve beynin ¢aligma prensipleri ile

bagdastirilarak agiklanmaya caligilmistir.

Bu c¢alismada, yerlesik iktisat varsayim ve teorileri sorgulanmis, davranigsal iktisat,
deneysel iktisat ve son olarak noroekonomi kapsaminda bireylerin davranis ve kararlari
deneysel arastirma Ornekleriyle incelenmistir. Bireylerin basite indirgenemeyecek kadar
komplike bir yapida olmasi ve karar mekanizmasi olan beynin bireylerin ¢ogu zaman kontrol
edemedigi yonlendirmeler yapmasi, bireylerin karar ve davranmiglarinin smirli rasyonalite

varsayimi ¢ercevesinde incelenmesini gerekli kilmistir.

Anahtar Kelimeler: Psikoloji, Noroloji, Davranigsal Iktisat, Deneysel Iktisat, Néroekonomi,
Noropazarlama



ABSTRACT

NEUROECONOMIC FRAMEWORK OF INDIVIDUAL ECONOMIC DECISIONS:
EVALUATION OF EXPERIMENTAL RESEARCH EXAMPLES

The decisions and behaviors of individuals have been an important issue in all periods of
economic science. Established economics has defined the homoeconomicus model, which it
defines as rational human, as a kind of machine human being who is not affected by emotions
and other external factors when making individual and economic decisions. However, the
compatibility of rational human assumption with the true structure of individuals has caused a
lot of controversy in the economic world. From this point of view, the trust in the rational person
of the established economic system has weakened with the introduction of psychology in the
analysis of behavioral economicity, and the emotional direction of the homoeconomics along
with neuroeconomics has been tried to be explained in connection with the working principles

of the brain and brain, which are the managers of decisions and behaviors.

In this study, established economic assumptions and theories were questioned, behavioral
economics, experimental economics and finally the behavior and decisions of individuals
within the scope of neuroeconomics were examined with experimental research examples. The
inability of individuals to be too complete to be simplistic and the Decision-making mechanism
of the brain, which individuals often cannot control, required the examination of
individuals'decisions and behaviors within the framework of the assumption of limited

rationality.

Keywords: Psychology, Neurology, Behavioral Economics, Experimental Economics,
Neuroeconomics, Neuromarketing
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GIRIS

Iktisat biliminde egemen paradigmay1 olusturan merkez okul veya okullar; yerlesik,
ortodoks veya ana akim iktisat olarak tanimlanmaktadir. Iktisatta biitiin bu tanimlar, neoklasik
iktisat ¢ercevesinde sekillenmektedir. Yerlesik iktisat, rasyonel insan olarak tanimladig
homoeconomicus modelinin, duygulardan ve hi¢bir dis faktérden etkilenmeyecegini, yalnizca
kendi ¢ikarlarin1 maksimize etmeye calisan, bencil ve ¢ikarci bireyler oldugunu 6ne siirmiistiir.
Davranissal iktisadin psikolojiyi iktisadi analizlere dahil etmesiyle birlikte baslayan disiplinler
arasi biitlinlesmeyle birlikte, yerlesik iktisadin homoeconomicus modeli ciddi bir sorgulamaya
maruz kalmistir. Davranigsal iktisat bireysel iktisadi kararlarin alinmasinin ve bireylerin
davraniglarinin altinda yatan nedenleri ortaya ¢ikarmis, insanin bir makine olmadigini, bir ruhu
olan, duygu ve diisiincelerinden, fiziki ve sosyal ¢evresinden etkilenen bir yapida oldugunu
yani tam anlamiyla rasyonel olmadigin1 géstermeye ¢alismistir. Nobel ddiilleriyle taglandirilan
davranigsal teoriler, iktisat diinyasinda farkli bakis agilarinin bagslangici sayilabilir. Bu
dogrultuda yapilan caligmalar bireylerin rasyonellikten sapmasini saglayan birgok etken
oldugunu gostermistir. Deneysel iktisat ise davranigsal iktisat teorilerini ve deneysel ortamda
gozlenebilecek iktisadi konular1 laboratuvar ortamina tasiyarak iktisadin bilimselligini bir {ist
seviyeye yiikseltmistir. Buradan hareketle psikoloji, iktisat ve ndroloji biliminin bir sentezi
niteliginde, ndroekonomi disiplini ortaya ¢ikmistir. Bireysel kararlari, bireylerin rasyonelligini,
bireylerin davraniglarinin altinda yatan nedenleri beynin calisma prensipleri iizerinden
aciklamaya c¢alismistir. Son teknoloji cihazlarla bireylerin karar ve davraniglari sonucunda
beyinlerinin hangi bdlgelerinin aktive oldugunu 6lgen néroekonomi, bireylerin ¢ogu zaman
rasyonel davranamadigini, karar ve kontrol mekanizmasi olan insan beynini analiz ederek

kanitlamaya ¢aligmistir.
Calisma dort temel boliimden olusmaktadir.

Birinci boliimde; yerlesik iktisadin metodolojisi incelenecek, buradan hareketle

homoeconomicus varsayimi ve neoklasik fayda teorileri detayl bir sekilde aciklanacaktir.

Ikinci boliimde iktisat ve psikoloji arasindaki iliskiden hareketle davranigsal iktisat ve

deneysel iktisat incelenecektir.



Ucgiincii boliimde, néroekonomi disiplininin noroloji bilimiyle baglantis1 géz dniinde
bulundurularak insan beyninin yapist ve ¢alisma prensipleri incelenecektir. Hayatimizda ¢cogu
seyi kontrol eden beyin ve ¢alisma prensipleri 6grenilmeden, disipliner arasi bir alan olan
noéroekonominin de tam anlamiyla 6grenilemeyecegi diisiiniildiigiinden, ¢alismada bu boliime

genis bir yer verilmistir.

Dordiincii ve son boliimde ise; néroeckonominin ortaya ¢ikisi ve iktisat bilimine olan
katkilar1 agiklanacaktir. Insanlarin neden rasyonel olamadigini ve bu durumun altinda yatan
etkenleri, norolojinin destegiyle agiklamaya g¢alisan néroekonominin 6l¢iim yontemleri ve
deneysel arastirma Ornekleri, iktisadin diger bir alt dali olan néropazarlama ile ortak bir sekilde

incelenecektir.



1. YERLESIK iKTISADIN TEMEL METODOLOJISIi

Iktisat bilimi, temeline insan ve insan davranislarini alan ve bireylerin ekonomiye
etkilerini anlamlandirmaya ¢alisan bir disiplindir. Dolayisiyla iktisadin ilgilendigi konular;
felsefeden sosyolojiye, fizikten matematige, psikolojiden biyolojiye kadar uzanan genis bir
kapsam altinda incelenir. Bu genis kapsam, iktisatta metodolojik tartismalara yol agmistir. Bu
metodolojik tartismalarin 19. Yiizyildan itibaren basladig1 sdylenebilir.! Yaklasik 250 yillik bir
geemis boyunca, iktisat¢ilar “iktisadi nasil yapmaliyi1z?” sorusuna odaklanmis ve bu tartigmalar

tizerinden bir metodoloji olusturmaya ¢alismislardir.

Buradan harekete, iktisadin metodolojisinin tarihsel bir siireci ifade ettigi sdylenebilir.
Bu tarihsel siireg, iktisadin bir bilim dali olarak ortaya ¢ikmasini ve iktisat biliminin gelisim
siirecini  kapsamaktadir. Iktisadin baslangicinin 18, yiizyilin baslar1 oldugu kabul
edilebilir. iktisadin metodolojisi, bilim felsefesinin iktisada kanalize edilmesiyle ortaya ¢ikan,
iktisatta ortaya atilan teori, diisiince ve kuramlarin yontemini inceleyen bagimsiz bir disiplin,
bir yontembilimdir. Bilim felsefesi dogrultusunda metodolojik inceleme ilk olarak a priori ve

a posteriori yonelimleri dogurur. 2

“A priori, dogrulugu deneyim ve goézleme dayanmayan onermeler
iken; a posteriori, dogrulugu deneyim ve gozlem sonucunda meydana gelen
diisiinceler ve yargilardir. Iktisat metodolojisi iktisadin bilimselligini arastiran,
yorumlayan ve felsefe ile ortak bir kesisim alani yaratan bir inceleme

alamidir.” 3

A priori yonelimi tiimdengelim ydntemine agirlik verirken, a posteriori timevarim

yontemine odaklanir.

Tarihsel siire¢ igerisinde, bu yonelimlere istinaden birgok iktisadi diisiiniir metodolojik

tartismalara girmis, her iki yonelim icinde farkli fikirler ortaya konulmustur. iktisat

1 Alfred William "Bob" Coats, Economic Methodology: Theory, Practice And The Current State Of Economics,

Kyklos,1986. s.109

2 Ozgiin Burak Kaymake1, Bilim Felsefesi Isizinda iktisat Metodolojisi. Istanbul: Otiiken, 2013, s. 19.

3Ferhat Pehlivanoglu, “Iktisat Biliminde Y&éntem Tartismasi: Carl Menger ve Gustav Schmoller Cekismesi”, Siyaset,
Ekonomi ve Yonetim Arastirmalar: Dergisi, Cilt.7, Say1.2, 2019, s.196.



metodolojisi  iktisadin  bilimselligini aragtiran bir disiplindir. Adam Smith’in 1776
yilinda “Milletlerin Zenginligi” adli eseri iktisatta metodolojik tartismalarin soyut anlamda

Onciisii sayilabilir.

John Stuart Mill, “On The Definition Of Political Economy And On The Method”

isimli ¢alismasi ile a priorizmin ilk savunucusu olmustur.

Alman tarihgi okulun lideri Schmoller, a posteriorizmin gii¢lii bir savunucu olurken,

Avusturya okulu, a priorizm diisiincesini savunmustur.

John Maynard Keynes, metot tartismalarina daha ilimli yaklagmis belli bir tarafin
savunucusu olmamugtir. Milton Friedman ise, “The Methodology Of Positive Economics”

calismasi ile a priori ve a posteriori yonelimleri arasinda bir uzlagsma saglamstir. *

Bu yonelimler iktisat metodolojisinin cergevesini belirlemistir. Biitiin bu metot
tartismalari, iktisadin bir bilim dali olmasinin 6niinii agmistir. Bilim birikerek gelisen bir
olgudur. Diinyada yasanan gelismeler, baz1 iktisat dgretilerinin daha da 6ne ¢ikmasini ve

yerlesik hale gelmesini saglamistir.

Yerlesik iktisat yaklasimi, yalnizca tek bir iktisat okulu ile iliskili degildir.® Yerlesik
iktisat kavramiyla kastedilen, mevcut durumda sosyolojik anlamiyla egemen iktisat teorisi olan,
iktisat 6gretisinde tlim diinyada yaygin hale gelmis yaklasimdir. Yerlesik iktisadin kokeni 19.
ve 20. yiizyilda, Avrupa’da meydana gelen kiiltiirel ve felsefi gelismelere dayanmaktadir.® Bu
iktisadi okula veya okullara hem temel hem de egemen paradigmay1 olusturdugu i¢in ortodoksi
de denilmektedir.” iktisatta bu ortodoksiyi, geleneksel klasik iktisat dgretisinin devami ve
gelismis versiyonu olan neoklasik iktisat O0gretisi saglamaktadir. Daha dogru ifade etmek
gerekirse yerlesik kuram, neoklasik iktisat c¢evresinde sekillenmektedir. Zaman igerisinde
geligerek ilerleyen neoklasik iktisat 6gretisi, bu baglamda literatiirde bir ¢18ir agmigtir. Bugiin

bile iktisat bilimi dendiginde akillara neoklasik iktisat gelmektedir. Iktisat literatiiriinde,

4 Kaymaket, s. 215-217.

5 David Colander, Richard Holt, Barkley Rosser “The Changing Face Of Mainstream Economics”. Middlebury College
Economics Discussion Paper, No.03-27, 2003, s. 6.

6 Hatice Karacay Cakmak, “Sen’in Yetenek Yaklasimu Anaakim Iktisada Alternatif Bir Paradigma Sunmakta midir?”,
Ekonomik Yaklasim, Cilt.19, Say1.68, 2008, s. 5.

7 Birol Erkan, “Ana Akim (Ortodoks-Neoklasik) Iktisat Ogretisi Elestirisi: Heteredoks Yaklagim Thtiyac1”, Akademik
Arastirmalar ve Calismalar Dergisi, Cilt.8, Say1.14, 2016, s. 25.



2 ¢

neoklasik iktisat i¢in “ana akim”, “yerlesik”, “ortodoks” terimleri de kullanilmaktadir. Howey
ve Bernstein’e gore neoklasik iktisadin yerlesik iktisat haline gelmesi Ikinci Diinya Savasi

sonrasinda gergeklesmistir.®

1970’11 yillarda, diinyada yasanan stagflasyon olgusuna yerlesik iktisadin ¢oziimsiiz
kalmasi, iktisat diinyasinda ayr1 bir kriz yaratmis, yerlesik iktisadin sorgulanmas: iktisatgilari

farkli metodolojik arayislara yoneltmistir.°

Bu arayislar baglaminda; Karl Raimund Popper, Thomas Samuel Kuhn ve
Imre Lakatos gibi felsefeci bilim insanlar1 iktisadin yasadigi krizi anlamaya, farkli iktisat
teorileri arasindaki tartismalari ¢ozmeye, iktisadi  diisiincenin  gelisimini  agiklamaya
calismislardir. Kimi iktisatcilar iktisadi analizin matematiksel ve formiilize olmas1 gerektigini
savunurken, kimi iktisat¢ilar sosyoloji, psikoloji gibi sosyal bilimlerin analize dahil edilmesi
gerekliligini savunmaktadir. iktisadi bilgi ve analizin daha giivenilir ve saglam olabilmesi,
iktisat biliminin kendi alt dallar1 ve diger bilim dallariyla uyum ve karsilikli is birligi iginde

calismasindan gegmektedir.*®

Bu baglamda yerlesik iktisat olarak degerlendirebilecegimiz, iktisadin ortodoksisini
olusturan neoklasik iktisat teorisini detayli bir sekilde incelemek iktisat biliminin temellerini

daha iyi anlamamiz1 saglayacaktir.

1.1 Neoklasik iktisat Teorisinin Tarihsel ve Kuramsal Cercevesi

Neoklasik iktisat, tanim itibariyle komplike bir yapiya sahiptir. Bu komplike yapiy1

daha anlasilir kilabilmek i¢in, bazi siniflandirmalar yapmak yararli olacaktir.

Neoklasik iktisadi; kimi iktisatcilar belirli bir tarihsel zaman dilimini baz alinarak
aciklamaya calismakta, Kimileri neoklasik iktisadin temelini olusturan kavramlar temelinde,
kimileri ise neoklasik iktisat 6gretisiyle 6zdeslesmis diistintirler ve bu diistiniirlerin fikirleri

tizerinden tanimlamaya ve anlamlandirmaya c¢alismistir. Bu calismada neoklasik iktisat,

8 Neva Goodwin, Jonathan Harris, Julia Nelson, Brian Roach ve Mariano Torras, Microeconomics In Context (Third
Edition), New York: M. E. Sharpe, 2014, s. 146.

9 Turan Yay, “Iktisadin Kapsanu ve Yontemi Uzerine”, Ekonomik Yaklasim, Cilt.16, Say1.57, 2005, s. 8.

0Yyay, s. 9.



herhangi bir siniflandirmaya agirlik vermeksizin, bahsedilen ii¢ siniflandirmanin da en temel

ve en onemli 6zellikleri tizerinden aciklanmaya calisilacaktir.

Neoklasik iktisadin hakimiyetinin 1870-1930 yillar1 arasinda oldugu sdylenebilir.
Rasyonalite, yontemsel bireycilik, denge, matematiksel metot ve fayda kavramlari neoklasik
iktisadin temelini olusturmaktadir. Walras, Jevons, Menger, Marshall donemin en dnde gelen
iktisatcilaridir.'! Neoklasik iktisat bu farkli siniflandirmalarin ortak sonucu ile resmedilebilecek
bir dgretidir. Tek bir olgu veya diislince ile tanimlanmasi ve anlasilmasi miimkiin olmamakla
birlikte, etkin oldugu yillar ve bu yillar i¢inde galigmalar1 bir devrim niteliginde olan
diisiiniirleri ve ortaya konan ¢alismalarin harmanlanmasiyla bir biitiin olarak incelendiginde

dogru bir tanim yapilabilir.
Neoklasik iktisat 6gretisini donemlere ayirarak aciklamak gerekirse dncelikle;

Marjinalist devrim2 olarak degerlendirilen ve neoklasik iktisadin baslangici sayilan
donemi agiklayabiliriz. Marjinalist devrimi; Carl Menger, William Stanley Jevons ve Léon
Walras ’1in ¢alismalarinim baslattigini soylemek yanlis olmayacaktir.®® William Stanley Jevons,
1871 yilinda yayimladigi “Politik Ekonomi Teorisi” isimli eseriyle, marjinalist devrimin
onciisti olmustur. “Marjinalist devrim” adi verilen neoklasik iktisadin ilk asamasi olan bu
donemde, Jevons, Marshall ve Warlas azalan marjinal fayda'* kavramini ilk kez kullanan

iktisatcilardir.®

Marjinal devrim, kolay analiz edilemeyen tarih, felsefe, psikoloji gibi bilim dallarin
analizlerden ayristirarak, analizleri yalnizca iktisadi unsurlara indirgemis bdylelikle daha

formiilize ve matematiksel analizler yaparak, iktisad1 daha kolay test edilebilir matematiksel bir

11 David Harvey, A Brief History Of Neoliberalism, Oxford: Oxford University Press, 2005, s. 20.

12 “Marjinalist Devrim” ya da “Marjinal Devrim” kavramu ilk olarak Myist (1946) tarafindan kullanilmstir. Tktisadi diisiince
tarihinde Marjinalist Devrim’in genellikle su li¢ kitabin yayimlanmasiyla birlikte basladigi soylenebilir. William Stanley
Jevons’in “Theory of Political Economy (Ekonomi Politik Teorisi)”; Carl Menger’in Grundsétze der Volkswirtschaftslehre
(iktisadin Tlkeleri) (1871) ve Léon Walras’in “Elements D'économie Pure, Ou Théorie De La Richesse Sociale (Piir Tktisadm
Unsurlart veya Toplumsal Zenginlik Teorisi)” (1874) baslikli kitaplari. Bu bakimdan, marjinal fayda kavramu tizerine insa
edilen ve ilk olarak Jevons, Walras ve Menger tarafindan formiile edilen marjinalist deger teorisi 1870-1890 yillar1 arasinda
Marshall’m da bulundugu diger diisiiniirlerce detaylandirilmustir. (Kaynakea: Bilir 2017, s.12)

13 Giilten Kazgan, iktisadi Diisiince veya Politik iktisadin Evrimi, Istanbul: Istanbul Universitesi Iktisat Fakiiltesi Yaymlari,
1969, s. 147.

14 Bir maldan tiiketilen miktar arttik¢a, artan her birim maldan alinacak fayda azalir. Tiiketim arttik¢a bir siire sonra fayda sifira
iner sonrasinda da azalmaya baslar. Buna “Azalan Marjinal Fayda Kanunu” adi verilir.

(Kaynakga: https://piyasarehberi.org/sozluk/azalan-marjinal-fayda-yasasi) Erisim Tarihi: 01.09.2020

15 Hatime Kamilgelebi, “Davranissal Iktisadin Neoklasik Iktisat Fayda Teorilerine Elestirisi ve Davramssal Iktisatta Fayda
mutluluk iliskisi”, Ekonomi Bilimleri Dergisi, Cilt.4, No.2, 2012, s. 57.
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iktisat kivamina getirmistir. Marjinal devrimin, fizik ve matematik bilimine ait kavramlari

iktisadi analizlere uygulamasi, deger teorisinin yeniden bigimlenmesini saglamistir.*®

Marjinalist teorinin kavramlari, Adam Smith, David Ricardo, John Stuart Mill ve

Karl Marx tarafindan sekillendirilmis olan klasik deger teorisinin'’ yerini almaya baslamistir
18

1890-1894 yillar1 arasinda John Bates Clark, Phillip H. Wicksteed ve Knut Wicksell
tarafindan marjinal iiretkenlik'® teorisinin kurulmasi ve boylece marjinalci anlayisin iiretim
alanina sokulmasinin neoklasik iktisadin gelisimindeki ikinci sicramayi yarattigi 6ne

stirilmustiir.

1934-1947 doneminin neoklasik iktisatta Paretocu dirilis donemi olarak bilindigini,
John Hicks, Harold Hotelling, Oskar Lange, Maurice Allais ve Paul Samuelson’un
calismalariyla ordinal fayda?® kavraminin ortaya konuldugunu ve bu kavramla neoklasik deger

teorisinin gelistirildigi belirtilmektedir.?

“Edgeworth, Wickstead, Pigou, BohmBawerk, Wieser, Pantoleoni, Barone, Pareto,
Wicksell, Cassel, Fisher, Clark” bu donemde neoklasik iktisat kuramina etkisi olan ve gelistiren

iktisatcilardir.??

16 Fatih Kaleci, “Iktisat ve Deger”, (http://www.academia.edu/download/52770690/IKTISAT_VE_DEGER.pdf,s. 23.)

17 “Degerin tamamen emek tarafindan iiretildigini ileri siiren bu goriise klasik deger teorisi denir.”

18 Hijseyin Giirkan Abali, Anaakim Egitim fktisadimn Kuramsal Temellerine iliskin Elestirel Bir Coziimleme,
Yayinlanmamis Doktora Tezi, Ankara Universitesi, Egitim Bilimleri Enstitiisii 2011, s. 47.

19 Marjinal iiretkenlik teorisi, 18. yiizyiln ikinci yarisinda bir neoklasik iktisat yaklasim olarak ortaya atilmugtir. Marjinal
iretkenlik teorisi, hem iiriin hem de girdiler i¢in tam rekabet piyasasinin varligini, bireylerin rasyonelligini, iretim
fonksiyonlarmin birinci dereceden tiirdes olmasini ve isgiicliniin tiirdesligini 6ngoriir. Neoklasik teoriye gore, bu varsayimlar
altinda iiretim girdileri arasindaki rekabet, birim bagna girdi getirisini kendi marjinal verimine esitler. Uretim fonksiyonu
birinci dereceden tiirdes ise, her bir {iretim girdisinin iiretimdeki pay1, girdinin marjinal verimliligi ile o girdiden kullanilan
miktarin ¢arpimina esittir. (Kaynak: Kenan Lopgu, Ugur.B.Kaytanci,Sanli Ates. “Marjinal Verimlilik Teorisi ve Tiirkiye
Imalat sanayii Uzerine Bir Uygulama.” C.U. Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi, Cilt 19, Say1 1, 2010, Sayfa 99-114. 5.99)

20 Ordinal Fayda Teorisi, faydanin dlgiilemeyecegi prensibine dayanir. Buna gore, fayda yalnizca kiyaslanabilir. Bir birim A
malinin saglamis oldugu fayda bir deger alinarak dl¢iilemez. Bu kisiden kisiye degistigi gibi yer ve zamana gore de degisir. Bu
noktada kisi A malindan sagladig: fayday, diger mallardan saglayacag: faydayla kiyaslayarak karara varir. Bu durum farksizlik
analizi (kayitsizlik analizi) ile agiklanir.

(Kaynak:  https://cdn-acikogretim.istanbul.edu.tr/auzefcontent/20_21 Guz/genel_iktisat/4/index.html)  Erisim  Tarihi:
10.09.2020

21 Abaly, s. 46.

22 Ernesto Screponti ve Stefano Zonogni, An Outline Of History Of Economic Thought, Oxford: Clerandon Press, 1993, s.
176.
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Neoklasik terimi ilk kez 1900’de Thorstein B. Veblen tarafindan kullanilmigtir. Bu
kavrami Marshall’in c¢alismalar1 iizerinden ele alan Veblen, neoklasik iktisat terimini bir
yandan klasik iktisat gelenegi agisindan ele alirken, diger bir yandan klasik iktisat geleneginden

ayr1 tutarak agiklamaya caligsmistir.
Veblen’e gore neoklasik iktisadin temel dzellikleri su sekildedir:2
° Evrimsel siire¢ dikkate alinmaz. Iktisadi siire¢ dinamik degil, statiktir.

o Yontemsel bireycilikten yola ¢ikilmaktadir. Neoklasik iktisatta, tiim iktisadi

unsurlar bireycilikten yola ¢ikarak agiklanmaktadir. Analizlerin temel unsuru bireylerdir.

o Bireyler rasyoneldir, akilci bireylerdir. Homoeconomicus yani rasyonel insan

anlayis1 gecerlidir.

J Analizler fayda temelli yapilmaktadir. Yontemsel bireycilik ve rasyonel insan
varsayimlarinin bir sonucu olarak neoklasik iktisatta bir seyin degeri sagladigi fayda

ile dlgiiliir. Bireyin amaci faydasini maksimuma ulastirmaktir.

J Matematiksel analiz neoklasik iktisadin merkezinde yer almaktadir. Neoklasik
iktisat¢ilar agisindan matematik Onemli bir aragtir. Analizlerin bilimselligi matematiksel

olmalarindan kaynaklanir.

o Neoklasik iktisatta, ekonomide zaman icerisinde her daim dengeye yonelik bir

hareket oldugu varsayilmaktadir.

Yani rasyonel bireylerin kendi kisisel ¢ikarlarinin pesinde kosmalart sonucunda, iktisadi
sistemde denge (Walrasyan anlamda ‘genel denge’, Marshallyan anlamda ise ‘kismi denge’)
ortaya ¢cikmaktadir. Bu siirecte dengesizlikler ise, dengeye yonelim siirecinde ortaya ¢ikan

gecici durumlar olmaktadir.

Neoklasik iktisat ogretisinin temelini bireylerin rasyonelligi olusturur. Teoriye gore;

toplum rasyonel, kendi ¢ikarlarin1 maksimize etmeye odakli bireylerin toplamindan olusuyorsa,

23 Hiisnii Bilir, “Neoklasik Iktisadin Tanimlanmasma Yonelik Bir Deneme”, insan ve Toplum Bilimleri Arastirmalarn
Derqgisi, Cilt.7, Say1.2, 2018, s. 665-666



iktisadi olaylar1 da bireyler lizerinden agiklamak miimkiindiir. Toplumsal olaylar, bireylerin
aktiviteleri ve birbirleri arasinda kurduklar iliskilerle agiklanmaktadir. Bu goriis; yontemsel

bireycilik? olarak da adlandirilabilmektedir. 2°

Neoklasik iktisadin en 6nemli temsilcilerinden biri olan Walras’in genel denge teorisi;
yontemsel bireyciligin, bireyin kendi psikolojisi, fiziki ve sosyal ¢evresi ve diger bireylerle
etkilesimlerinin sonucu olarak belirlenen davraniglari anlaminda, kdkten bir degisimi temsil
etmektedir?®. Adam Smith, bencil bireylerin kendi menfaatlerini korumasinin sonucu olarak,
toplumun sanki “goriinmez bir el” tarafindan yonetiliyormus gibi (fiyat mekanizmast) uyum
icinde calisacagini, bu sayede ekonominin kendiliginden dengeye gelecegini 6ne stirmiistiir.

Neoklasik iktisat ise Adam Smith’in bu gériisiinii desteklemis ve kanitlamak istemistir.?’

Neoklasik iktisat Ogretisinde one ¢ikan diger bir 6nemli varsayim, matematiksel
analizdir. Matematiksel varsayimlar, iktisadi analizin komplike yapisini azaltmis ve analizlerin
daha basite indirgenerek agiklanmasini saglamistir. Ancak Alfred Marshall analizlerin yalnizca
matematik temelli olmamasi gerektigini iddia etmis ve asil 6nemli olanin, ger¢eklerden
kopmamak ve soyutlamayi asarak deneysel gerceklige yaklasmak oldugunu belirtmistir.
Marshall’a gore; matematiksel Olgiitler ¢ok 6nemli olmasma karsin matematiksel model
kullanma gayesi, bazi gergekliklerin gdézden kagirilmasma neden olabilmektedir. Iktisatta
matematik bir amag¢ degil, anlatim1 kolaylastiran bir arag olmalidir. Ayrica matematiksel
yontemle anlatilanlar ayn1 zamanda s6zlii bir sekilde anlatilmalidir. Gergek hayatla baglantili

ornekler de eklendikten sonra matematiksel kisim ¢alismadan ¢ikartilmalidir.?®

24 Neoklasik iktisat, bireyin otonom davranislarmin bir sonucu olarak toplumun uyumlu bir bigcimde isleyecegini ve bu
durumun herkesin yararina olacagini kanitlamak amaciyla ortaya koyulmus bir teoridir. Bireyden yola ¢ikarak toplumu
aciklamasi, ‘yontemsel bireycilik’ olarak isimlendirilir. (Kaynak: Acar s.122)

25 Bilir, 2018, s. 665.

% J. Kenneth Arrow, “Methodological Individualism And Social Knowledge”. The American Economic Review. Vol. 84,
No.2, 1994, s. 6.

27 Gokmen Tarik Acar, Neoklasik Iktisat Teorisine Metodolojik Acidan Elestirel Bir Yaklasim. Yaymlanmamis Doktora
Tezi, Istanbul Universitesi, Sosyal Bilimler Enstitiisii, Iktisat Teorisi Anabilim Dal1,2005. s. 53.

28 John Maloney. Marshall, Ortodoxy And The Proffessionalization Of Economics, Cambridge: Cambridge Universty
Press, 1985, s. 54.



Neoklasik Teori, 1929 biiyiik buhrani ve ardindan Genel Teori’nin yayimlanmast ile

birlikte Kuhn’cu anlamda bir kriz yasamistir.?°

Kuhn’cu yaklagima gore; bir paradigmanin olusabilmesi i¢in dort temel unsur vardir.
Bu unsurlar; sembolik genellemeler, metafizik 6geler, degerler ve son olarak 6rneklerdir.
Kuhn’a gore bir bilim paradigmanin gerektirdigi biitiin prensiplere ve arastirma konularina
uygun yapiliyorsa normal bir bilimdir.*® Kurallarda sapma meydana geldiginde paradigma
degisimi gergeklesir. Neoklasik teori belli bir siire sonra yasadigi bu krizi agmis, baska bir
deyisle paradigma degisimi gerceklesmemistir. Gelistirildigi donemden itibaren kisa siireli kriz

donemi harig giiniimiize kadar “normal bilim” olma 6zelligini korumustur.3!

1.1.1. Homoeconomicus (Rasyonel insan)

Rasyonalite, neoklasik iktisat Ogretisinin temel yap1 tasini olusturmaktadir.
Rasyonellik; aklin kurallarina uygun olan, anlasilmaya uygun durumda olan, tutarli, mantik
cergevelerine uygun anlami tagir. Rasyonalite; Cambridge Felsefe Sozliigiinde “bir eylem,
inang veya arzu, eger bu eylem, inan¢ veya arzu rasyonel ise se¢ilmelidir.” seklinde kuralci bir

kavram olarak tanimlanmaktadir.3?

Rasyonalitenin kavramlastirilmasinda en 6nemli isimlerin basinda gelen Weber, dort
ayr1 rasyonalite anlayis1 ortaya koymaktadir. Weber bu rasyonalite kavramlarini; pratik, teorik,
bigimsel ve 6zsel rasyonalite seklinde smiflara ayrrmistir.3® Weber, bireylerin giinliik hayatini
devam ettirebilmek i¢in vermek zorunda oldugu kararlar1 alirken kullandiklar1 rasyonaliteyi,

pratik rasyonalite olarak adlandirmistir.3

Pratik rasyonalite; bireyin faydasint ve sosyal refahimi artirmak icin elinde

bulundurdugu araglar1 bilingli bir sekilde tercih ederek, amacina ulasmak icin titizlikle

2 Yilmaz Aydin, “Post Otistik Tktisat: Tktisat Egitimi ve Neoklasik Tktisat Elestirisi”, SU Sosyal Bililmler Enstitiisii Dergisi,

Say1.35, 2016, s. 36.

30 Kaymakg1,37

31 Yilmaz, s. 36.

32 Robert Audi, The Cambridge Dictionary Of Philosophy (Second edition), Cambridge: Cambridge University Press, 1999,
S. 772.

33 Stephan Kalberg, “Max Weber’s Types Of Rationality: Cornerstones For The Analysis Of Rationalization Processes In
History”, The American Journal Of Sociology, Vol. 85, No. 5, 1980, s. 1148.

3 Max Weber, “The Protestant Ethic And The Spirit Of Capitalism”, (Ingilizceye ¢eviren: T. Parsons), 1958, New York,
Scribner’s, s. 77- Aktaran: (Zeynep B. Ugur ve Afife Artik, “Insan Rasyonel Bir Varlik nudir?”’, Tktisat Sayisi, 2017, Sayi: 3,
s.18))
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kullanacagini sdylemektedir.**Teorik rasyonalite; bireyin soyut kavramlar iizerinden akil
yiiriitme, mantik, timdengelim ve tiimevarim yontemlerini kullanarak fikir iiretebilmesi olarak
tanimlanmaktadir. Bigimsel rasyonalite; 6zellikle hukuki olarak alinan kararlarin, bireylerden
bagimsiz olarak iglemesini ve hakimlerin kararlart hukuk kurallarina dayanarak vermesini
ongdrmektedir. Biirokrasinin karsilastigi sorunlar1 ¢ézmekte temel kurallara en uygun olan
metodu se¢gmek olarak tanimlanmaktadir.® Ozsel rasyonalite ise bireyin kendine has bir sebeple
herhangi bir ahlaki deger ya da inangla alakali bir amac1 iginde barindiran rasyonalite seklinde
aciklanabilmektedir.®’ Iktisatta en yaygm kullanima sahip olan aragsal rasyonalite, Weber’in

rasyonalite siniflandirmalarindan pratik ve bicimsel rasyonalite tiiriine girmektedir. 38

Rasyonel davranis; 1992 yilinda Iktisat Nobel 6diiliinii almis Gary S. Becker’in
tanimiyla, “bir adim sonrasini ongorebilen, faydayr maksimize yapan tutarli davranmistir.” Diger

bir sdyleyisle akil ve mantik ¢er¢evesinde hareket etmektir.

Geleneksel klasik iktisat ogretisinden neoklasik iktisat 6gretisine gecis doneminde
degisime ugrayan fayda kavrami ile bireylerin, daima faydasini maksimize etmek isteyecegi
varsayimi neoklasik iktisat 6gretisinin temel varsayimi haline gelmistir. Rasyoneliteye uyum

saglayan ve rasyonel bireyleri tanimlamak i¢in kullanilan kavram ise: Homoeconomicusdur.®

Neoklasik iktisat homoeconomicus modelinin; kararlarini alirken tam bilgiye sahip
oldugunu, dolayisiyla da en dogru karar1 verdigini savunmaktadir. Rasyonel insan, daima kendi
cikarlar1 dogrultusunda hareket eden, kendi ¢ikarlarini maksimize etme g¢abasi iginde olan,
bencil ve ¢ikarci bir varliktir.Her kosulda akilci kararlar1 verebilen bu insan modeli, tercihlerini
sekillendiren degisikliklere karst duyarli ne istedigini bilen stabil bir varliktir. Her durumda tam

bilgiye sahip oldugundan hata pay1 yok denecek kadar azdir.

3 Max Weber, “From Max Weber: Essays In Sociology”, (Ingilizceye geviren: H.H. Gerth ve C.W. Mills) 1958, New York,
Oxford University Press, s. 293 -Aktaran: Zeynep B. Ugur ve Afife Artik, s. 18.

3 Stephan Kalberg, s. 1150.

37 Ugur ve Artik, s. 18.

38 Ugur ve Artik, s.19

39 Homoeconomicus kavrammin ilk olarak Mill’in “Essays On Some Unsettled Questions Of Political Economy (Ekonomi
Politigin Coziilmemis Baz1 Sorunlar1 Uzerine Denemeler)” (1848) baslikh eserinde goriildiigii ve “Principles Of Political
Economy (Ekonomi Politigin flkeleri)” (1848) baslikli eserinde de nihai ve tam haline ulastig1 sdylenebilir. (Kaynak: Bilir,
2017, s.57,)
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Bu varsayim, neoklasik iktisadi modelleri basite indirgeyerek analiz etme konusunda

cok etkili olsa da bu analizler gergeklikten uzaktir.

Neoklasik gorlistin  rasyonel insani, herhangi bir i¢ veya dis faktorden,
duygulardan bagimsiz bir nevi makine insandir. Bu varsayima gore tiiketiciler gelirleri en kisitli
oldugu zamanlarda bile kendilerine en yiiksek faydayi saglayacak tercihi yapabilecek
kusursuz bireylerdir. Herhangi bir belirsizlik durumunda, bireyler durumlara iligskin ihtimalleri
dogru hesaplayabildikleri igin yine beklenen faydasi en yiiksek olan segenegi tercih
edeceklerdir. Iktisat bilimi, -6zellikle neoklasik iktisat doneminde- sosyal ve siyasal kavramlar,
politika, hukuk, toplumsal deger ve kurallari, insan psikolojisi, insanin fiziki ve sosyal ¢evresi,
ahlaki degerleri gibi sosyal kavramlari bir makine sisteminin pargalari gibi tek bir agiklayici
mekanizmaya indirgeyerek, biitiin bu alanlar1 analizlerin disinda birakarak, fayda ve kar
maksimizasyonu odakli agiklamaya calismaktadir. iktisat kendine 6zgii bu yapr ile rasyonaliteyi
kullanarak tiim insan davraniglarini tek bir diizende agiklamaya ¢aligsan bir yapiya doniismiistiir.
Iktisadi faaliyetlerin merkez c¢ekirdegini olusturan bireye, rasyonel insan tamimlamasim
yapmakta ve biitlin toplumsal yasami ve insanin olusturdugu yapiy1, temelinde rasyonel insan
kavrami olmakla birlikte ekonomik kurallar gercevesinde aciklamaya girismektedir.*
Homoeconomicus kavrami, neoklasik iktisat 6gretisinde analizlerin eksikliginin ve analizlerin
gercek hayata yakinlasmasini engelleyen en biiylik faktorlerden biridir. Basta davranigsal iktisat
Ogretisi olmakla birlikte, iktisat literatiiriinde bircok diisiiniir ve diisiince okullar

homoeconomicus varsayimina ciddi elestiriler getirmistir.

Davranigsal yaklasimin onciilerinden olan Albert O. Hirscmann’a gore iktisadin,
insanin kendine has ve ayni zamanda toplumsal yanini da olusturan “tutku, ask, begenilme
istegi, nefret, kendini kisisel olarak gelistirme istegi, bagimsiz karar alma yatkinligi” gibi
yanlarmin, mekaniksel bir akla indirgemeksizin dikkate almasi gerekmektedir.*! Zamanlar arasi
tutarsizlik ve beklenen ile gergeklesen durumun ayni olmamasi, insanlarin rasyonel davranisin

gerektirdigi tutarlili@i ve akilciligi biinyelerinde barindirmadigini gosterirken; tltimatom

40 Filiz Baloglu. “Rasyonalite ve Ekonomik Sosyoloji”. Sesyoloji Konferanslar, Cilt.26, 2000. 5.219-220.
41 Metin Sarfati, "Iktisat 'Bilimi Uzerine Tartisma", Iktisat Dergisi, Say1.415, 2001 s. 10.
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oyunun*? gelistirilmis versiyonu olan diktatér oyunu®® bireylerin her durumda ¢ikarlarim
maksimize eden davraniglar gosteremedigini, ortaya koymaktadir. Daniel Kahneman, bir
kadinin begendigi bir tigortii, 25 dolar yerine 15 dolara almak i¢in uzun bir yol gitmeyi goze
almasina ragmen; begendigi bir montu, kendine yakin bir mesafede 130 dolara almak varken
135 dolara ilk gordiigli yerden almasinin homoeconomicusun gerekliligi olan tutarlilikla

aciklanamayacagini belirtmektedir.**

Homoeconomicus kavramina yonelik en onemli elestirilerden birisi Halbert A.
Simon’1n ortaya atmig oldugu rasyonalitenin siirliligidir. Neoklasik iktisadin rasyonalitesine
gore; rasyonelliginin sinirsiz olmasi, karar verici bireylerin tutarl bir fayda fonksiyonuna sahip
olmasi, bireylerin tercihlerinde biitiin segcenekleri bilmesi, her bir se¢enek icin beklenen fayda
degerini hesaplayabilmesi ve beklenen fayday1 maksimize edecek secenekleri tercih edebilmesi
gerekmektedir.*® Simon ise bu durumun kompleks oldugunu, sinirli rasyonalite ile karar verici
bireyin secenekler konusunda detayli bir arastirma yapmasi gerektigini, gerceklesen
aksiyonlarin sonuglari hakkinda ise yetersiz ve eksik bilgiye sahip oldugunu ve sadece kendisini

tatmin edecek aksiyonlar sectigini varsaymaktadir.

Karar verici bireyler, olas1 secenekler arasindan degil, var olan seceneklerden en
lyisini se¢mis olmaktadir. Yine sinirsiz rasyonalitede maksimum faydayr verecek segcenegin
hesaplanabilmesi engel teskil etmezken, sinirli rasyonalite gergcevesinde belirli amaglar1 ve
yetersizlikleri olan insanlarin bu amaglarina ulagsmak icin yapacaklari; arastirma verilerini
hesaplama kapasitelerinin ve becerilerinin smirliligina bagli olacaktir. Ayrica siirsiz
rasyonalitede fayda fonksiyonu haricinde, bireylerin arzu ve istekleri disinda herhangi bir
psikolojik faktore yer vermek gerekmemektedir. Sinirli rasyonalitede ise karar verici bireylerin

davranisini tahmin etmek igin onun sosyolojik yapisina ve psikolojisine ihtiya¢ duyulur.*®

42 “Deneye katilan iki kisiden birine bir miktar para verilir. Paray1 alan, deneye katilan diger kisiye paranin belli bir kismini
vermeyi teklif eder. Eger ikinci kisi yapilan teklifi kabul ederse paray: teklif edilen sekilde paylasirlar. Eger teklifi kabul
etmezse her ikisi de hicbir sey alamaz.”

4 “Deneklerden birine bir miktar para veriliyor ve denege, isterse bu paranin bir kismmi diger oyuncuya verebilecegi
sOyleniyor. Yani, deneklerden biri “diktatdr” olarak segiliyor, se¢me giicii ona veriliyor ve “diktatér” paranin nasil
dagitilacagina karar veriyor.”

4 Timugin Ziinbiil, Geleneksel iktisat Teorilerine Metodolojik Bir Elestiri Denemesi, Yaymlanmamis Doktora Tezi,
Marmara Universitesi, Sosyal Bilimler Enstitiisii, [ktisat Anabilim Dal, ktisat Teorisi Bilim Dal1, 2011, s. 185.

45 Herbert A. Simon, Models Of Bounded Rationality Behavioral Economics And Business Organization, Cambridge:
MIT Press, 1983, s. 172.

46 Jzzettin Onder, “Iktisat ve Psikoloji iliskisi Uzerine”, iktisat Dergisi, Say1.453, 2004, s. 53.
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Simon’un sinirli rasyonalite varsayimi, neoklasik iktisadin beklenen fayda teorisine de
bir elestiri niteligindedir. Beklenen fayda teorisinden ¢alismanin ilerleyen boliimde detayli bir
sekilde bahsedilecektir. Calismanin ikinci boliimiinde “davranmigsal iktisat” Ogretisi basligi

altinda ise Simon’un sinirli rasyonalite varsayimina detaylariyla birlikte deginilecektir.

Bu kapsam altinda homoeconomicus kavramina getirilen elestiriler iic ana baglikta
toplanabilmektedir. Getirilen ilk elestiri, tam bilgi ve bilginin belirli oldugu varsayiminadir. Bu
varsayimin dogrulugu hakkinda tereddiitler vardir. Aslinda literatiirde ¢ogu iktisatci belirsizlik
ve eksik bilginin varligim1 kabul etmektedir. Ancak eksik bilgi “dogru” bir bicimde
tanimlanamadigindan son sans stratejisi olarak goriilmekte ve neoklasik iktisat &gretisi
diistiniirlerince, bir tutarsizlik durumunun veya rasyonel olmayan davranisin eksik bilgiden

kaynaklandig: ileri siiriilmektedir.*’

Bir diger elestiri; bireylerin en uygun duruma ulagmaya ¢alisirken karsilarina ¢ikan

problemleri ¢ozmekte yeterli hesaplama yetisine sahip olmadiklarinadir.

Son ve en 6nemli elestiri ise homoeconomicus kavraminin, bireylerin se¢cimlerinin ve
beklentilerinin nedenini agiklamalarin1 saglayacak psikolojik unsurlari disarida birakmasidir.
Inang, se¢im veya beklenti gibi psikolojik unsurlari agiklamaya caligmak insanin komplike
yapisini ortaya ¢ikardigindan analiz dis1 tutulmaktadir.*® Homoeconomicus kavraminin tiim bu

sebeplerden Gtiirii insan davranigini analiz etme konusunda zayif oldugu sdylenebilir.

1.1.2. Beklenen Fayda Teorisi

Yerlesik iktisatta belirsizlik altinda bireysel davraniglari agiklayan teori, beklenen
fayda teorisidir. Beklenen fayda teorisi, beklenen degerler ve olasiliklar {izerine kuruludur.
Beklenen fayda teorisi varsayimlarina gore; bireyler rasyonel kabul edildikleri i¢in, belirsizlik

oldugunda dahi beklenen fayday1 dogru analiz etmektedir.

Kokeni, Daniel Bernoulli’'nin 1738’de ortaya atmis oldugu, St. Petersburg

Paradoks’una dayanan beklenen fayda modeli, daha sonra Johnvon Neumann ve

“Hiiseyin Ozel, _“The Explanatory Role Of Genel Equilibrium Theory: An Outline Onto A Critique Of Neoclassical
Economics”, H. U. Iktisadi ve Idari Bilimler Dergisi, Cilt.18, Say1.1, 2000, s. 270

8 Brian Kandor, “Rational Expectations And Economic Thought”, Journal Of Economic Literature, Cilt.17, 1979, s. 1422-
1424.
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Oscar Morgenstern’in, 1944 yilinda yayimladiklar1 “Theory Of Games And Economic
Behavior” isimli ¢alismalar1 ile gelistirilmistir. Bu model, baz1 kaynaklarda “von Neumann-

Morgestern Modeli” olarak yer almaktadir®

Bernoulli’nin ortaya attigi St. Petersburg Paradoksu, klasik yazi-tura oyunudur. Bu
paradoksa gore, madeni para tura gelene kadar atilmaktadir. Atilan madeni para sonucunda her
tura geldiginde bir 6diil kazanilmaktadir. Bu 6diil madeni paranin ka¢ kere atildigi ile
iliskilendirilmektedir. Madeni para x kere atildi ise kazanilacak para 2x olur. Daha anlasilir
ifade etmek gerekirse, ilk madeni para atilisinda, yazi gelirse 2 lira, ikinci sefer atildiginda
gelirse 4, ilk ikisinde gelmeyip iiciincii seferde gelirse 8 lira kazanilmasi seklinde devam
etmektedir. Bu durumda madeni para her atildiginda tura gelme ihtimali %50 oldugundan, X
seferde de bu ihtimal %50 olacaktir. Sonu¢ olarak oyunun beklenen parasal degeri sonsuza
uzanacaktir. ilging olan ise bdyle bir oyuna katilim oram yiiksek olmasi gerekirken, tam tersi

durumun gergeklesmesidir.

Benoulli, bireylerin kazandiklar1 para miktar1 arttikca, iistiine eklenecek her bir birim
paradan elde edecekleri faydanin azalacagini diisiinmiistiir. Bu durum azalan marjinal fayda
kanunu ¢ercevesinde gerceklestirilen ilk Oneri olarak degerlendirilebilir. Bernoulli,
gozlemlerinde bireylerin 6nemsediklerinin beklenen gelir olmadigini, bireylerin beklenen
faydayr maksimuma ulastirmak amaciyla hareket ettiklerini gérmiistiir. Bu durum, fayda

fonksiyonu grafiginin i¢biikey oldugunu gostermektedir.

Bernoulli daha sonraki ¢alismalarinda oyunun sonlu bir sonucu oldugunu gostermistir
ancak modelleri faydanin nasil 6l¢iilecegi konusunda yetersiz kalmistir. Ta ki 1944 yilinda

John von Neumann ve Oskar Morgenstern, beklenen fayda modelini gelistirene kadar.>

Bu iki bilim insanm1 beklenen fayda maksimizasyonunun, rasyonel kriterlerle bagh

oldugunu ve birgok aksiyomdan meydana ¢ikarildigii kanitlamislardir.>!

49Tolga Aksoy, Isil Sahin, “Belirsizlik Altinda Karar Alma: Geleneksel ve Modern Yaklasimlar”, iktisat Politikasi
Aragtirmalar1 Dergisi Journal Of Economic Policy Researches Cilt:2, Sayi12, 2015, 1-28, s. 8.

%0 Giilengiil Kogaslan, “Risk Altinda Kararlar Almada Neoklasik ve Alternatif Yaklasimlar: Kayiplar Altinda Risk Tavirlarina
[liskin Davramgsal Bir Arastirma”, Yaymlanmamis Doktora Tezi, Istanbul Universitesi / Sosyal Bilimler Enstitiisii / Tktisat
Anabilim Dal1 2011, s. 21.

51 Kogaslan, s. 20.
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“Neumann ve Morgenstern, Bernoulli’nin beklenen fayda teorisini formellestirmistir.
Ortaya koyduklar1 aksiyomlar, beklenen fayda teorisinin bir¢ok alanda yaygin bir sekilde
kullanilmasimin oniinii agmastir. Teori tizerinde; “Fishburn, Herstein ve Milnor, Krantz, Luce
ve Raiffa, Marschak, Pratt, Savage, Von Neumann ve Morgenstern” ¢alismistir.>> Neumann ve
Morgenstern’in  gelistirdigi beklenen fayda fonksiyonunun var olabilmesi i¢in gerekli

aksiyomlar su sekildedir:>3

. Tamhk: A ve B iki mal sepeti ise; ya A minimum B kadar iyidir, ya B minimum
A kadar iyidir. Ya da iki durum da gecerlidir.

o Gegislilik: A minimum B kadar iyiyse, B’ de minimum C kadar iyiyse sonugta
A minimum C kadar iyidir.

° Bagimsizhik: A, B ve C {i¢ kura ise, aralarindan se¢ilmis herhangi iki kuranin
kalan diger kura ile bir baglilig1 yoktur. Digerlerinden bagimsizdir.

J Siireklilik: A, B ve C ii¢ kura ise, A B ‘den B C’den daha iyiyse p € [0,1] i¢in
B olasilikla, B B A + (1— B)C kadar iyidir.

Beklenen fayda teorisi, uzun bir zaman belirsizlik altinda yapilan se¢imlerde
belirleyici bir model olarak kullanilmistir. Ancak gergek hayat ile bir tutarlilik saglayamamasi
nedeniyle elestirilere maruz kalmistir. Allais’in 1953 yilinda ve Ellsberg’in 1961 yilinda ortaya
koyduklar1 beklenen ve 6znel beklenen faydanin bozukluklaria yonelik ¢alismalartyla birlikte
daha sonralar1 Kahneman ve Tversky’nin 1979’da beklenen fayda iizerine, Thaler’in 1981
yilinda indirgenmis fayda {izerine yaptigi ¢alismalarla neoklasik fayda teorilerinin kusurlar
ortaya ¢ikarilmistir.>* Bu elestiriler, ¢alismanin ilerleyen boliimlerinde davranissal iktisat ve

noéroekonomi bdliimleri kapsaminda detaylartyla incelenecektir.

Sahibi oldugumuz psikolojik ve davranigsal Ozelliklere bakildiginda, bireylerin
belirsizlik altinda yasadiklar1 stres, riskten ka¢inma egilimleri ve daha bir¢ok etken

verdikleri kararlar1  etkilemektedir. Bu durum, tamamen formiilize ve rasyonalite

52 Kogaslan, s. 22.

53 John von Neumann ve Oskar Morgenstern, Theory Of Games And Economic Behavior, Third Edition, Princeton
University Press, 1953, s. 31-47.

%4Colin Camerer ve George Loewenstein, “Behavioral Economics: Past, Present, Future.” C. Camerer, G. Loewenstein, & M.
Ramin (edts), Advances In Behavioral Economics (3-51). New York: Princeton University Press, 2004, s. 7
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dogrultusundan aciklanmis beklenen fayda teorisinin iglevini tam olarak yerine getiremediginin

bir kanit1 niteliginde olabilir.

1.1.3. Zamanlar Arasi Sec¢im Teorisi

Bir ekonominin isleyisi, bireylerin karar mekanizmalar1 ve karar verme siiregleriyle
dogrudan baglantilidir. Bu nedenle, bireylerin fayda fonksiyonunu nasil belirledigi 6nem arz
etmektedir. Bireylerin verdikleri kararlar simdiki ve gelecek zamanda elde edecekleri faydayla
iligkilidir. Ekonomideki karar vericiler, yani tiiketiciler farkl1 zamanlardaki farkli secenekler ile

kars1 karstyadir.

Neoklasik iktisat teorisinde rasyonel bir bireyin amaci hayati boyunca faydasini
maksimize etmeye calismaktir. Gelecekteki tiiketimden elde edilecek faydanin bugiinkii ile
karsilastirilmasi ve degerlendirilmesi i¢in gelecekteki faydanin indirgenmesi gerekmektedir.
Bu sebeple zamanlar arasi tercihleri modellemek i¢in, Samuelson 1987 yilinda yaptig
calismasinda “indirgenmis fayda modelini” ortaya koymustur.*>Samuelson, indirgenmis fayda
modelini oldukga matematiksel ve formiilize sekilde olusturdugundan dolayi, indirgenmis
fayda modelinin temel varsayimlarini Frederick ve digerlerinin gelistirmis oldugu indirgenmis
fayda modeli aksiyomlariyla agiklamak daha yararli olacaktir. Frederick ve digerlerine

gore; tiiketiciler, karsisina ¢ikan tercihleri var olan tiiketim planina gore degerlendirmektedir.

Tiim donemlerin toplam faydasi veya tiiketicinin omiir boyu faydasi her dénem elde
edilen faydalarin indirgenmis toplamina esittir, fayda bagimsizdir. Tiiketiciler yarin tiiketmek
yerine bugiin tiiketmeyi se¢mek isterler ¢iinkii bireyler sabirsizdir. Tiiketiciler zamansal olarak
tutarhdir. Hazirladiklar1 tiiketim planma her zaman diliminde uymaktadir.%® Tiiketim
geciktikce tiiketimden daha az fayda saglayacaklarini distindiikleri ig¢in zamani

indirgemektedirler.>” Bu duruma iissel iskonto denilmektedir.

55 Paul A. Samuelson. “A Note On Measurement Of Utility.” Review Of Economic Studies, Cilt.4, Say1.2, 1937, s. 155-161.
%6 Shane Frederick, George Loewenstein & Ted O'Donoghue, “Time Discounting And Time Preference: A Critical Review”,
Journal Of Economic Literature, Cilt.40, Say1.2, 2002. s.355-356

5 Murat Tagdemir, “Dinamik Genel Denge Modellerinde Zamanlararasi Tercihler: Indirgenmis Fayda Teorisi ve
Yetersizlikleri”, SU IiBF Sosyal ve Ekonomik Arastirmalar Dergisi, Cilt.6, Say1.12, 2006, S. 122
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Buna gore, bir malin tiiketimini bugiinden yarina ertelemenin zaman iskontosu ile altt
ay bir giin sonrasma ertelemenin zaman iskontosu aynidir.®® Baska bir deyisle, bir 6diiliin

degeri, o 6diiliin gerceklesmesinin her birim gecikmesi icin ayni oranda azalmaktadir *°

Neoklasik iktisadin gelistirmis oldugu indirgenmis fayda modeli, zamanlar arasi
secimlerdeki komplike yapiy1 basitlestirmis ve kolay uygulanabilir hale getirmistir. Bu
modelin varsayimlari, belirsizligin olmadig1 bir ortam baz alinarak olusturulmustur. Ne var Ki
gelecek bir belirsizliktir. Belirsizligin olmadigi bir ortamda matematiksel ve belirli aksiyomlara
dayandirilarak olusturulan indirgenmis fayda modeli gerceklikten uzaktir. Bireyler rasyonel

olmamakla birlikte zamansal olarak da tutarli degildir.

Tim bu anlatilanlara istinaden, neoklasik iktisat Ogretisinin; iktisat literatiiriinde
devrim yaratmis, uzun bir déonem boyunca hakimiyetini korumus bir iktisat 6gretisi oldugu
sOylenebilir. Ancak zaman igerisinde iktisadi analizlerde gercek hayattan uzaklagmasiyla

iktisad1 tanimlamakta oldukca yetersiz kaldig1 goriilmiistiir.

Lawrance A. Boland’a gore, neoklasik iktisat Ogretisinin temelini bireylerin
rasyonelliginin olusturmasinin sebebi, neoklasik iktisadin daima evrensel ve tek bir sonuca
ulagmak istemesidir.®® Varsayimlar rasyonellik kavrami altinda kuruldugundan, varsayimlar
dogru oldugu siirece varilacak sonu¢ da dogrudur. Bu durumda bireyler daima akilct ve daima
kendi ¢ikarlarin1 maksimuma ulastirmaya c¢alismaktadir. Neoklasik iktisat 6gretisi bu
varsayimlar1 yaparken bireylerin dis etkenlerden, psikolojiden sosyal ve fiziki ¢evresinden
etkilendigini g6z ardi etmistir. Her bireyin tercihine dayandirilan iktisadi modeller,
matematiksel olarak tutarli olmasma ragmen bireyden hareket ederek topluma ulagmakta
¢oziilmesi giic problemler ortaya ¢ikmaktadir. Bunun nedeni, her bireyin elde ettigi refahi
toplamanin zor olmasidir. Kisisel refah 6znel bir olgu oldugu i¢in farkli refahlar: birbirleri ile

toplayacak nesnel bir ara¢ bulunmamaktadir.

Neoklasik iktisat, varsayimlarinda belirsizlikleri de gbz ardi etmistir. Oysa bireylerin

karar alma davraniglar1 tamamen belirsizlik ve risk altinda meydana gelmektedir. Bireylerin

%8 George Loewenstein ve digerleri, “Neuroeconomics”, Annual Review Of Psychology, Cilt.59, 2008, s. 657.

%9 Gregory S. Berns ve digerleri, “Intertemporal Choice-Toward An Integrative Framework”, Trends In Cognitive Sciences,
Cilt.11, Say1.11, 2007, s. 482.

60 Acar, s. 50.
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tamamen rasyonel oldugu iddias1 giiniimiiz krizlerini agiklamakta oldukc¢a yetersiz kalmistir.
Bununla birlikte gerceklesen ¢ogu krizin altinda yatan temel etken bireylerin yiiksek riskli
hamleler yapmalarindan kaynaklanmaktadir. Neoklasik iktisadin alan daraltmasi, iktisat¢ilarin
bakis agilarin1 koreltmis ve belli kaliplarin disina ¢ikmalarina engel olmustur denilebilir.
Tamamen matematiksel ve tlimdengelimci varsayimlar yapilmasi, ekonomik kararlarin ve
analizlerin dogru yorumlanmasini engellemis, iktisadi analizlerin komplike yapisin1 gdz ardi
etmistir. Analizleri matematige indirgeyerek aciklamaya caligmak daha basit varsayimlari
kullanmay: gerekli kilmaktadir. Neoklasik lktisat analizlerinde matematiksel yontemleri
kullanmak i¢in, toplumsal gerceklikten uzaklasip soyutlanmis, analizlerini birka¢ degiskene

indirgeyerek yapmistir. Matematiksel analizin kurgusal bir diinya olusturdugu sdylenebilir.5!

Devletin miidahalesine higbir zaman ihtiyag¢ duyulmayacagi ve fiyat esneklikleri
sayesinde piyasanin daima dengeye gelecegi diisiincesinin, yasanan krizlerle birlikte neoklasik

iktisat 6gretisine olan glivenin azalmasina yol actig1 soylenebilir.

Colander, giiniimiizde uygulanan iktisad1 tanimlamak i¢in kullanilan neoklasik iktisat
teriminin asil olan1 ifade etmedigini ve neoklasik iktisat teriminin yetersizliginin, 6grencilerin
ve iktisat egitmenlerinin ¢agdas iktisadin ne oldugunu anlamalarinda engel teskil ettigini

belirtmistir. Colander bu diisiincesini asagidaki sozleriyle ifade etmistir.

“1870 yilindan bu zamana kadar iktisat biiyiik ol¢iide degismistir ve degismeye devam
etmektedir, bu nedenle zamanlararas: bir kiyaslama yapilabilmesi i¢in ‘Neoklasik iktisat’

terimi yetersiz kalmaktadur.

Lawson’a gore de ‘neoklasik’ terimi giinlimiizde 6zgiin anlamindan uzaklagmistir ve
artik geleneksel klasik iktisat Ogretisiyle ile bir devamliligi gostermemektedir. Bir igsel
tutarliliga sahip olmamakla birlikte, cagdas iktisattaki temel gelismeleri ve yaklagimlari
yansitamadigl igin de bu tiir bir kavramin tek basina yerlesik iktisat olarak goriilmesinin

iktisad1 tanimlamadaki yetersizliginin bir baska gostergesi oldugunu diisinmektedir.5

61 Acar, s. 70.

62 David Colander, “The Death Of Neoclassical Economics”. Journal Of The History Of Economic Thought, Cilt.22, Say1.2,
2000, s. 131

63 Tony Lawson, Economics And Reality, London: Routledge, 1997, s. 108.
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Bu ¢ergevede giintimiizde yerlesik iktisat, neoklasik iktisattan ve diger yaklasimlari
iceren ¢esitli diisiince okullarindan olusmaktadir. Bu da yeni iktisat 6gretilerinin kapisini
aralamaktadir. Zaman, degisimi zorunlu kilmaktadir. Bir bilim olarak iktisat 6gretisi zaman
icerisinde yenilenmeye ve gelistirilmeye mecburdur. Iktisat bilimi, neoklasik iktisat dgretisinin
eksiklerini gidermek i¢in c¢alismalar yapan yeni iktisat ogretileriyle ve iktisadin diger bilim
dallartyla uyum ve is birligi i¢inde ¢alismasi sonucunda daha dogru ve gercege daha yakin
analizler yapabilecektir. Giiniimiizde, yerlesik iktisadin neoklasik iktisadin yani sira bagka
diisiince okullarin1 ve yaklasgimlar1 da igermesinin sebebinin bu durum oldugu sdylenebilir.®*
Iktisada sosyolojik acidan bakildiginda, neoklasik iktisat gretisine zit diisiincede olan ve
eksiklerini gidermek icin ¢alismalar gergeklestiren diger iktisat 6gretilerinin yerlesik iktisada
dahil edilmesinin, iktisadin ger¢ek hayatla daha paralel ve daha dogru analizler

olusturulmasinin saglanmasi konusunda énemli oldugu goriilmektedir.

Yerlesik iktisada dahil olan bu yaklasimlarin, belli bir sayginlifa ve bilimin biitiin
dallarmi1 uyum ve is birligi i¢inde analizlerde kullanabilecek bir yetkinlige sahip oldugu
goriilmektedir. Bu baglamda yerlesik iktisadin homojen degil, farkl1 diisiince geleneklerine ve
bu farkli diisiinceleri iktisadi alanda, iktisadi daha da bilim haline getiren diisiiniirleri de

biinyesinde barindiran heterojen bir yapiya sahip oldugu sdylenebilmektedir. %

Asagidaki tabloda geleneksel iktisat ile yeni iktisat 0gretisinin 6zet bir karsilastirmasi

yer almaktadir.

8 Hiisnii Bilir, “Neoklasik Iktisat: Anaakim mi, Ortodoks mu?”, Anadolu Universitesi Sosyal Bilimler Dergisi, Cilt.19,
Say1.2, 2019, s. 73.
8 Bilir. 2019, s. 73.
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Tablo 1
Geleneksel Iktisat ile Yeni Iktisadin Karsilastirilmasi

Eski Iktisat Yeni iktisat

Azalan getiriler vardr. Artan getiriler vardur.

19. yiizy1l fizigine dayalidir. Biyolojiye dayalidur.

[nsanlar 6zdestir. Insanlar ayr1 ve farklidur.

Her sey istikrar igindedir. Ekonomi hep zamanin esigindedir.

Konuyu yapisal bakimdan basit Konuyu karmasik gérmektedir.
gormektedir.

Iktisat fizige benzer bir bilimidir. Iktisat yiiksek bir karmagiklik bilimidir.

Kaynak: Waldrop M. Mitchell, Karmasiklik: Diizen ve Kaosun Esiginde Beliren Bilim, Henkel Yayinlari, istanbul -1998, s. 40.

Tabloda goriildiigii gibi; geleneksel(eski) iktisat mekanik fizige dayalidir. Her sey
istikrarli bir denge halindedir. Ve yapisal anlamda da basittir. Yeni iktisat ise; Konuyu daha
karmasik bir yapida ele alir. Insanlar birbirlerine benzemezler ve fizigin yaninda biyolojiyi de
temel alir.

Asagidaki sekilde ise, temeli neoklasik iktisat olmakla birlikte, iktisat 6gretisinin su
anki durumu gosterilmistir.

Heterodoks iktisat Okullar

Klasik-Evrimci- Yerlesik iktisat
Davranigsal Oyun
Teorileri

Feminist iktisat

Evrimei Iktisat Psikolojik ktisat Neoklasik Tktisat

. Davramgsal Iktisat (Ortodoksi)
Kurumsal Iktisat .
Deneysel Iktisat

Noroekonomi

Marksist Iktisat

Post-Keynesyen Iktisat

Sekil 1. iktisat 6gretisinin su anki durumu
Kaynak: Hiisnii Bilir, “Neoklasik Tktisat: Anaakim mi, Ortodoks mu?” Anadolu Universitesi, Sosyal Bilimler
Dergisi, Cilt.19, Say1.2, 5.65-80
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Yukarida sekil 1’ de goriildiigii tizere, iktisat 6gretisinin ortodoksisini giiniimiizde de
Neoklasik iktisat temsil etmekte ancak bu temsiliyetin yalnizca temelini olugturmaktadir. Birey
ve fayda temelli bir analiz yapmasi ve bu analiz esnasinda matematiksel yontemin 6n planda
olmasinin, iktisadin gelisiminde etkili oldugu yadsinamaz bir gergek olabilir ancak diger bir
taraftan, ortodoksiye gore daha genis bir kavram olan yerlesik iktisat igerisinde neoklasik
iktisad1 —6zellikle fayda maksimizasyonu ve rasyonalite temelinde- elestiren diisiince okullar1
da yer almaktadir. Bu gercevede yerlesik iktisadin neoklasik olmayan temsilcileri arasinda
“klasik evrimci-davranigsal oyun teorileri, psikolojik iktisat, davranigsal iktisat, deneysel

iktisat, ndroekonomi ve yeni kurumsal iktisat” gosterilebilir.%®

Iktisadi analizler uzun bir zaman boyunca insandan bagimsiz diisiiniilmesi imkansiz
olan sosyoloji ve psikoloji faktorleri disarida birakilarak gerceklestirilmistir. Neoklasik iktisat;
ekonomik birey olarak degerlendirdigi rasyonel insan modelinin 6tesine ilerleyememis, sonugta
da gercek hayat ile teorilerden elde edilen bulgular cgeliski igine girmistir. Ta ki

analizlere psikoloji, davranig bilimi ve norolojinin dahil edilmeye baslanmasina kadar.

%Haldun Soydal, Yeni Ekonomi (Kuantum- Néroekonomi), Konya: Palet Yaymlar, 2010, s. 87.
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2. YERLESIK iIKTISATTAN DENEYSEL IKTiSADA
METODOLOJIK BAKIS ACISI

2.1. Psikolojik iktisat

Psikolojik iktisat ;

“Mevcut iktisadi kuramlara ve ¢oziimlemelere psikolojik faktorlerin dahil edilmesi ya

da iktisadi analizlerde psikoloji biliminden yararlanilmasi”
seklinde tanimlanabilir.®’

Iktisat ve psikoloji biliminin faaliyet gosterdikleri ¢aligma alanlarma bakildiginda,
iktisat biliminin psikoloji olmadan diisiiniilmesi giictiir. Ciinkii her iki bilimin de ortak noktasi
insandr. Iktisat, bireylerin iktisadi davranislarini sorgularken, psikoloji bu davranislarin altinda

yatan nedenleri arastirmaktadir®.

Klasik donemde Smith, Mill, Bentham, yakin donemde ise Dusenberry, Galbraith,
Liebenstein gibi iktisat¢ilar ¢alismalarinda psikolojik faktorlere yer vermis olsalar dahi, bir¢ok
iktisatc1 analizlerinde psikolojik faktorlere yer verme konusuna siipheci yaklagmglardir.5®
Iktisat biliminin kurucusu olarak goriilen Adam Smith 1759 yilinda yayimladigi “Ahlaki
Duygularin Teorisi” adli kitabinda psikolojik izlenimlerine yer vermistir ve ‘“sempati”
kavraminin lizerinde durmustur. Adam Smith’e gore sempati; insanlarin birbirlerini, yasadiklari
seving ve acilara dahil etmeye olan yonelimleridir.” Ayrica David Hume, iktisadi aktorlerin
secimlerini yonlendirirken, en 6nemli faktorlerin tutku, yasama sevinci, inatcilik gibi insani
gidiler oldugunu vurgulamistir. Jeremy Bentham ise faydacilik yaklagiminin temelini
olusturan, “Ahlak ve Yasamanin ilkelerine Giris” adli eserinde bireylerin davraniglarini
psikolojik faktorlere dayandirarak agiklamaya c¢alismistir.’”t 19. Yiizyilda iktisatgilar

analizlerinde psikolojik faktorlere yer vermeye devam etmislerdir ancak 20. Yiizyilda neoklasik

67 Soydal, 2010, s. 87.

8 Billur Senigne, Rasyonalite Kavramina Deneysel ve Davramssal iktisat Baglaminda Yeni Bir Bakis Acisi: Noroiktisat,
Yayimlanmamis Doktora Tezi, Marmara Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, 2011, s. 34.

8 Ester Ruben, Devrim Dumludag, Levent Neyse, Ozge Gokdemir. iktisatta Davramssal Yaklasimlar, imge Kitabevi 2.
Baski, Ankara, 2018, s. 33.

7 Ruben, s. 36.

I Riiya Eser, Davletkan Toigonbaeva, “Psikoloji ve ktisadin Birlesimi Olarak Davranissal iktisat”, Eskisehir Osmangazi
Universitesi IiBF Dergisi, Cilt.6, Say1.1, 2011, s. 287-321. S.289
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iktisadin 6n plana c¢ikmastyla, psikoloji faktorii analizlerden tamamen diglanma noktasina

gelmistir.

Peki insan ruhu, duygulan, diisiinceleri, insan1 insan yapan biitiin faktorler psikoloji

bilimiyle baglantiliyken psikoloji iktisattan nasil bagimsiz tutulabildi?

Yerlesik Iktisadin daha somut, daha gdzlemlenebilir olgularla hareket etmesi, giderek
daha da matematiksel hale biirlinmesi, iktisadin diger bilim dallariyla olan iliskisini
kisitlamistir. Iktisadin psikoloji ve diger sosyal bilimlerle baglantis1 en aza indirilmis ve piir
iktisadi analizler yapilmaya baslanmistir. Asil hedefi fayda maksimizasyonu olan rasyonel
insan kavrami, psikoloji biliminin dniine ket vurmustur. Yerlesik iktisadin temel yap1 tagini
olusturan rasyonel insan modeli tamamen mekaniktir. Bu mekanik insanin benimsenmesinin
gerceklikten uzaklagmaya yol agtigi sOylenebilir. 1980°li yillarda davramigsal iktisadin
yiikselise gegcmesi, iktisat ve psikolojinin sistematik olarak hareket etmesinin baslangici olarak

goriilebilir. 2

Psikoloji biliminin iktisadi alanda en temel varsayimlarindan biri, bireylerin her zaman
cikarini maksimize etmeye c¢abalamayacagidir. Psikolojide bireyler, ¢ikarlarini maksimize
etmeyi diisiinseler bile, ¢cogunlukla kendilerini tatmin eden sonuglar1 saglayan davranislara
yonelmektedir. Bireyler sinirli biligsel algiya sahiptir. Giinliikk davraniglar1 genelde otomatik
olarak gerceklesmektedir. Cok yonlii ve kompleks bir yapiya sahip olan insan davranislari,

rasyonalite kavramina indirgenerek agiklanamamaktadir. "

“Bireylerin tutum ve davranislari; genetik, kimyasal, duygusal ve travmatik faktorlerin
etkisinde gelismektedir. Yapilan bir¢ok ¢alismada, bireysel davramslart belirleyen temel faktérlerin,
akil, aliskanhik, taklit ya da sosyal normlar oldugu gézlemlenmistir. S6z konusu faktorlerin agirligi ise
kisilere ya da olaylara gorve farklilik gosterebilmektedir. Bu baglamda bireylerin, gercek hayattaki

’

davramslart ¢ok yonlii bir optimizasyon icermekte ve psikologlara gore bireyler “homoeconomicus’

degil “homopyschologicus” yani psikolojik insandu” ™

Tamamen kompleks bir yapiya sahip olan insanin, bu yapisi yok sayilarak; bireyleri

tamamen rasyonel ve bencil davrandigr varsayimiyla basite indirgemek, aldigi kararlar,

2 Ruben, 2018, s. 35.
3 Senigne, 2011, s. 36.
74 Senigne, 2011 s. 37.
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cevresindeki uyarict faktorlerden bagimsiz diisiinmek, iktisat biliminin en ¢ok elestirilen yani
olabilir.”® Akil, ruh, beden ve duygularin biitiiniinden var olan insan, aldig1 biitiin kararlar

yalnizca akliyla degil hisleri yardimiyla da almaktadir.

Psikoloji biliminin iktisadi analizlere dahil edilmesi ile birlikte, gergeklige daha yakin
analizler yapilmaya baslanmistir. Yerlesik iktisadin rasyonel insanina olan giiven sarsilmis,
psikoloji ve diger bilim dallariyla uyum i¢inde ilerleyen yeni iktisat teorileri 6n plana ¢ikmustir.
Daniel Kahneman ve Amos Tversky, bireylerin belirsizlik ve risk altinda verdikleri kararlarda
rasyonel olamayabileceklerini kanitlamaya yonelik ¢alismalariyla, rasyonel insan kavrami ile
sinirlanan teori ve varsayimlarin sorgulanmasini saglamigtir. Daniel Kahneman, iktisat ve
psikoloji alaninda yaptigi ¢alismalarla 2002 yilinda Nobel ekonomi o6diiliine layik
goriilmiistiir.”® Tversky ve Kahneman’m iktisat ve psikolojiyi birlestirmesi ve insan
davraniglarint psikoloji biliminin varsayimlariyla agiklamaya calismalari ardindan beklenti

teorisini gelistirmeleri davranissal iktisadin gelisimini saglamistir.”’

2.2. Davramssal iktisat

Iktisat bilimi, bireylerin kararlarmni nasil almas1 gerektigi ve davranislari ile alakal
cesitli kurallar ve varsayimlar ortaya koymaktadir. Bu kural ve varsayimlar gercevesinde

politikalar1 belirler ve bu politikalar1 sekillendirir. "

Bu kural ve varsayimlarin arasinda en Oonemli varsayimlardan bir tanesi yerlesik
iktisadin temelini olusturan rasyonel insan varsaymmidir. Yerlesik iktisat, politikalarini
cogunlukla rasyonellik varsayimi c¢ergevesinde olusturmustur. Rasyonellik varsayimini bir
onceki boliimde detayli bir bi¢imde aciklamistik ancak ¢alismanin gidisati acisindan birkag
hatirlatma yapmak faydali olacaktir. Rasyonellik varsayimi séz konusu ise; segenekler
bireylerin karsilarina ne sekilde cikarsa ¢iksin sonug degismeyecektir. Secenekler ne kadar
fazlaysa bireyler o kadar mutludur ¢iinkii her kosulda kendilerini en ¢ok mutlu edecek olani

tercih ederler. Oncelik daima faydayr maksimize etmektir. Bireyler bencildir, séz konusu

5 Soydal, s. 90

76 Umit Cahk, Gokhan Diizii. “Tktisat ve Psikoloji”, Akademik Bakis Dergisi, Say1.18, 2009, s. 3.
7 Calik ve Diizii, s. 3.

8 Soyer, 2018, s. 77.
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¢ikarlar1 oldugunda, bu ¢ikarlar1 dogrultusunda hareket edecekleri i¢in her zaman dogru sonuca

ulasacaklardir.

Peki gercekte olan nedir? Iste davramissal iktisat tam olarak bu cevabi aradigimiz

noktada devreye girmektedir.

Davranissal iktisat, yerlesik iktisadin varsayimlarin1 tamamen reddetmemekle birlikte,
analizlere psikoloji biliminin dahil edilmesiyle, sinirli rasyonalite temelinde olusturulmus bir
disiplindir. Yerlesik Iktisadi analizlere insan davramslarmi ve psikolojisini dahil ederek,

gercege daha yakin ve somut veriler elde edilebilecek bir ortam yaratmay1 amaglamistir.”

2.2.1. Eski Donem Davramssal Iktisat

Davranigsal iktisadin temelinin, “A Behavioral Model Of Rational Choice” isimli
caligmasiyla Halbert A. Simon tarafindan 1955 yilinda atildigi sdylenebilir. Simon’un baslattig

bu dénem, eski davranigsal iktisat olarak adlandirilabilir.®

Simon’a gore; bireylerin en
oncelikli amaclarindan biri fayda maksimizasyonu yapmak degildir. Bireyler rasyonel degildir.
Simon varsayimlar1 simirl rasyonellik ilkesine gore kurmustur.8t Simon, bireylerin neoklasik
iktisat kuraminin aksine, tutarli bir fayda fonksiyonuna sahip olmadigini, beklenen faydasim
hesaplayamayacagint ve daima faydasint maksimize edecek alternatifi secemeyecegini
sOylemektedir. Bireylerin bunlar1 yapabilmesi i¢in; alternatifler arasinda genis kapsamli bir
aragtirma yapmasi gerektigini ve alternatiflerin sonuglarina iliskin gerekli hesaplama yetisine
sahip olmast gerektigini Ongdrmektedir. Bireyler cogunlukla secilecek alternatiflerin
sonuclarna iligkin eksik bilgiye sahip olduklarindan, o an kendilerini tatmin edecek olan
alternatife yonelirler.!? Simon’un Sigmund Freud’un 1911 yilinda yazdig1 “Zihinsel Isleyisin
Iki Tlkesi” adli kuramindan etkilendigi sdylenebilir.2® Sinirsiz rasyonalitede fayda fonksiyonu
disindaki biitiin degiskenler disarida birakilir. Bireylerin duygu ve isteklerinin bir onemi

olmamakla birlikte insan psikolojisine ve insanin diislincelerini sekillendiren sosyolojik

faktorlere de ihtiya¢ duyulmaz. Sinirli rasyonalite ise bunun tam tersi olarak bireylerin

9 Soyer, s. 77.

8 Ruben Dumludag, s. 42-43.

81 Halbert A. Simon, “A Behavioral Model Of Rational Choice.” Quarterly Journal Of Economics, Cilt.69, Say1.1, 1955, s.
99-118.

82 Simon, s.100

8 Onder, s. 53- 58.
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davraniglarint dogru tahmin edebilmek i¢in insanin bir biitlin olarak degerlendirilmesi

gerektigini ve psikolojik ve sosyolojik faktdrlere 6nem verilmesi gerektigini savunmaktadir. &

Baska bir deyisle, bireysel iktisadi kararlarin alinmasinda duygularin ve sezgilerin rolii
en az rasyonellik kadar 6nem tagimaktadir. Yerlesik iktisadin, yalnizca 6l¢iilebilir faktorleri
analizlere dahil etmesi, bireysel iktisadi kararlar1 etkileyen unsurlarin eksik tanimlanmasina

neden olmustur.®®

Eski davranigsal iktisadin gelisiminde dort okul 6n plana ¢ikmaktadir. Bu okullarin
ikisi ABD’den, Michigan Universitesi ile Carnegie Mellon Universitesi; diger ikisi Ingiltere’
den Stirling Universitesi ile Oxford Universitesi’ dir. Carneige’den Halbert A. Simon, Richard
Cyert, James March, Michigan’dan George Kotana, Oxford’dan D.M Lamberton ve P.W.S
Andrews, Stirling’ten Neil Kay, Richard Shaw, Peter Earl davranigsal iktisadin eski doneminin
iktisatgilar1 sayilabilir.®% Bahsedilen iktisatcilar ¢aligmalarini; tiiketici davranislari, sinirh
rasyonalite, psikolojik temelde makro ve mikro ekonomik sorunlar, risk, belirsizlik,

koordinasyon, entegrasyon ve tatmin konular1 iizerinde gerceklestirmislerdir.®’

Bununla birlikte; Tibor Scitovsky, James Dusenberry, Harvey Leibenstien ve Richard

Easterlin’ de bu dénemde galismalarmi psikolojik temeller iizerine kurmustur.5®

George Katona, tiiketici davraniglarinin  psikolojik temellerini  incelemistir.
“Psychological Analysis Of Economic Behavior” Isimli ¢alismasinda, ekonomik siirecleri

direkt insan davranislari iizerinden ele almigtir.%

Leibenstein, X-etkinsizligi teorisi ile ekonomik olarak etkin olabilmeyi neoklasik
iktisat varsayimlari altinda incelemis ancak; odak noktasi hislerini, heyecanini goz ardi etmeyen

ve tamamen rasyonel olmayan bireylerdir®.

8 Feridun Yilmaz, Rasyonalite: iktisat Ozelinde Bir Tartisma, Paradigma Yayinlari, 2009, s. 51.

8 Nadir Eroglu, iktisatta Rasyonalite ve Para Politikasi, Derin Yayinlari, 2014, 5.46

8 Eser, Toigonbaeva s.296

87 Esther-Mirjam Sent, “Behavioral Economics: How Psychology Made Its (Limited) Way Back Into Economics”, History Of
Political Economy, Cilt.36, Say1.4, 2004, s. 740-742.

8Bruno Sent Frey ve Matthias Benz, “From Imperialism To Inspiration: A Survey Of Economics And Psychology”, Institute
For Empirical Research In Economics, University Of Zurich Working Paper Series, No: 118, 2002. s.11

8 John F. Tomer, “What Is Behavioral Economics?”, The Journal Of Socio- Economics, Cilt.36, Say1.3, 2007, s. 478.

% Tomer, s. 470.
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1970’lerde iktisat ve mutluluk iizerine ¢aligmalar yapan Easterlin, iilkelerin gelismislik
diizeyi ile iilkede yasayan insanlarin mutlulugu arasinda bir bag bulamazken; Scitovsky, “The
Joyless Economy: The Psychology Of Human Satisfaction” isimli eserinde mutluluk ve
bireylerin tercihleri konularina agirlik vermis, bireylerin mutlulugu i¢in gerekli olan faktoriin

gelirin yiiksek olmas1 degil, siirekli bir artis halinde olmas1 gerektigini sdylemistir. %

Son olarak Rabin, eski davranigsal iktisat¢ilarin ortak noktasini; “neoklasik iktisadin
eksiklerini gozlemleyerek neoklasik iktisat Ogretisine psikolojik temelli bir alternatif

olusturmak” olarak yorumlamustir.%2

Neoklasik iktisadin odak noktasi rasyonalite ve fayda temelli varsayimlar iken
davranigsal iktisadin eski donem iktisat¢ilari, davraniglart dogru tanimlamaya ve smirl
rasyonalite ile bireylerin davraniglar1 altinda yatan nedenleri bulmaya odaklanmaktir. Bu
donem, iktisat literatiiriinde neoklasik iktisadin sorgulanmasini saglamis olsa da yerlesik bir

degisim gerceklestirememistir®®,

2.2.2. Yeni Donem Davramssal iktisat

Sigmund Freud’un i¢sel gozleme dayanan varsayimlarinin yerini, John B. Watson’in
dis gézleme dayanan varsayimlarinin almasiyla, psikoloji daha gbzlemlenebilir ve Olgiilebilir

hale gelmistir.

Biligsel psikolojinin yiikselise ge¢mesi, Daniel Kahneman ve Amos Tversky’nin
calismalar1 davranigsal iktisatta yeni bir boyutun baslatildiginin gostergesi sayilabilir.%*
1970’lerde Kahneman’in Tversky ile birlikte yaptiklart c¢alismalari, eski davranigsal
iktisat¢ilarin calismalarindan farkli olarak, yerlesik iktisadin varsayimlarini temel alarak ve ana
yapisint koruyarak gerceklestirilmistir. Biligsel sinirliliklart ve sapmalari gézden gecirerek,
sorunlar alternatif teorilerle agiklamaya ¢alismislardir. ® Kahneman ve Tversky bireylerin

rasyonel davranamama sebeplerini incelemis, sinirli rasyonellik varsayimint modelleme

91 Marina Bianchi, “A Questioning Economist: Tibor Scitovsky’s Attempt To Bring Joy Into Economics”, Journal Of
Economic Psychology, Cilt.24, Say1.3, 2003, s. 393.

92 Sent, 5.742

9 Colin F. Camerer ve G. Loewenstein ve M. Rabin, “Behavioral Economics: Past, Present, Future”, Advances In Behavioral
Economics, New York: Princeton University Pres, 2004, s. 4.

94 Camerer, Loewenstein ve Rabin, 2004, s. 5.

% Ruben ve Dumludag, s. 45.
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konusunda c¢alismistir. Rasyonel bireyi analizlerinin ¢ikis noktas: kabul ederek psikoloji
bilimini iktisada kanalize etmislerdir.*® Insan beyninin, eksik bilgi varsayimi altinda karar
verme, sorunlarla bag edebilme ya da ¢oziilmesi zor bir problemi ¢ozebilme konusunda nasil
davrandiklarini incelemis, bireylerin boyle durumlarla karsilastiklarinda bir kagis noktasi
aradiklarint ve insan beyninin bu kosullar altinda istatistiki verilerden kagindigini &ne
siirmiislerdir.®” 1979 yilinda yayimladiklar1 “Prospect Theory: Decision Making Under Risk”
isimli makaleleri beklenen fayda teorisinin eksiklerini ortaya koymus ve analizlerine psikolojiyi
dahil etmislerdir. Bu durumun davranigsal iktisadin yeni doneminin baglangici oldugu
sdylenebilir.® Kahneman ve Tversky, Beklenti teorisinde bireylerin kayiplara kazanglardan
daha ¢ok 6nem verdigini, bu durumun bireylerin rasyonel karar almalarin1 engelledigini yteori,
bireylerin bu kosullarda aldig1 kararlar1 beklenti, kayip ve kazanclariyla bagdastirarak
bireylerin; sezgilerinden ve duygularindan etkilendigini bu sebeple irrasyonel davranislarda
bulunabilecegini 6ne stirmiistiir. Ayn1 zamanda her birey karsilastiklar kayip ve kazanglara

farkl1 tepkiler gostermektedir.*

Kahneman ve Tversky 1981 yilinda “The Framing Of Decisions And The
Psychology Of Choice” isimli g¢alismalarinda cergeveleme etkisini ortaya koymuslardir.
Cergeveleme etkisi; bireylerin, aynt durumun sunulus bi¢imine gore farkli yargilarda
bulunmasina ve farkli kararlar almasma neden olan biligsel bir yamlgidir.}?® Olaylarin nasil

algilandiginin, bireylere sunulus bi¢imiyle dogru orantili oldugu sdylenebilir.
Cerceveleme Etkisine 6rnek vermek gerekirse;

1.  Noroekonomi dersini alan 6grencilerin %90°1 dersi basariyla tamamlamastir.

2. Noroekonomi dersini alan d6grencilerin %10’u derste basarisiz olmustur.

Yukaridaki iki durum ayni1 durum olmasina ragmen sunulus bigimi farklidir. ilk durum

bireylerde pozitif bir etki yaratirken, ikinci durum negatif bir etki yaratmaktadir. Kahneman ve

% Daniel Kahneman, “Maps Of Bounded Rationality: Psychology For Behavioral Economics”, American Economic
Association (93)5, 2003, pp.1449-1475, s. 1449.

97 Camerer, Loewenstein ve Rabin, 2004, s. 6.

9 Seyfullah Yiiriik, Davramssal iktisat Baglammnda Tiiketici Davramslarimn Degerlendirilmesi: Ornek Cipalama
Uygulamasi, Yaymlanmams Yiiksek Lisans Tezi, Eskisehir Osmangazi Universitesi, Sosyal Bilimler Enstitiisii, Tktisat
Anabilim Dal1 2017, s. 17.

9 Ruben ve Dumludag, s. 46.

100 Amos Tversky ve Daniel Kahneman, “The Framing Of Decisions And The Psychology Of Choice”, Science, Cilt.211, 1981
5.453-458
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Tversky’nin ¢aligmalarindan sonra, davranigsal iktisat alaninda yapilan c¢aligmalar hizla
artmistir. Paul Solvic, Loewenstein, Richard Thaler, Mathew Rabin, George Akerlof gibi

iktisat¢ilar davranigsal iktisadin yeni doneminin diger 6nemli iktisat¢ilarindandir.

Richard Thaler, iktisada psikolojiyi dahil eden ve tasarruf, yatirim, karar alma, finansal
piyasalar konular1 tizerine yaptigi ¢alismalarla davranigsal iktisadin gelisimine ve yayilmasina
biiyiik bir katk1 saglamistir. Thaler, “Toward A Possitive Theory Of Consumer Choice” isimli
makalesinde; firsat ve batik maliyeti, gormemezlikten gelme gibi konular iizerinde
calismistir. ' Thaler; 1985 yilinda yayimladigi “Mental Accounting And Consumer Choice”
makalesinde ise mental muhasebe kavramina deginmis, bireylerin karar alirken duygularindan
etkilendigini vurgulayarak, bireyleri rasyonellik kalibindan ¢ikarmis, bireylerin her zaman

yaptiklari tercihlerin sonuglarim diisiinerek hareket etmeyecegini ne siirmiistiir.%?

Thaler’a gore ekonomik tercihlerin {i¢ psikolojik boyutu vardir. Bunlar; bilissel

kisitlamalar (veya sinirh rasyonellik), oto-kontrol sorunlari ve sosyal tercihlerdir.!%3

Thaler, Kahneman ve Tversky gibi kayip ve kazanglara 6nem vermektedir. Ona gore,
zenginlik veya tiiketim yoktur kayip ve kazang vardir. Bu sekilde ele alinan bir fonksiyonda
cerceveleme etkisinin de goriilebilecegini 6ne siirmistiir. Kazang ve kayip grafiginin i¢biikey
oldugunu ve bu durumun 5 ile 10 dolar arasindaki farkin 100 ile 105 dolar arasindaki farktan
daha fazla goziikmesi sonucunu dogurdugunu sdylemistir. Bagis etkisi olarak adlandirdigi bir
diger varsaymmi ise kayip fonksiyonu grafiginin kazang fonksiyonu grafiginden dik olmasi,
daha net ifade etmek gerekirse; bireylerin ayn1 mali elde etmek i¢in 6demeye razi geldikleri
tutardan daha fazla {riin satmay: talep ettiklerine yonelik goézlemidir. Bu varsayimlar
dogrultusunda bireylerin karar alirken sezgilerinden yararlandiklar1 goriilmektedir. Ozellikle
belirsizlik durumlarinda yaptiklar1 secimlerde oOnceki kayip ve kazanglart goz Oniinde

bulundurduklari bir nevi gegmisten ders ¢ikardiklari goriilmektedir.'

101 Richard Thaler, “Toward A Possitive Theory Of Consumer Choice”, Journal Of Economic Behavior And Organization
1, 1980, s. 39-60.
102 Richard Thaler, “Mental Accounting And Consumer Choice”, Marketing Science, Cilt.4, Say1.3, 1985, s. 199-201

103 Thaler (1985), 5.201-203
104 Thaler, (1985), s. 201-202
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Thaler’in 2017 yilinda Nobel 6diilii almasini saglayan “diirtme etkisi” teorisinden

caligmanin ilerleyen boliimlerinde detayl bir sekilde bahsedilecektir.

Davranigsal iktisada katkisi olan bilim insanlar1 eski ve yeni doneme ayrilarak

asagidaki sekilde gosterilmistir

ESKi DONEM

DAVRANISSAL IKTIiSAT

YENIi DONEM

Halbert A. Simon
George Katona
Harvey Leibenstein
Tibor Scitovsky
D.M Lamberton
Peter Earl

Gunter Schmdolders

SiIMON (1978)

AKERLOF (2001)
KAHNEMAN (2002)

THALER (2017)

Daniel Kahneman
Amos Tversky
Paul Solvic
Richard Thaler
George Akerlof
Mathew Rabin

Vernon Smith

Sekil 2. Davranigsal Iktisada Katki Saglayan Bilim insanlart

Kaynak: Sekil 2, “Cogkun Can Aktan, Kiymet Yavuzaslan, Davramssal iktisat: Bireylerin iktisadi Karar ve Tercihlerinde

Zihinsel, Duygusal ve Psikolojik Faktorlerin Analizi” makalesinden esinlenilerek hazirlanmstir.

Sekil 2’de goriildigii tizere 6zellikle Simon, Akerlof, Kahneman ve Thaler davranigsal

iktisadin buglinkii konumuna gelebilmesi i¢in onemli ¢aligmalara imza atmis ve davranigsal

iktisadi Nobel ddiilleriyle taglandirmislardir. Simon;1978 yilinda sinirli rasyonalite kavrami ile,

Akerlof; 2001°de asimetrik bilgi varsayimi altinda piyasanin isleyisine yonelik ¢alismasiyla -

Micheal Spence ve Joseph Stigliz ile paylasarak-, Kahneman; 2002’de risk ve belirsizlik

varsayimi altinda psikolojiyi iktisada dahil eden c¢alismasiyla ve son olarak 2017°de Thaler;

ekonomideki psikolojik etkiler ve irrasyonel davranig iizerine yaptigi ¢alismalarla Nobel

ekonomi Odiiliine layik goriilmiistir. Ayni zamanda Vernon Smith yine 2002 yilinda
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laboratuvar deneyleri konusundaki basarisiyla &diil almistir.!®® Smith 6zellikle deneysel
iktisadin 6ne ¢ikan iktisatgilardan oldugu i¢in, deneysel iktisat baslig1 altinda Smith ve yaptig

caligmalara iligskin daha detayli bilgi verilecektir.

Davranigsal iktisat; psikoloji ve iktisadin tekrar birlikte caligmasini saglayan bir
disiplindir. 20. Yiizyilin baslarinda yerlesik iktisadin daha bilimsel olmak amaciyla formel
bilimlere yonelmesi ve gittikge matematiksel hale gelmesinin, iktisat ve psikolojinin birbirinden
uzaklagmasina yol agtig1 soylenebilir. Davranissal iktisat, yerlesik iktisadin teorilerini ve temel
yapisini diglamadan eksik olan yonlere bir alternatif sunmaya calismis, gergege daha yakin
analizler yapmay1 amaglamustir. Iktisat bilimini insan davranislar1 ve bu davranislarm altinda
yatan nedenler konusunda bilgilendirmeye ¢alisarak iktisadin bir alt disiplini olmay1

basarmistir.

Buradan hareketle yerlesik iktisat ve davranissal iktisadin farklar1 ve benzerlikleri

Tablo 2.de gosterilmistir.

Yerlesik iktisat ve Davramssal iktisat-l:ffl?alglﬁdaki Farklar ve Benzerlikler
Yerlesik iktisat Davranissal iktisat
Kendi ¢ikarlarint maksimize etmeye Hata yapma pay1 olan duygusal
caligan Homoeconomicus Homoeconomicus
Sinirsiz rasyonalite Sinirli rasyonalite
Fayda Maksimizasyonu 6nceligi, Kararlarda tatmin olma, memnuniyet
miikemmeliyet
Pozitif +Normatif ktisat Daha ¢ok pozitif Tktisat
Tam bilgi varsayimi Eksik bilgi,
Teorik, geometrik ve amprik ¢aligma Amprik, deneysel caligma
Denge ve beklenen fayda teorisine Dengesizlik ve Beklenti Teorisi
Tam bagimsiz bir iktisat bilimi Disiplinler arasi, interdisipiliner bir
iktisat bilimi

Kaynak: Coskun Can Aktan, Kiymet Yavuzaslan, Davranissal iktisat: Bireylerin iktisadi Karar ve Tercihlerinde Zihinsel, Duygusal ve
Psikolojik Faktorlerin Analizi, Sosyal ve Beseri Bilimler Dergisi Cilt 12, Say1 2, 2020 s.110

105 Tahir Biiyiikakin, Yasar Biilbiil ve Necip Cakir, “Nobel’in izinde Iktisat Kuraminin Gelisimi”, Istanbul: Ekonomik ve
Sosyal Tarih Yaymnlari, 2010, s. 38-756. Aktaran: Abdulkadir Atar, “Nobel Ekonomi Odiilleri ve Ekonomi Bilimiyle
Etkilesimi”. Ekonomi ve Isletme Yonetim Dergisi, 2(2). 2018. 5.191.
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Yukaridaki tabloda goriildiigii lizere davranigsal iktisat yerlesik iktisadi; 6zellikle
insan modeli, rasyonalite ve denge konularinda elestirmistir. Davranissal iktisatta yapilan
calismalar yerlesik iktisat teorisinin rasyonellik varsayimini zayiflatmistir. “Insanlar neden
rasyonel olamaz?” sorusunun cevabi derinlemesine arastirilmistir. Sinirl rasyonellik varsayimi
altinda bireylerin hisleri, mutluluk arzulari, duygular1 gibi konular iktisatta tasarruf, piyasalar,
tiikketici tercihleri ve finans alaninda uygulanmis, sonug¢ olarak yapilan ¢alismalarin basarisi,

davranigsal iktisadin kurumsallagmasini saglamistir.

Davranigsal iktisat, davranigsal iktisadin uygulama ve deney alami olarak
nitelendirebilecegimiz deneysel iktisat ve insan beyninin galisma prensiplerini anlamaya
calisan noroekonomi ile birlikte gelisimini siirdiirmekte ve iktisat bilimine zenginlik katmaya

devam etmektedir.

2.3. Deneysel Iktisat

Davranissal iktisat alaninda yapilan ¢aligmalar, yerlesik iktisadin sinirsiz rasyonellik
varsayiminin insan davraniglarini tam anlamiyla tanimlayamadigini gostermistir. Bireylerin
cogunun Onceligi yaptiklari segimlerin sonucunda fayda maksimizasyonu yapmak degildir.
Bireyler, her zaman tiim se¢enekler arasinda kendilerini en ¢cok mutlu edecek olani segmeyebilir
ve bunun altinda yatan nedenlerden hareketle baska alternatiflere yonelebilir. Bireyler hedef
odakl1 olsalar dahi, biligsel ve duygusal durumlari, tercihlerinin sonuglarini tam bilgi varsayimi
cergevesinde hesaplama yetilerinin olmamasi nedeniyle, kendilerini her zaman hedeflerine
ulastiracak karar1 veremeyebilirler. Sinirli rasyonaliteyi sinirsiz rasyonaliteden ayiran en biiyiik
etken, smirli rasyonalitenin gercege daha yakin varsayimlar yapabilmenin Oniinii agmis
olmasidir. Sinirli rasyonalite, bireylerin kararlarinin deneyler vasitasiyla incelenmesini olanakli

kilmistir.

Deneysel iktisat; Insan davramglarini, bireylerin karar mekanizmalarini deneysel
ortamda ele alan, davranigsal iktisat teorilerine uygulanma alani sunan, davranigsal iktisadin

teorilerinin daha da bilimsel hale gelmesini saglayan ayni zamanda iktisatta deneysel ortama
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dahil edilebilecek konulari inceleyen bir alt disiplindir.1% Deneysel iktisadin ¢alisma alanlarins;
piyasalar, karar alma, pazarlik, ekonomik tercihler, eslesme ve saha deneyleri

olusturmaktadir.'%’

Deneysel iktisatta ilk 6nemli deneysel c¢alisma, Edward H. Chamberlin tarafindan
1948 yilinda yapilmustir.2% Chamberlin, piyasa denge fiyatinin olusmasi konusunda bir deney
gerceklestirmistir. Ogrencilerini alic1 ve satic1 olarak iki gruba ayirmis, 6grencilere belli bir
miktar para vererek, saticilara bir {irlinii satmak isteyecekleri minimum fiyatin; alicilara ise bir

{irinii almak isteyecekleri maksimum fiyatin yazili oldugu kartlar dagitmugtir.1%°
Deneysel bir ortamda piyasa yaratmay1 amaglayan Chamberlin yaptig1 bu deneyden;

“Tiim ger¢ek piyasalar, tam ya da monopollii rekabet, az ya da ¢ok aksak oldugundan
teorinin gercek ekonomik hayatta uygulamasi olduk¢a onemli olmalidir.”**® sonucunu

cikarmustr.

Deneysel iktisadin Onciisii sayilan Vernon Smith, hocast Chamberlin’in yaptigi
deneylere Ogrenci olarak katilmis ve ilerleyen siiregte Chamberlin’in deneyini gelistirmis,
deneyi baska bir asamaya tasimstir.!'* Smith ihale piyasasi iizerine gerceklestirdigi ilk
deneyini, 1962 yilinda yayimladigi “An Experimental Study Of Competitive Market
Behaviour” isimli makalesinde agiklamistir. Smith ¢calismasinda denekleri alici ve satici olarak
ayirmis, saticilara minimum bir satis fiyatt vermis ancak saticilarin bu satis fiyatinin tizerinde
bir fiyattan satig yapabileceklerini belirtmistir. Alicilara ise; verebilecekleri minimum tutari
belirlemistir. Smith belirledigi bu fiyatlar {izerinden minimum ve maksimum fiyatlarin
dagilimindan arz-talep egrilerini ve denge fiyatini ¢izmis yaptig1 deney sonucunda olusan denge

fiyatinin olusumunda etkisi olan nedenleri agiklamaya caligmistir. Denekler bu bilgiden

106 Cogkun Can Aktan ve Miisliim Basilgan, Deney ve iktisat: iktisat Biliminde Deneysel Arastirmalar, SOBIAD: Hukuk
ve Tktisat Arastirmalar1 Merkezi, 2019, s. 11.

107 Soydal, s. 97.

108 Alvin E. Roth ve John Kagel "Introduction To Experimental Economics”, Handbook Of Experimental Economics,
Princeton University Press, 1995. s. 13.

109 Edward H. Chamberlin, “An Experimental Imperfect Market”, The Journal Of Political Economy, Cilt. 56, Sayi. 2. 1948,
s. 95-108.

110 Chamberlin, s. 97.

11 Giindiiz Cagnalp, Kevin McCabe ve David Porter, “The Foundations Of Experimental Economics And Applications To
Behavioral Finance: The Contributions Of Nobel Laureate Vernon Smith”, Journal Of Behavioral Finance, Cilt.4, Sayi.1,
2003, s. 3-6,
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habersiz olduklar1 i¢in denge fiyatin1 hesaplayamamaktadir. Bu sebeple deney sonucunda cari

denge fiyatinin teoride gerceklesen denge fiyatina ¢ok yakin oldugu goriilmiistiir.**?

Smith, 1976 yilinda yayimladigi baska bir ¢alismasinda deneylerin uygun bir bi¢imde
gerceklesebilmesi icin &diil mekanizmasina vurgu yapmistir.'*® Smith, calismalarinda ayrica,
"pazarlama" konusunu da ele almis ve laboratuvar testlerinde bu olguyu kullanmistir. Ozellikle,
oyun teorisi modelleri ile gézlemlenmesi gii¢ olan pazarlik tercihlerini laboratuvar deneyleri

sayesinde gdzlemleyebilmistir.!'*

Smith, “iktisat¢ilar neden deney yapmali?”” sorusuna bir cevap niteliginde olan, 1994

b

yilinda yayimladigi “Economics In The Laboratory” isimli makalesinde 7 maddeden soz

etmistir. Bu maddeler asagidaki gibi 6zetlenebilir:!*®

o Teorileri deneysel yontem yoluyla test etmek.

o Basarisiz olan bir teorinin altinda yatan nedenleri analiz edilmesi deneysel
arastirmanin yeniden dizayn edilerek tekrarlanmasi.

. Benzer ¢evresel kosullar ger¢evesinde kurumlari karsilastirmak.

. Yeni bir teori igin bir temel olusturmak ve amprik diizenlemeler yapmak.

. Ayni1 kurumsal ¢ercevede farkliliklar: kargilagtirmak.

. Deneysel ¢alismalar sonucunda ortaya ¢ikan onerileri degerlendirmek.

. Kurumsal dizayn i¢in laboratuvar olusturmak.
Deneysel iktisatta deneysel yontemler 3 sekilde siniflandirilabilir:®
2.3.1. Laboratuvar Deneyleri

Laboratuvar deneyleri, deneysel iktisatta en ¢ok tercih edilen, kontroliin en yliksek
oldugu yontemdir. Iktisatgilarin laboratuvar deneylerini tercih etmelerinin en biiyiik nedeni

deneklerin tercihlerini ve kararlarim1 yonlendirebilecek kontrole sahip olmalaridir. Burada

112 Vernon L. Smith, “An Experimental Study Of Competitive Market Behavior”, Journal Of Political Economy, Cilt.70,
Say1.2, 1962, s. 112

113 Vernon L. Smith, “Induced Value Theory”, The American Economic Review, Cilt.66, Say1.2, 1976, s. 274-279.

114 Alvin E. Roth, “Game Theory As A Part Of Empirical Economics”, The Economic Journal, Cilt.101, Say1.404, 1991, s.
107-114.

115 Vernon L. Smith, “Economics In The Laboratory”, Journal Of Economic Perspective, Vol 8, No 1, 1994, s.113-115

116 7afer Akin ve Barig Urhan, “iktisat Deneysel Bir Bilim mi Olmaya Bashyor?”, TOBB Ekonomi ve Teknoloji Universitesi
ve Kopenhag Universitesi, 2009, s. 7.
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kontrol davranislart etkileyen birgok faktoriin sabit tutulabilmesi ve belli zaman araliklarinda

istenilen bir faktoriin degistirebilmesidir.*!’

Laboratuvar deneyleri tekrarlanabilir niteliktedir. Bilimsel bir dogruluk elde
edebilmek, yapilan deneyden emin olabilmek i¢in deneylerin tekrarlanabilir olmasi énemli bir

Kriterdir.
2.3.2. Saha Deneyleri

Arastirma konusuna gore bazi deneylerde deneklerin dogal ortamlarinda bulunmasi
gerekmektedir. Laboratuvar deneyleri daha yaygin olmasina karsin saha deneyleri de giderek
kullanilmaya baslamistir. Laboratuvar deneylerinden elde edilen bulgular ile saha
deneylerinden elde edilen bulgular karsilastirildiginda deneyin dogrulugu artmakta ve gergege

daha yakin bir sonug elde edilebilmektedir.
2.3.3. Cevrimig¢i Deneyler

Teknolojinin hizla gelistigi cagda internet karsilagilan kisitlarin ortadan kalkmasini
saglamistir. Cevrimici deneylerde denekler yine kendi dogal ortamlarinda olabildikleri gibi

yiizlerce denegi ayn1 anda goriintiileyebilme avantaji da bulunmaktadir.

Iktisadi analizleri kiigiik ve kontrol edilebilir bir evren yaratarak sorgulamaya galisan
deneysel iktisat bilgiyi kullanabilmesi ve deneylere acik olan iktisadi konular1 yarattig: kiigtik
evrende kanitlamaya calismasiyla kendine bir¢ok uygulama alani bulmayi basarabilmistir.
Gergek hayattan uzaklagmis neoklasik iktisat varsayimlarina,psikoloji ve davranigsal iktisattan
hareketle deneyleri dahil ederek, iktisada gercege daha yakin bir bakis acis1 kazandirabildigi

sOylenebilir.
2.3.4.Deneysel iktisadin Baghca Uygulama Alanlari

Deneysel iktisadin baslica uygulama alanlari asagidaki gibi 6zetlenebilir:*®

117 Rachel Croson ve Simon Géchter, “The Science Of Experimental Economics”, Journal Of Economic Behavior &
Organization, Cilt.73, Say1.1, 2010, s. 124.

18 Cogkun Can Aktan, Deneycilik, Bilimcilik ve Deneysel iktisat: Beyaz Onliiklii Beyaz Onliiklii Laboratuvar
Iktisatgilarimin Deneysel Arastirmalarina Elestirel Bir Bakis, C.C. Aktan, & M. Basilgan ve S. Yay, Deneysel Iktisat, Divan
Kitap, 2019, s. 9.
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2.3.4.1.Belirsizlik ve Risk Altinda Karar Alma

Bireylerin belirsizlik ve risk altinda verdikleri kararlari,bir 6nceki béliimde Kahneman
ve Tversky’nin beklenen fayda teorisine karsi ortaya attiklari ve beklenen fayda teorisinin
eksikliklerini ortaya koyduklar1 beklenti teorisiyle detayli bir sekilde incelemistik. Ancak
oncelikle beklenti teorisinin ve daha bir ¢ok teorinin gelisimini saglayan Allias ve Ellburgs
paradokslarindan bahsetmek ¢alismanin gidisati agisindan faydali olacaktir. Neoklasik iktisat
teorisinde bireylerin belirsizlik ve risk altinda verdigi kararlar1 inceleyen beklenen fayda
teorisininin ortaya atmis oldugu kurallar1 bozan ilk Maurice Allais’mm 1953 yilinda
gerceklestirdigi deneyidir. Allias, gergeklestirdigi deneyde deneklere dort farkli secenek

sunmustur:

Birinci segenekte, denekler kesin olarak 100 milyon frank kazanacaklar. Ikinci
segenekte; %10 ihtimalle 500 milyon frank kazang saglayacaklar ya da %89 ihtimalle 100
milyon, %1 ihtimalle “0” kazang saglayacaklardir. Ugiincii segenek; %11 ihtimalle 100 milyon
frank kazang, %89 ihtimalle “0 kazang saglamalar1 olacaktir. Dordiincii ve son secenekte ise,

%10 ihtimalle 500 milyon kazang, %90 ihtimalle “0” kazang¢ saglayacaklardir.

Allais, bir ve ikinci segenekler arasinda kalan bireylerin kesin olarak ilk alternatifi
tercih edeceklerini diistinmiistiir. Clinkii ilk alternatifin se¢ilme durumunda bireylerin milyoner
olma ihtimali kesindir. Ancak beklenen fayda teorisine gore, ikinci alternatifin se¢ilmesi
gerekmektedir. Yine beklenen fayda teorisine gore liglincii alternatifin dordiincii alternatife
tercih edilmesi gerekirken, dordiincii alternatif tiglinciiye tercih edilmistir. Bu baglamda s6z
konusu durumda, beklenen fayda teorisinin ortaya koymus oldugu aksiyomlar gegersiz
sayllmakta ve bir paradoks ortaya ¢ikmaktadir.!*® Literatiire bu ¢alisma “Allais Paradoksu”

olarak ge¢cmistir.

119 Maurice Allais. “Le Comportement De L'Homme Rationnel Devant Le Risque: Critique Des Postulats Et Axiomes De L'Ecole
Americaine.” Econometrica, Cilt.21, Say1.4, 1953, s. 511-512
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Allias’in bu deneyini; 2005 yilinda yayimladiklar1 “The Allais Paradox And its
Immediate Consequences For Expected Utility Theory” isimli ¢alismalarinda Sophie Jallais

ve Charles Pradier su ciimlelerle yorumlamigtir*?°:

“1952 éncesi karar teorisi (Pascal dan Ramsey’e) apriori yaklasimi ima ederdi ve bu
nedenle matematigin, olasilik teorisi ile karistirilabilmis olsa da, bir parcasiydi; Allais’in
deneyinden sonra onu, deneysel geribildirimi dikkate almadan, tamamiyla apriori diisiinmek

miimkiin degildir.”

Bu da iktisadin bilimselliginin, deney ve gozleme dayali onermelerle miimkiin

olabilecegini vurgular niteliktedir.

Bireylerin beklenen fayda teorisinin gerekliliklerini yerine getirmedigini vurgulayan
diger bir onemli deney, Daniel Ellsberg tarafindan 1961 yilinda yapilmistir. Deneklere
iclerinde toplam 100 adet olan kirmiz1 ve siyah toplar bulunan iki torba sunulmustur: Birinci
torbadaki kirmiz1 ve siyah toplarin oran1 bilinmemektedir. Ikinci torbada ise 50 kirmizi ve 50
siyah top bulunmaktadir. Deneklerden tek bir top ve bu bir topu se¢meleri igin bir torba
secmeleri istenmistir. Cekecekleri toplarin rengi iizerine bahse gireceklerdir. Eger sectikleri

renk ¢ikarsa 100 dolar alacaklar, ¢ikmazsa ne kazang ne de kayiplar1 olacaktir.

Deneklere asagidaki durumlarda hangi iddialar1 kabul edecekleri sorulmustur:

I. A) 1.Torba’dan kirmizi top ¢ekmek.
B) 1. Torba’dan siyah top ¢ekmek.

II.  A)2. Torba’dan kirmizi top ¢ekmek.
B) 2. Torba’dan siyah top ¢ekmek.

I A) 1. Torba’dan kirmizi top ¢ekmek.
B) 2. Torba’dan kirmiz1 top ¢ekmek.

IV.  A) 1. Torba’dan siyah top ¢ekmek.

120Sophie Jallais ve Charles Pradier, “The Allais Paradox And Its Immediate Consequences For Expected Utility Theory”,
Fontaine, Philippe.- Leonard, Robert (Eds.), The Experiment In The History Of Economics London: New York, Routledge,
2005, s. 21-42.
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B) 2. Torba’dan siyah top ¢ekmek.

Denekler I.ve II. durumlar igin A ve B bahisleri arasinda tepkisiz kalmiglardir. Buna
karsilik biitiin denekler IIL ve IV. durumlar igin A’y1 tercih etmislerdir. IIL durumda A bahsini
secen denek birinci torbadaki kirmizi toplarin sayisinin 50°den fazla olduguna inanmis
demektir. Fakat bu durumda ayni denegin IV. durum i¢in B bahsini se¢mesi gerekir.
Dolayisiyla deney sonuglart beklenen fayda teorisi agisindan baska bir paradoks
olusturmaktadir. Literatiire “Ellsberg Paradoksu” olarak gegen bu deney beklenen fayda

teorisinin tamlik ve monotonluk varsayimlarmni bozmaktadir.'?!

Kahneman ve Tversky 1979 yilinda dort deney gergeklestirmistir. Ik deneylerinde
ogrencilere; %80 ihtimalle 4,000 dolar kazanabilecekleri ve %20 ihtimalle higbir kazang
saglayamayacaklar1 secenek ile %100 olasilikla 3,000 dolar kazanabilecekleri segenekleri
sunmustur. Deneklerin %80’1 tercihlerini 3,000 dolarlik kesin kazang elde edebilecekleri
secenekten yana kullanirken, %20 si tercihlerini ikinci segenekten yana kullanmistir.
Gergeklestirilen ikinci deneyde; dgrencilere sunulan iki secenek; %80 ihtimalle 4,000 dolar
kaybedecekleri ve %20 olasilikla hi¢bir kayip yasamayacaklari veya %2100 ihtimalle 3,000

dolar kaybedecekleri olmustur. Deneklerin %92’si birinci segenegi tercih etmistir

Ugiincii  deneylerinde, salgmn nedeniyle 600 kisinin hayatin1 kaybedeceginin
beklendigi varsayilmaktadir. Ogrencilere, hastaliktan korunmak icin tercih edebilecekleri iki
secenek sunulmustur. Birinci segenek, 200 kisinin pandemiden kurtulacagi yoniinde, ikinci
secenek ise, 600 kisiden %33’liniin kurtulacagi ama %67 sinin dlecegi yoniindedir. Sonug

olarak deneklerin %72’si birinci segenegi tercih etmistir.}??

Dordiincii ve son deneyde, tiglincii deneydeki kurgu degistirilerek iki farkli segenek
daha sunulmustur. Buna gore, deneye eklenen {igiincii secenek, 600 kisiden 400 kisi 6lecegi,
dordiincii secenek ise %33 ihtimalle kimsenin 6lmeyecegi ve %67 ihtimalle 600 kisi 6lecegi

yoniindedir. Deneklerin %78’i dérdiincii alternatifi segmislerdir.'?3

121 Daniel Ellsberg, “Risk, Ambiguity, And The Savage Axioms”, The Quarterly Journal Of Economics, Cilt.75, Say1.4,
1961, s. 650-669.

122 Kahneman ve Tversky, 1979 s.264
123 Kahneman ve Tversky, 1979 s. 264-265.
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Bu deneylerden hareketle bireyler belirsizlik ve risk ortaminda karar alirken
duygularindan ve sezgilerinden etkilenmekle birlikte kayip ve kazanglara farkli tepkiler
vermektedir. Kayiplardan kagabilmek igin risk almay1 goze alirken, kazanglar s6z konusuyken
risk alma davranisindan kagmaktadirlar.Yapilan tiim teorik ve deneylerle gozlemlenmis
caligmalar bireylerin risk ve belirsizlik varsayimi altinda karar verirken rasyonel olamadiklarini

bir kez daha vurgulamistir.
2.3.4.2. Oyun Teorisi

Deneylerin nasil dizayn edilecegi konusunda yol gdsteren alan oyun teorisidir. Oyun
teorisi matematiksel ve smirsiz rasyonellik varsayimi g¢ergevesinde, hem rasyonel hem
irrasyonel oyuncularin, karsilagtiklari durumlara nasil tepki verecekleri konusuna aciklik

getirmektedir.'?*

Bireyler ekonomik kararlar alirken baska bir bireyin kararlarinin da sonuglarini
etkileme ihtimali olabilir. Bu nedenle ekonomideki karar birimlerinin, stratejisini kars1 tarafin
kararlarin1 da diisiinerek belirlemesi gerekebilir. Stratejik etkilesimin yogun oldugu bir alan
olan Oyun Teorisi; bireylerin karsilikli olarak birbirlerine bagimli oldugu stratejik durumlarda
gerceklestirdikleri davranmislart incelerken, diger bir yandan dogru davramisin ne olmasi

gerektigi konusunda sistematik bir analiz olusturmaya olanak tanimaktadir.?®

Oyun Teorisi uygulanan deneylerde, deneklerin se¢im sonuglarina odaklanilir ve bu
sonuglarda onemli bireysel farkliliklarin olup olmadig tespit edilmeye calisilir. Boylece
davranigsal ve deneysel iktisat¢ilar deneylerinde oyun teorisi modellerini kullanarak, 6zellikle
sosyal tercihleri (esitlik, karsilikliik ve adalet vb.) deneylere dahil ederek, deneklerin

davranislarin agiklamakta ilgi ¢ekici bir dlgiide basarili olmustur.t?®

Iktisatta siklikla gegen ve oyun teorisinde olusturulan oyunlardan bazilar1 asagidaki

gibidir:

124 Urhan, Ak, 2018, s. 280.

125 Camerer, 2003, s. 7.

126 Arthur B. Markman, Sergey V. Blok, John L. Dennis, Micah B. Goldwater, Kyungil Kim, Jeff Laux, Lisa Narvaez, ve Eric
Taylor, “Culture And Individual Differences”, Behavioral And Brain Sciences, Cilt.28, Say1.6, 2005, s. 831.
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2.3.4.3. Ultimatom oyunu

Ultimatom oyununda birbirini tanimayan iki adet oyuncu vardir. Oyunculardan birine
belli bir miktar para verilmektedir. Kendisine para verilen oyuncu elindeki paranin bir miktarini
ikinci oyuncuya teklif etmektedir. Eger diger oyuncu teklifi kabul ederse, teklif edilen miktari
alir. Paranin geri kalan kismui ise teklifi veren oyuncuda kalmaktadir. Ancak kendisine para
teklif edilen oyuncu, kendisine teklif edilen miktar1 kabul etmezse her iki oyuncu da herhangi
bir kazang saglayamamaktadir. Bu nedenle parayi teklif eden oyuncunun kafasinda bir strateji

belirleyerek kars1 tarafi ikna edebilecek diizeyde bir paray: teklif etmesi gerekir.?’

Ultimatom oyunundan deneklerin maskimum fayday1 saglayacak miktari teklif etmesi
beklenir. Ultimatom oyunun basit bir siire¢ icermesi ger¢ek diinyada var olan komplike pazarlik
modellerini temsil etme konusunda yeterli olmasa da bireylerin kendileri ve baskalar1 arasinda
para ayrimi yaparken etkisi altinda olduklari psikolojik faktorler belirlenerek, iktisat teorilerinin

test edilebilmesine olanak tanimaktadir.*?8
2.3.4.4. Diktator Oyunu

Ultimatom Oyununun bir iist versiyonu sayilabilecek diktatdr oyununda, kendilerine
sunulan teklife yanit verenlere, teklifi reddetme imkani taninmamaktadir. Teklife yanit
verecek olan ikinci oyuncu, teklif verenin teklif ettigi para miktarini kabul etmek zorunda
birakilir. Bu oyun tiirtinde, para teklifinde bulunan oyuncunun, para miktarini kendine
saklamas1 beklenmektedir. Bununla birlikte 6zellikle sosyal etkiler (adalet, acima, vicdani yiik)
nedeniyle teklifi yapan oyuncunun ufak da olsa teklife yanit verecek olan oyuncuya bir miktar

paray1 vermeye goniillii oldugu goriilmektedir. 12°
2.3.4.5. Giiven Oyunu

Giiven oyununda sadece iktisatta degil bir¢ok disiplinde ¢ok énemli bir kavram olan
giiven test edilmektedir. Giiven oyunu iiltimatom ve diktator oyununun bir kombinasyonu

sayilabilir. Gliven oyununda A ve B olmak iizere iki odaya ayrilan deneklere belirli bir miktar

127 Masao Ogaki ve Saori C. Tanaka, Behavioral Economics: Toward A New Economics By Integration With Traditional
Economics, Springer, Kyoto, 2017. Aktaran: Kiymet Yavuzaslan, “Ekonomideki Tercihlerde Demografik Farkliliklarin
Onemi: Davramsgsal ve Deneysel Tktisat Caligmalar1”, Social Sciences Studies Journal, Cilt.4, Say1.19, 2018, s. 2155

128 Camerer, 2003, s. 8.

129 Ogaki ve Tanaka, s. 115. Aktaran: Yavuzaslan,2018, s.2156
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para verilmektedir. A odasindaki deneklere, eger isterlerse ellerindeki paranin bir kismin1 B
odasindan bir kisiye gonderebilecekleri soylenmektedir. Oyunun kuralina goére, A odasindan
gonderilecek her miktarda para 3 ile ¢arpilacak ve B odasindaki kisiye verilecektir. Daha sonra
B kisisine, eger isterse elindeki paranin bir kismint A odasina geri gonderilebilecegi
sOylenecektir. Bu deneye gore rasyonalite varsayimi altinda kisilerin homoeconomicus oldugu

diisiiniiliirse A odasindaki kisilerden higbiri B odasina para géndermeyecektir.**°
2.3.4.6. Noroekonomi Alanindaki Cahismalar

Davranissal iktisat ve deneysel iktisattan hareketle noroloji ve biyolojiyi iktisada dahil
eden noroekonomi, deneysel ve biyolojik yontemler araciligiyla iktisadi davranislart inceleyen
disiplinler aras1 bir alandir. 1990'larin basindan itibaren teknolojik gelismeler ile birlikte insan
beyninin daha detayli incelenebilmesi bu alanda deneysel ¢alismalarin da 6n plana ¢ikmasini
saglamistir. Alan G. Sanfey, James K. Rilling, Jessica A. Aronson, Leigh E. Nystrom ve
Jonathan D. Cohen'in katilimcilarin iiltimatom oyunundaki beyin aktivasyonlar1 {lizerine
gerceklestirdikleri deneyin bu alanda en temel calismalardan biri olarak kabul edildigi

sdylenebilir, 13!

Iktisat literatiiriinde, klasik iktisattan davranigsal iktisada kadar siiregelen zaman
diliminde varsayimlar teorik cerceveyle smirli kalmistir. Davranigsal iktisadin ortaya
¢tkmasimin ardindan test edilebilir teorilerin, deneysel iktisat ortaminda yapilan deneylerle
gozlemlenebilmesi gergek diinyaya yakinlasmayi ve daha somut verili analizler yapilmasini

saglamistir.

130 Aktan, s. 20.
131 Alan G. Sanfey, James K. Rilling, Jessica A. Aronson, Leigh E. Nystrom ve Jonathan D. Cohen, “The Neural Basis Of
Economic Decision-Making in the Ultimatum Game”, Science, Cilt.300, Say1.5626, 2003, ss. 1755-1758. s.1757
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Dan Airely, Akildist Ama Ongériilebilir kitabinda iktisatta deney yapmanin énemini

su sozlerle aciklamistir:'3?

“Yasam bizi eszamanli olarak etkileyen ¢cok ¢esitli kuvvetler yiiziinden karmasiktir, bu
karmasiklik da sozii edilen kuvvetlerin her birinin davranislarimizi nasil bicimlendirdigini tam
anlamiyla ¢o6zmemizi zorlastirir. Sosyal bilimcilere gore, deneyler mikroskoplara ya da hizli
yanip sonen isiklara benzer. Deneyler, olaylari kare kare anlatarak insan davranisini

vavaslatmamiza ve bu kuvvetleri daha ayrintili bir sekilde incelememize yardimcit olur.”

Iktisat bilimine psikoloji, biyoloji, ndroloji biliminin dahil edilmesiyle ve bu
disiplinler arasindaki  birlikteligin  beyin  fonksiyonlarim1  gézlemleyen deneylerle
taglandirilmasiyla yeni bir alan olusmustur: Bu alan noéroekonomidir. Noroekonomiyi
aciklamaya ge¢gmeden Once insan beyninin yapisi ve fonksiyonlarinin incelenmesi konunun

anlasilmasi agisindan 6nem tagimaktadir.

132 Dan Ariely, Akildist Ama Ongbriilebilir, Cevirenler: Asiye Hekimoglu Giir, Asiye Sar. Istanbul: Optimist Yayinlari, 2010,
s. 25.
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3. INSAN BEYNININ YAPISI VE CALISMA PRENSIPLERI

Insan davranislariyla ilgili diisiinceler, belirsizlikler ve bu belirsizliklere yanit arama
cabalar1 cok eski zamanlara dayanmaktadir. Hippocrates tiim davranislari, duygulari,
diistinceleri, algilar1 insan beynine baglayarak davranislarin nérobiyolojik temelleriyle alakali

3

ilk adimi atnustir.’®®  Insan beyninin bolimleri ve calisma prensipleri derinlemesine

incelenmeden insan davranislarinin, karakterlerinin ve kisilerin karakter gelisimlerine etki eden

faktdrlerin tam anlamiyla anlasilmayacag1 dne siiriilmiistiir. 1

Son yillarda islevsel beyin goriintiileme tekniklerinin de gelismesiyle insan
davraniglarinin, duygularinin, insanlarin karsilastiklar1 olaylara gosterdikleri tutumun, karar
mekanizmalarmin isleyisinin ve inanglarinin beyindeki karsiliklarini bulma konusunda bilim
yadsinamayacak bir ilerleme kaydetmistir. Bireylerin; “korku, seving, lziintli, suc¢luluk,
intikam, ahlaki degerler, gurur, sevgi, kazanma arzusu” vb. komplike durumlar s6z konuyken
beyinlerinin hangi alanlarmin aktiflestigi ve bu durumlarin hangi sistemlerle iliskili oldugu

aciklanmaya calisiimistir.*®

Peki iktisadi alanda insan beyninin ve insanin kompleks yapisinin géz ardi edilmesi
miimkiin miidiir? Bu sorunun cevabini; insanlarin ekonomik karar ve davraniglarinin nérolojik
ve biyolojik temellerini anlamaya c¢alisan disiplinler arasi bir alan olan ndroekonomi

vermektedir.

Noroekonomiyi detayl: bir sekilde incelemeye gegcmeden dnce insan beyninin yapisini

ve ¢alisma prensiplerini incelemek ¢alismanin gidisati agisindan faydali olacaktir.

133 Engin Ungiiren, “Beynin Noroanatomik ve Norokimsayal Yapisinin Kisilik ve Davranislar Uzerinde Etkisi”, Alanya
Alaaddin Keykubat Universitesi, 2019, s.194

134 Ozgen Korkmaz ve Ahmet Mahiroglu “Beyin, Bellek ve Ogrenme”, Kastamonu Egitim Dergisi, Cilt.15, Say1.1, 2007, s.
93

135 Ertugrul Esel. “Dini ve Mistik Deneyimlerin Muhtemel Bilimsel ve Norobiyolojik Diizenekleri”, Klinik Psikofarmakoloji
Biilteni, 19, 2009, s. 193
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3.1. Insan Beyninin Anatomik Yapisi ve Boliimleri

Insan beyni karmasik bir yapiya sahiptir. Beyni olusturan béliimler farkli islevlere
sahip olmasina ragmen her boliim birbiriyle baglantilidir. Bu baglanti bir biitlin olarak insanin
sahip oldugu karmasik yapisini kontrol etmekle yiikiimliidiir. insanlarmn karar ve davranislari,
duygu durumlar1 yine beynin farkli boliimlerince kontrol edilmektedir. Bu ¢alismada insan
beyninin anatomik yapist incelenirken yalnizca bireylerin karar ve davraniglarii dogrudan

kontrol eden bolumleri incelenecektir.

Beyin islevleri agisindan merkezi ¢ekirdekler, limbik sistem ve korteksler olmak iizere

ic bolimden olugsmaktadir. Anatomik agidan ise ii¢ temel yapidan olusur.

Asagidaki Sekil.3 beynin {i¢ temel anatomik yapisini ve yerlerini gostermektedir:

Sekil 3. Beynin Temel Ug Temel Yapist
Kaynak: Yorgancilar, s.54

Sekil 3°de goriildiigii gibi bunlar 6n, orta ve arka beyindir.1%

On beyin; kafatasmin iist ve 6n kismini kapsamakta, orta beyin; 6n ve arka beyinler
arasinda, daha ¢ok on beynin i¢indeymis gibi géziiken beynin orta kismindaki boliimiinii, arka
beyin ise kafatasinin enseye dogru olan arka kismini kapsamaktadir. Her boliimiin kendine 6zel
islevleri vardir. Insanin karar ve davranislarii kontrol eden béliimler cogunlukla 6n beyin
bolgesi tarafinda toplanmistir. Bu nedenle calismada, 6n beyin bolgesi detayl bir sekilde

incelenecektir.

1% Fatma Nur Yorgancilar, Tiiketici Davramisi ve Norolojisi: Noroekonomi-EGG Yontemi ile Néromarketing
Uygulamasi, Konya, Cizgi Kitabevi Yayinlari, 2015, s. 54
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Arka beyine oranla daha kiiciik bir alan kaplayan orta beyin, 6n ve arka beyinleri
birlestirmekte ve 1s18a yonelmemizi saglamaktadir. Gérme ve isitme konusunda onemli

islevlere sahiptir.*%’

Arka beyin ise; beyincik, medulla (omurilik sogani) ve ponstan olusmaktadir. Arka
beynin en dnemli bdlgesi beyinciktir. Beyincik, kompleks yapida hareketleri diizenleyici gorevi
gormektedir. “Sigramak, kogmak, yiirimek ya da sabit durmak™ gibi, hareketlerin diizenli ve
amaca uygun olarak yapilamasina yardim etmekte viicudun dengesini saglamaktadir.**® Son
yillarda yapilan ¢alismalarda beyincigin biligsel islevlerde de gorevleri oldugu ispatlanmis, Pet,
fMR gibi beyin goriintiilleme caligmalari, yiiz tanima, dikkat etkinligi, hafiza ile ilgili islevlerde

beyincik bdlgesinin de gorev aldigini ortaya koyulmustur.t%

3.1.1. On Beyin

On beyin; beynin yaklasik iigte birini kaplayan korteksler “parietal lob, frontal lob,
oksipital lob, temporal lob” ve “serebrum, serebral korteks, bazal gangliya, hipokampus,
amigdala, talamus, hipotalamus ve limbik sistem” boliimlerinden olusmaktadir.° Bireylerin
karar ve davranislarini biiylik 6l¢iide etkileyen boliimler ise; “frontal lobun i¢inde bulunan
korteksler, hipokampus, amigdala, hipotalamus ve limbik sistem” dir. Caligmanin bu
boliimiinde, yalnizca bireylerin karar ve davraniglarini dogrudan etkileyen boliimlerden detayl

bir sekilde bahsedilecektir.

3.1.1.1. Frontal Lob (On)

Frontal lob, yaraticilik, problemleri ¢ozebilme, asamali diisiinceler, karar verme,
stratejik planlama, yiiriitme, davranis elastikiyeti, irade, i¢ gorii, 6ngorii, islem hafizasi, hayal
kurma gibi islevleri yonetmekle yiikiimli 6n beyin boliimiidiir. Frontal lob bir diislince
merkezidir. Ahlaki yargilari, sosyal sorumluluk gerektiren davranislar1 ve liderlik 6zellikleri
gibi konular1 da igermektedir. Davranigsal Ozelliklerin amaclara gore gelistirilebilmesini

saglayan bir yonetici olan frontal lob, hafiza ve hafizada kayitli olan boliimlerin yonetilmesini

137 Soydal, 2010, s. 123.

138 Feridun Vural, Anatomi Atlasi, Istanbul: Birol Basin Yaymn Dagitim ve Ticaret Ltd. Sti., 1999, s. 220.
139 Bijlent Madi, Ogrenme Beyinde Nasil Olusur? , 2. Basim. Ankara. Efil Yayinevi, 2011, s. 58-59.

140 Yorgancilar, 5.56
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ve kontroliinii saglamaktadir.**! Kisiligin olusmasi, motivasyon ve diisiincenin planlamasidan
sorumlu olan Frontal lobu Insani 6zelliklerin cogunun kontrol edildigi bolge olarak diisiinmek
yanlis olmayacaktir.}*?> Prefrontal Korteks ve brocal*® bolimleri bu lobun iginde

bulunmaktadir.**

Frontal Eye Fields@

Sekil 4. Frontal Lob ve Temel Yapist
Kaynak: Yorgancilar, s.57
Sekil 4’ de gortildiigii gibi frontal lob, motor korteks, prefrontal korteks, broca alani
ve gorme alanmin i¢inde bulundugu, alnin hemen arka tarafindaki beyin bolimiidiir.
Calismanin ilerleyen boliimleri i¢in frontal lobun da kendi i¢inde islevsel olarak ayrildigi {i¢

boliimii agiklamak yararli olacaktir.

Frontal lob kendi ig¢inde “motor korteks, premotor korteks ve prefrontal korteks”
olmak iizere ti¢ boliimden olugmaktadir. Frontal lobun arka tarafin1 “motor korteks ve premotor

korteks” olusturur. Bu boliimler otokontrolden sorumlu olan bolimlerdir.**®

Prefrontal korteks olarak adlandirilan 6n kisim ise diislincelerin olgunlastirilmasinda,

kisilik ve davranislarin sekillenip diizenlenmesinde 6nem arz etmektedir. Prefrontal korteks,

141 Dilek Erduran Avci ve Rahmi Yagbasan. “Beyin Yari Kiirelerinin Baskin Olarak Kullanilmasina Yonelik Ogretim
Stratejileri”, Gazi Egitim Fakiiltesi Dergisi, Cilt.25, Say1.2, 2008, s. 5.

142 Gorsev G. Yener, “Beyin-Sinir Aglar1 ve iliskili Klinik Ozellikler”, Klinik Psikiyatri Dergisi, Cilt.5, Say1.3, 2002, s. 135-
138.

143 “Broca alam veya Broca bélgesi insansi beynin ses iiretimiyle baglantil iglevleri yiiriiten bir bolgesidir. Ses iiretimi, iki
hastada meydana gelen bozulmalar: Pierre Paul Broca bildirdiginden beri Broca bolgesiyle iliskilendirilmektedir. O hastalar,
beyinlerinin arka alt frontal girusunda meydana gelen yaralanmadan sonra konugma yetilerini yitirmislerdi. O zamandan beri,
tanimlamis oldugu yaklasik bolge Broca bolgesi ve ses iiretimi eksikligi de Broca afazisi diye amildi.” (Kaynak:
https://tr.wikipedia.org/wiki/Broca_alan%C4%B1) Erisim Tarihi: 14.12.2020

144 Yorgancilar, 5.56

145 Ungiiren, s. 202.
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kisilerin i¢ ve dis ¢evrenin olagan durumuna uyum saglamasini, diirtiileri uyandiran nesneleri,
Ogrenilmis toplumsal normlar1 degerlendirme ve Onceki odiil-ceza deneyimleriyle
karsilastirarak, planlama gorevini iistlenmektedir. Ayni1 zamanda kisinin motivasyonunun
derecesini ve tarzini da ayarlar. Bunu gergeklestirirken, etkin hafiza ve topluma uyum saglama
islevlerini yliriitmekte ve yapilacaklarin uzun vadede sonuglarin1 6ngorebilecek soyut bir model
kurabilme becerisini kullanmaktadir. 46 Prefrontal korteks, bireyin kisilik ve davranislari ile
ilgili yasamsal merkezleri icermektedir. Prefrontal alanlarin; dikkatin siirdiiriilmesi, yazilan
sozclklerin taninmasi, ¢alisan bellek, anlamsal bellek ve kisa siireli bellek, planlama ve kontrol
etme gibi birgok biligsel fonksiyonu oldugu sdylenebilir. Ayrica duygularin kontrol edilmesi ve
konusma yetenegi iizerinde de yiiksek islevsel etkisi bulunmaktadir.**’Prefrontal korteks
bozuklugu dikkat daginikligina sebebiyet vermekte ve bilginin bellege aktarilamamasina sebep
olmaktadir. Kisinin eylemleri ve diisiinceleri birbiriyle tutarli olmaz Kisinin goriis agis1 ve utku

dararir, sosyal yonii zayiflar, elestirilere duyarsiz kalir.14®
Prefrontal korteks de kendi i¢inde ii¢ anatomik bdlgeden olusmaktadir.

Bunlar; “dorsolateral prefrontal korteks (arka ve yan boliim)”, “orbitofrontal korteks”,

“medial frontal korteks” olarak isimlendirilmektedir.'*°

Dorsolateral prefrontal korteks, planlama, siirdiirme start-stop, siralama, yer

degistirme ve son olarak davranislar denetleme ile belli bash vyiiriitiicii islevlerde; 1>

Orbitofrontal korteks, diirti ve duygularin diizenlenmesinde Onemli bir rol
oynamaktadir.®®* Orbitofrontal korteks hasari olusan kisi, sosyal normlar1 yok saymakta ve
uygun davranisin ne oldugunu ¢ézememektedir. Cevresel durumlara ani ve beklenmedik
tepkiler verebilirler. Davraniglarinin sonuglara karsi kayitsizdirlar ve kendilerini veya

baskalarini tehlikeye ve riske atmaktan cekinmezler.>?

146 Mehmet K. Doksat ve Mert Savrun, “Evrimsel Psikiyatriye Giris”, Yeni Symposium, Cilt.39, Say1.3, 2001, s. 139.

147 Ungiiren,203

148 Tlhan Zararsiz ve Mustafa Sarsilmaz. “Prefrontal Korteks”, Tiirkiye Klinikleri Tip Dergisi, 25, 2005, s. 235.

149 Zararsiz ve Sarsilmaz, s. 235.

150 Nurper Erberk Ozen, Nevzat Yiiksel, Cumhur Boratav ve Sirel Karakas, “Sizofreni, Depresyon ve Alkol Bagimhiliginda
Frontal Bolge Islevselliginin Degerlendirilmesi”, Klinik Psikofarmakoloji Biilteni, Cilt.15, Say1.3, 2005, s. 94.

151 Yener, 2002, s. 137.

152 Jeffrey L. Cummings. Néropsikiyatri ve Davrams Norolojisi, (Ceviri Editorleri: Akdal, G. ve Yener, G.). Ankara: Cizgi
Yaymevi, 2003, s. 81.
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Medial frontal korteks (anterior singulat), “dikkat, motivasyon, hafiza” gibi

siireclerde rol almaktadir. 2
3.1.1.2. Limbik Sistem

On beynin en 6nemli sayilabilecek kismi limbik sistemdir. Duyusal beyin olarak da
adlandirilan limbik sistem, serebrumun igerisine gomiilii vaziyette bulunur ve “talamus,
hipotalamus, amigdala, hipokampus, mamilar cisimler, singulat girusun, fornix ve choroid
plexus” yapilarindan olusmaktadir.®>* Limbik sistem karmasik davranis durumlari, duygular ve
motivasyon siire¢lerinin meydana geldigi alandir. “Mutluluk, iiziintii, heyecan, nese, korku”
gibi duygular bu boliimde gergeklesmektedir.>® Viicut sicakligi, kan basinci ve bellegi kontrol
etmektedir.®®® Duygular ve bellek konusundaki etkilesimi saglayan limbik sistem duygusal

olarak bag kurulan olaylarm daha kolay hatirlanmasini saglamaktadir.*’

Sekil 5, limbik sistemin yapisini gostermektedir.

Cuerpo calloso

Amigdala

Sekil 5. Limbik Sistemin Detayli Gosterimi

Kaynak: Yorgancilar, s. 60.

153 Erberk-Ozen, Yiiksel, Boratav ve Karakas, s. 94.

1% Yorgancilar, s. 60

155 Hakki Muammer Karakas ve Banu Alicioglu, “Kognitif Noroanatomi: Beynin Genel Yapisi ve Islevsel Birimleri”, Sirel
Karakas (Ed.), Kognitif Norobilimler, 2. Baski i¢inde (51-102). Ankara: MN Medikal & Nobel Tip Kitabevi. 2008, s. 76.

1%6 Richard J. Gerrig, ve Philip G. Zimbardo, Psikoloji ve Yasam: Psikolojiye Giris, (Cev. Gamze Sart), 19. Baskidan Ceviri.
Ankara: Nobel Akademik Yayincilik, 2014, s .73.

157 yiiksel Ozden, Ogrenme ve Ogretme, 7. Baski. Ankara: Pegem A Yayinlari, 2005, s. 44.
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Limbik sistem iginde yer alan hipokampus, amigdala, forniks, mamillar cisim, septum,
cingulat kabuk vb. yapilar, heyecan ve temel zihin fonksiyonlarmni vyiiriitiirler. Ornegin;
sinirlenince kontroliimiizli kaybetmemize neden olan yapilardan en 6nemlisi, burada bulunan
amigdaladir. Ogrendigimiz herhangi bir seyi hafizaya almamizi hipokampus saglamaktadir.

Hipokampus, amigdala, hipotalamus ayrintili sekilde agiklanacaktir.
3.1.1.2.1 Hipokampus

Hipokampusun serebral korteksin ilkel kismi oldugu diisiiniilebilir.'*® Hafiza, 6zellikle
de uzun siireli bellek olusumu ve yon bulma konularinda oldukca 6nemli islevlere sahiptir.
Hareketlerin davranis bi¢cimine doniismesi yani bir nevi aligkanlik kazanilmasi siirecinde rol
alan lateral vertikiiliin alt tabani1 boyunca uzanan bir gri cevher tabakasidir. Hipokampus,

ogrenilmis bilgilerin, anilarin bellekte kalic1 olmas1 konusunda etkilidir. >

Asagida Sekil 6’da hipokampusun beynin hangi boliimiinde bulundugu gosterilmistir:

Hippocampus

Sekil 6. Hipokampus’un Beyindeki Yeri

Kaynak: https://www.webtekno.com/beyninizde-bulunan-deniz-ati-hipokampus-hakkinda-8-tuhaf-bilgi-h60201.html

Erigim Tarihi: 15.12.2020

Sekilde goriildiigii iizere; hipokampus, temporal lobun i¢ ylizeyinde ve 6nden arkaya
dogru yay seklinde uzanan yaklasik 4 cm uzunlugunda deniz atina benzetilen bir yapidir.1®°

Hipokampusun zarar gormesi, daha Once beyinde toplanmis olan hafizadaki bilgileri

158 peter E. Politser, Neuroeconomics, 1st Ed., New York: Oxford University Press, 2008, s. 145.

1% Yorgancilar, s. 61.
160 Oktay Arikan, Ceyda Irkeg, Emre Iseri, Muammer Ozgéren, Hakki M. Karakas, Sirel Karakas, Tayfun Uzbay ve Numan
Yiiksel, Kognitif Norobilimler, Ankara: Medikal ve Nobel Tip Kitap Sarayi, 2008, s. 81.
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etkilememekte ancak; kisinin kisa siireli bellegine gelen bilgilerin uzun siireli bellege
aktarilmas1 miimkiin olmamaktadir.®* Alzheimer hastaliginin hipokampusun zarar gérmesiyle

ortaya c¢ikan bir hastalik oldugu sdylenebilir.

3.1.1.2.2 Amigdala

Limbik sistemin bir parcasi olan Amigdala; otomatik siiregleri ve duygu durumlarini
kontrol eden hormon sistemini(endokrin) organize etmektedir. Temporal lobun icinde
bulunmakta ve savunma mekanizmasi da amigdala sayesinde ger¢eklesmektedir. Saldirganlik,
korku gibi hislerin farkli kosullarla nasil iliskilendirilecegini ve insanin sosyal durumlarda nasil

bir davranis bicimi sergiledigini, uygun davranip davranmadigini denetlemektedir. 62

Amygdala

Sekil 7. Amigdala

Kaynak: Yorgancilar, s. 67.

Sekil 7°de goriildiigii lizere amigdala, limbik halkanin altinda, beyin sapinin iizerinde
bulunan ve birbirleriyle bagli yapilardan olusan bademe benzeyen bir bolgedir. Amigdalanin
zarar gordiigli bir durumda davranis bozukluklarinin ortaya ¢iktifi ve korku heyecan vb.

duygularin ortadan kayboldugu soylenebilir.16

161 Arikan, s. 81.
162 Karakas ve Alicioglu s. 77.
163 Ahmet Noyan, Yasamda ve Hekimlikte Fizyoloji. Ankara: Meteksan Anonim Sirketi. 2000, s. 299.
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Joseph E. LeDoux, yaptigi birtakim deneylerde amigdalasi alinmis insanlarin
yasadiklar1 olaylarin duygusal anlaminin degerlendirmekte zorladigini, baska bir deyisle
“duygusal korliikk” yasadiklarini ortaya koymustur. Bu insanlarda tiim tutkularin, korkularin

kayboldugunu, aglamayi dahi unuttuklar1 belirtilmistir.1%*
3.1.1.2.3 Hipotalamus

Limbik sistemin en kiiciik yapisi olan hipotalamus, otomatik ve endokrin sistemle ilgili
islevlere sahiptir ve bu islevlerle duygusal davranislar1 kontrol etmektedir. Korku ve 6fkenin
neden olabilecegi kan basincinin artisi, goz bebeklerindeki biiyiime gibi tepkiler de hipotalamus

tarafindan yonetilmektedir.®®

Aclik, susuzluk, cinsellik gibi davranigsal tepkilerin diizenlenmesinin yaninda
hipotalamusun baz1 kisimlarinin elektriksel akimlarla uyarilmasi; 6diill mekanizmasinin
calismasini ve yeme, icme, bagimlilik gibi duygularin uyandirilmasini saglamaktadir. Yag
metabolizmasi, viicut agirligi vb. de yine hipotalamus tarafindan kontrol edilerek, viicut dengesi

kontrol altinda tutulmaktadir.6®

Calismanin bu kismina kadar insan beyninin anatomik yapisi, 6zellikle bireylerin karar
ve davraniglarin1 kontrol eden boliimler temelinde incelenmistir. Bir biitiin olarak insan beyni
Sekil’8 de sematik olarak gosterilmistir. Calismanin bir sonraki kisminda beynin ¢alisma

prensiplerine ve beyinle alakali olusturulan ii¢ temel sisteme deginilecektir.

164 Ungiiren, 5.205
165 politser, s. 145.
166 Karakas ve Alicioglu s. 92.
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On lob - Yankafa lobu (parictal)

Lateral yank ; 4 e ~ Artkafa lobu
(occipital) Sancs Cikmnn

Sakak lobu (temporal)
Talamus

Sekil 8. Insan Beyninin Bir Biitiin Olarak Gosterimi

Kaynak: http://okyanusum.com/makale/beyin-anatomisi/ Erisim Tarihi: 15.12.2020

3.2. Beynin Calisma Prensipleri

Sinir sitemi iki boélimden olusmaktadir. Bunlar merkezi sinir sitemi ve

preferik(gevresel) sinir sistemi olarak adlandirilmaktadir.

Merkezi sinir sistemi; kararlarin ve davraniglarin yonetildigi, cevreden gelen
verilerin yorumlandigi, algilarin ve zihinsel fonksiyonlarin yerine getirilmesini saglayan
bolgeleri igeren komplike bir yapiya sahiptir.’®” Sinir sisteminin merkezini ve en &nemli
boliimiinii olusturan beyin yaklasik 1 kilo 500 gram agirhigindadir. Viicut agirliginin %2 sini
olusturmasina ragmen viicut enerjisinin %20-25’ini kullanmaktadir ve yaklasik 1 trilyon
noérondan olusur.'® Noronlar ii¢c ana bolimden meydana gelmektedir: Bunlar; “hiicre
govdesi(soma), dentrit ve akson”dur. Dentritler kisa ve ¢ok sayida bulunan uzantilardir.
Hiicrelerin birbirleri ile olan iletisimini saglamaktadir. Aksonlar sinir hiicrelerinin uzun bir
dalidir ve hiicre govdesinden gelen sinyalleri ndronlara iletmektedir. Noronlar her biri miyelin
kilifla ortiilii olan aksonlara sahiptir. Sinaps ad1 verilen akson uglar1 denrit veya hiicre govdesi
arasinda bulunan birlesme noktalar1 vasitasiyla iletisim kurmaktadir.’®®Beyinden ve
omurilikten ¢ikan sinirler preferik(¢evresel) sinir sistemini olusturmaktadir. Bu sistem,
otomatik olarak gergeklesen istemsiz fonksiyonlarla ilgili uyarilar ile duyusal ve hareketsel

uyarilart merkezi sinir sistemine iletmektedir. Kalbin, salgi bezlerinin ve i¢ organlarin

167 (Jngiiren, s. 196.

168 Sprenger, 1999, s. 15.

169 patricia Wolfe, Brain Matters: Translating Research Into Classroom Practice. Alexandra. Virginia: Association
for Supervision and Curriculum Development. 2001, s. 16.
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aktiviteleri de bu sistemde diizenlemektedir.!"®Periferik sinir sistemi almaclar vasitasiyla i¢ ve
dis cevreden aldig bilgileri merkeze, merkezin emirlerini ise bu emirler dogrultusunda yaniti

olusturacak ilgili organa gotiirmekle yiikiimlii sistemdir.*"*

Beyin yapisi ve isleyisi konusunda birgok yaklagim olmasina ragmen 6n plana ¢ikan
tic yaklagim vardir. Bunlar; Beyni sag ve sol iki yarim kiireye ayirarak islevlerini agiklayan
beyin sistemi yaklasimi, {i¢lii beyin teorisi ve Hermann tarafindan ortaya atilan biitiinsel beyin

sistemi yaklagimidir.’
3.2.1. Beyni iki Yarim Kiireye Ayiran Beyin Sistemi

[lk olarak beyni sag ve sol iki yarim kiireye ayiran beyin sistemi yaklasimimnin temelini
1970’lerde ortaya atilan “split brain” varsayimi olusturmaktadir.}”® Varsayima gore beynimizin
sol yarim kiiresiyle viicudumuzun sag tarafi; sag yarim kiiresiyle viicudumuzun sol tarafi

carpraz bir etkilesim halindedir.

Once Dalrymyple daha sonra Robert Ornstein ve Roger Spreery bdyle bir etkilesimden

ziyade, beynin sag ve sol yarim kiirelerinin farkli islevleri oldugunu éne siirmiistiir.>’*

Ornstein ve diger arastirmacilarin yaptig1 ¢alismalar sonucunda; beynin sol yarim
kiiresinin matematik, dil ile ilgili verilerin islenmesi, yazma, diislincelerin siniflandirilmasi,
sOzel, mantiksal, analitik islevlere sahip oldugu, sag yarim kiiresinin ise hayal giicii, renk,
miizik, sezgiler, belirsizliklerle ilgilenme, tesadiifi ve agik uglu islemlerle ilgilenme, gorsel-
uzaysal islemleri ortaya koyma, sekil ve semalarin algilanmasi gibi islevleri oldugu

saptanmlstlr.175

Beynin iki yarim kiireye ayrildig ikili sistem asagidaki sekilde detayli bir sekilde

gosterilmistir.

170 Ali Demirsoy. Yasamin Temel Kurallar, Cilt I, Ankara: Meteksan A.S., 1999, s. 329.

171 Noyan, s. 230.

172 Yorgancilar, s. 49.

173 Jean M. Wortock, “Brain Based Learning Principles Applied To The Teaching Of Basic Cardiac Code To Associate Degree
Nursing Students Using The Human Patient Simulator”, Doctor Of Philosophy, University Of South Florida, Florida, USA.
2002, s. 13.

174 Necat Sezik. Simirsiz Beyin Giicii. Istanbul: Hayat Yayinlari, 2003, s. 26.

175 Sprenger, s. 42.
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Sol Beyin Sag Beyin
= Seri olaylan-&geleri birbinini - Olaylan egzamanh yorumlar
izleyen olaylan algilar - Geometlrik bir seklin her larafin
- Davramiglann sirasini gorerek formunu algilamak

kontrol eder Ry
: = Bir duruma iligkin tom ogelen
- Seri davraniglan kontrol
. . nal ‘ gorerek bu durumun ne anlama
- Konugmak e « geldigini anlamak
S 4

- Insan konugmalanm - Yz ifadelerinin yorumlanmasi

algilamak
- Okumak, yazmak-sozel

etkinlikler

Sekil 9. ikili Sisteme Goére Beynin Boliimleri ve Islevleri
Kaynak: http://baybirkan.blogspot.com/2013/03/beyinin-sag-ve-sol-loblarn-gelistirme.html Erigim
Tarihi:16.12.2020

“Moskova Bilimler Akademisi” biinyesinde 1976 yilinda yapilan arastirmalara gore;

beynin sol veya sag kismini1 daha baskin kullanan bireylerde farkli 6zellikler gdzlemlenmistir.

Beyninin sol tarafin1 daha baskin kullanan bireylerin; insanlar arasi iletisiminin
kuvvetli oldugu, kelime dagarciklar1 genis oldugundan dolay1 daha konuskan ve diga doniik
olduklari, al¢ak sesle sdylenen sozciikleri algilayabildikleri, ezber yeteneklerinin gii¢lii oldugu
ve daha pozitif bir bakis acisina sahip olduklar1 goriilmiistiir. Beyninin sag tarafini daha baskin
kullanan bireylerde ise; iletisim yeteneklerinin zay1f oldugu, hitabet becerisi diisiik oldugu igin
kisa climleler kurmayi tercih ettikleri, gorsel 6geleri kavrama ve bellege kaydetmede basarilt
olmalarina ragmen, isim hafizalarinin zayif oldugu, ses tonlamalarindaki yorumlari ¢ok iyi fark

edebildikleri ve son olarak ice doniik, negatif bir yapiya sahip olduklar gézlemlenmistir.’®
3.2.2. Uclii Beyin Teorisi

Bu teoriyi, 1978 yilinda “Amerikan Akil Sagligi Enstitiisii, Beyin ve Davranig
Laboratuvar1” eski bagkani Paul MacLean ortaya koymustur. MacLean; insan beyninin {i¢
boliimden olustugunu ve bu ii¢ boliimiin insanin gelisiminin farkli derecelerinde olustugunu
One slirmiistiir. Bu ii¢ boliim birbirinden anatomik ve kimyasal olarak farklidir ve her boliim

kendi i¢lerinde farkli iistiinliiklere sahiptir.

176 Esra Keles ve Salih Cepni, “Beyin ve 6grenme”, Tiirk Fen Egitimi Dergisi, Cilt.3, Say1.2, 2006, s.70
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_ Tablo3
Uclii Beyin teorisi

SURUNGEN BEYNi ESKI MEMELI BEYNI YENi MEMELI BEYNI
(ILKEL BEYIN) (DUYGUSAL BEYIN) (AKILCI BEYIN)
Bazal gangliya (Beyin sap1) Limbik sistem Neo (frontal) korteks
Savas ya da kag Duygular, amnilar, Dil, soyut diistince, hayal
(icgtidiisel yantlar) aliskanliklar kurma, bilinclilik
(Bedensel-duyusal ve (Zeki ve uygulayici islev,
duygusal deneyimler) sozla dil, bilingli diigtince
ve éz-farkindalik)
Otopilot Karar Alma Mantiklh Distinme
Bedensel duyularin ve Hislerin ve duygusal Duistincenin ve sézlti
duiirttlerin dili durumlarin dili ifadenin dili

Kaynak: https://bilimfili.com/beynimizi-ozel-yapan-nedir Erigim Tarihi: 17.12.2020

Tablo 3’ de goriildiigi gibi bu ¢ boliim; “ilkel beyin (reptilian brain), limbik sistem
ve neokorteks” olarak adlandirilmaktadir.}’’ Insan davranislarinin olusumunu bu ii¢ bdliimiin
etkilesimi ve beyindeki elektrokimyasal dalgalar saglamaktadir. Ug béliimiin de kendine 6zgii
islevleri vardir. Birbirlerinden bagimsiz degillerdir ancak bazi durumlarda boliimlerden biri

daha baskin hale gelebilmektedir.!’®

Ilkel Beyin: Beynin en dipteki pargasi olan, baz1 kaynaklarda siiriingen beyin olarak
da gegen ilkel beynin biiyiik bir boliimiinii beyin sap1 olusturmaktadir. MacLean, beyin sapinin
insanlardaki primitif davranislar1 yonettigini diisinmektedir.!’”® Pinkerton; “savas veya kag
ikileminin, sindirim, solunum ve dolasim” gibi hayati fonksiyonlarin, eslesme merasimleri, bir
yere ait hissetme, toplumsal hakimiyet kurma gibi isteklerin, aligkanliklar ve zorunluluklarin
bu noronlarda islendigini belirtmektedir. Viicudun hayatta kalma isteginin bu bolim ile
baglantili oldugu sdylenebilir.’ Foster’a gore iist seviye zihinsel yetenege ihtiya¢ duyulmuyan
bu boliimiine ait davranislarin diger bir 6zelligi de otomatik bir yapiya sahip olmalar1 ve

degisime kuvvetli bir direng gostermeleridir. '8!

177 K. Dave Pinkerton, “Using Brain Based Learning Techniques In High School Science”, Teaching & Change, Cilt.2, Say1.1,
1994, s. 44. Aktaran: Cepni, Keles .72

178 Keles ve Cepni, S. 74.

179 | aura A. Foster-Deffenbaugh, “Brain Research And Its Implications For Educational ractice.” (A Dissertation, Brigham
Young University, Hawaii, 1996) Aktaran: Keles ve Cepni s.72

180 Keles ve Cepni s. 71.

181 Keles ve Cepni s. 74.
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Limbik Sistem: Calismanin beynin anatomik agidan incelendigi kisminda limbik
sistemden detayl1 bir sekilde bahsetmistik ancak ti¢lii beyin sistemi igerisinde tekrar incelemek

farkli noktalara da deginmek agisindan faydali olacaktir.

Foster-Deffenbaugh 1996 yilinda yayimlanan c¢alismalarinda beyin sapini ¢evresini
saran kisim olan limbik sistemin, “karakteristik 6zelliklerin, aglik ve susuzluk gibi hayati
durumlarin, kimyasal denge, kan basinci, hormon salgilama, koklama hissi ve baglanma
ihtiyac1” gibi faktorlerin kaynagi oldugunu belirtmektedir.'®2 I¢sel ve digsal gevrelerden alinan
uyarilar1 birlestirme yetenegine de sahip olan limbik sistem ayrica dis ortamda meydana gelen
degisikliklere viicudun daha rahat adapte olabilmesine yardimci olmaktadir.'®® Beynin ig
kisminda bulunan “hipokampus, corpus callosum, talamus, hipotalamus ve amigdala” bolgeleri
limbik sistem i¢indedir.'® Limbik sistemin en 6nemli iki parcas1 amigdala ve hipotalamustur.*&
Eric Jensen’a gore amigdalada, 12-15 ayr1 duygu merkezi bulunmaktadir.’®® Bu da olaylarla

verdigimiz duygusal tepkilerin amigdalada kontrol edildiginin bir gostergesidir. Amigdala

hafiza ve korkularin kontroliinde de biiyiik bir isleve sahiptir.®’

Hipotalamus, viicuttaki islevler arasindaki dengenin kontrol edildigi boliimdiir. Viicut
1s1s1, karbonhidrat ve yag mekanizmasi, viicut agirligt ve heyecan hipotalamusun
sorumlulugundadir. Hipotalamus disardan gelen uyaricilarin 6zelliklerini ayirt edip bunlari
korteksin ilgili boliimlerine iletmekle yiikiimliidiir.!® Limbik sistem icerisindeki hipokampus
ise, kendisi i¢in dnemli oldugunu belirledigi formlari, an1 olarak depolanmak tizere serebral
kortekse gondermektedir.8® Bir nevi an1 defteri islevi gormektedir. Limbik sistem duygulari ve
bellegi birlikte islemekte ve duygusal agidan olumlu izler birakan durumlari uzun siireli bellege
kolayca kaydetmektedir. Bu agidan bakildiginda limbik sistem duygu jeneratoriine

benzetilebilir.

Neokorteks (Thinking brain): Beynin biiyiik bir kismin1 neokorteks olusturmaktadir.

Gorme, isitme gibi duyusal becerilerle birlikte konusma, yazma, soyut diisiinme, Oriintii

182 Ozden, s. 79.

183 Keles ve Cepni s. 75.

184 Ruth P. Weiss, The Wave Of The Brain, Training & Development, 2000, s. 21-24
185 Ozden, s. 80.

186 Weiss, s. 22.

187 Yorgancilar, s. 64.

188 Yorgancilar, s. 62.

189 Keles ve Cepni
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olusturma, kavramlar1 algilama gibi zihinsel olarak yiiksek yetenek gerektiren islevleri de
kontrol etmektedir. Uclii beyin sisteminin en zeki boliimiidiir. Duyulardan gelen verileri isleyip
anlamlandirma goérevini gergeklestirmesinin yaninda gelecege yonelik plan yapabilme yetisi de
burada gerceklesmektedir.!® i¢cerdigi béliimler agisindan neokorteks ve serebral korteks bazen
birbirleriyle karistirilabilir ancak sunu belirtmek gerekir ki ikisi arasindaki temel fark
neokorteksin, serebral korteksin en biiyiik kism1 olmasi ve serebral korteksin, serebrumun dis
katmani yani, beynin kabugu olmasidir. Ayrica neokorteks, evrimsel olarak daha yeni ve
islevsel agidan daha iist diizey bir yap1 iken serebral korteks daha az gelismis ve daha eski bir

yapidir.

Neokorteks, dort farkli lobdan ve serebral korteksten olusmaktadir. Bunlar: frontal lob,
temporal lob parietal ve occipital lob olarak ayrilir.*® Calismanin bir 6nceki boliimiinde bu dért
lobu hem sematik yapilariyla hem de kendi i¢inde ayrilan boliimleriyle detayli bir sekilde

incelemistik ancak hatirlamak acisindan kisaca tekrar bahsetmek faydali olacaktir.

Frontal lob, alnin arka tarafinda bulunmaktadir. Karar alma ve karar verme
mekanizmasinin bulundugu boliimdiir. Limbik sistemden gelen uyaricilar1 anlamlandiran bu

alan ayn1 zamanda sosyal davraniglarimizi da yonetmektedir.

Temporal lob, sakaklarin yaninda bulunur ve beynin isitme ile ilgilenen kism1 bu lobla

iliskilidir. Ses, koku ve goriintiiler burada kaydedilir ve bir hafiza merkezi olusur.

Her iki yarim kiirenin arka kismina dogru yer alan parietal loblar, dokunma ve tat
almanin anlamlandirildigi boliimdiir. Bu lob, harfleri bir araya getirerek kelimeleri ve

kelimelerden climleleri olusturmamizi saglar.

Yarikiirelerin arka boliimiindeki occipital loblar ise gorme ile ilgilenen alandir. Beyne
ulasan goriintiiler burada ¢oziimlenerek; viicutta hareket etme, yer degistirme ya da yonelme

gibi reaksiyonlarin verilmesini saglamaktadir.!%2

190 pinkerton, 1994 Aktaran: Cepni ve Keles, .75.

191 Flowers, KA ve Costall, AP. Derlemeler: Noropsikoloji: KW Walsh'tan Klinik Bir Yaklasim; Churchill Livingstone,
Edinburgh, 1978, Insan Néropsikolojisi, Davranissal Nérobiyoloji El Kitabi, Resim Algisi, Cilt 2: Durer's Cihazlar1 -
Resimlerin Projektif Modelinin Otesinde. Algi, 10 (5), 1981, 593-598. https://doi.org/10.1068/p100593

192 Keles ve Cepni s. 74
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Asagidaki Sekil.10°da neokorteksin boliimleri ve boliimlerin islevleri verilmistir:

Motor korteks

Entellektiiel
disiince ve
baglant alant

-~ Duyu alam
3 -
~ Baglanti

Konusma @
alani

T Gorme

foo alam
Isitme alam

Duyusal
konusma alam

Sekil 21. Neokorteksin Boliimleri ve Islevleri

Kaynak: http://psikolojikarastirma.blogspot.com/p/beyin.html Erigim Tarihi: 21.12.2020

Ogrenilen bilgilerin kalict olmasinm, bilgilerin neokorteksin farkli alanlarina

kaydedilmesine ve islenmesine bagli oldugu sdylenebilir.
3.2.3. Biitiinsel Beyin Sistemi Yaklasimi

Ned Herrmann Biitiinsel beyin sistemi yaklasimini; beynin iki yarim kiireye ayrildigi
sistem ve li¢lii beyin teorisi baz alarak olusturmustur. Herrmann’in Biitiinsel beyin yaklasimai;
MacLean ve Ornstein’in ortaya koymus oldugu beyin sistemi yaklasimlarindan daha karmagsik
ve daha gelismistir. Hermann 2003 yilinda yayimladigi “Is Yasaminda Biitiinsel Beyin” isimli

calismasinda biitiinsel beynin 6ziinii su sekilde tanimlamaktadir:

" Biitiinsel Beyin Teknolojisi’'nin ozii, beynin ¢alismast hakkindaki inancimin bir
anlatimidir, metaforudur. Bu, beyinle ilgili arastirmama dayanwr ve dort farkll diisiinme
kisiliginin bilesimi olarak en iyi sekilde tanimlanabilecek diisiince stillerinin gozlenebilir kaniti

iizerine kurulmugstur.” 1%

Herrmann bu yaklasiminda, beynin zihinsel hareketlerini dort ¢eyrek daireye bolerek
aciklamaya galismistir.!® Bu geyreklerinin her biri ayr1 6neme ve degisik islevlere sahiptir ve

Hermann bu g¢eyrekleri A, B, C, D harfleriyle sembolize etmistir. Herrmann; beyni iki selebral

193 Ned Herrmann, Is Yasaminda Biitiinsel Beyin, Cev. Mehmet Oner. Hayat Yayinlari, 2005, s. 18.
19 Yorgancilar, s. 50.
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yarim kiire ve limbik kiireler seklinde ayirmistir. Daha sonra beyni grafiksel olarak doérde

boldiigii durum, asagida, Sekil.22 de gosterilmistir:

A

Mantiksal D
Ust Sol Buttnsel
Ust Sag

Manuksal Biitiinii gtren
Analitik gc/lglwl
Ge Dayal: irlestirici
Niéc‘:f-gylsa)l Sentezci
Problem ¢iizme Yaratici
Matematik Kavramsal

Organmze Kisileraras: ilctisim
Diizenli Duyguya dayah

Planl Kinestetik
Aynimtici Duygusal
Kontrolld Konusgma

Miizik
B C
Ayrintics
Alt Sol Sosyal
Alt Sag

Sekil 22. Herrmann’m Dort Ceyrek Daireli Beyin Modeli
Kaynak: Herrmann, 2003, s. 28.

Yukaridaki sekilde gosterildigi iizere; bu ¢eyreklerden A ve D ceyrekleri kavramsal
ve zihinsel islemler iizerinde yogunlasirken, B ve C ¢eyrekleri daha ¢ok i¢ organlar ve duygusal
etkinliklerle ilgilidir.X® Beynin iki yarim kiiresi arasinda ¢apraz bir baglanti saglayan corpus
callosum A ve D g¢eyrekleri, hipokampus ise B ve C c¢eyrekleri arasindaki baglantiy1

saglamaktadir. 1%

A ceyregi; sorunsuz isleyen, mantiksal, analitik ve daima gercekei karar verebilen
boliimdiir. Baz1 durumlarda ¢ikarcit ve bencil olabilmekle birlikte eger rakamlar dogruysa
basartya ulagabilmek i¢in her seyi yapabilecek bir yapiya biirlinebilir. A ¢eyregi, elemanlarinin
gercekler konusunda bilgili olmasin1 ve duygularimi géz ardi ederek hareket etmelerini
ister.®*'Bu &zelliklerin yerlesik iktisadin rasyonel insaniyla benzerligi dikkat ¢ekmektedir.

Ancak insan beyni yalnizca A ¢eyreginden olusmamaktadir.

B ¢eyregi; kontrollii, organize, planli, geleneksel, disiplinli, detayct ve kararlilig
temsil etmektedir. Karmasik bir yapisi yoktur. Kurallara baghdir. Bu ¢eyregin islevleri;

yoneticilik, taktik, planlama ve kararlarin uygulanmas konularidir.%®

195 Halil Tokcan, “Sosyal Bilgiler Ogretiminde Biitiinsel Beyin Yaklastmmin Akademin Basar1 Uzerinde Etkisi”, TSA, Cilt.11,
Say1.3, 2007, s. 55.

196 A, Herrmann-Nehdi, “Training With The Brain In Mind: The Application Of Brain Dominance  Technology  To
Teaching And Learning". Session Number 509, 2002.s.2

197 Herrmann, 2003, s. 38.

198 Herrmann, 2003, s. 38.
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C ¢eyregi; Takim caligmasina, insani deger ve duygulara 6nem vermektedir. “Once

insan” varsayimi hakimdir.

D c¢eyregi; Biitiinsellige 6nem verir ve sezgiseldir. Maceraci ve risk alan bir yapiya
sahip olmakla birlikte B ¢eyreginin aksine planci degildir. Baska yontemleri denemekten

cekinmez.1%®

Herrmann, insanlarin hangi ¢eyrekte, nasil bir diisiinme yetenegine sahip oldugunu ve
hangi ¢eyregin bu konuda daha baskin oldugunu anlamak amaciyla “Herrmann’in Beyin
Baskinlik Arac1 (HBDI)”’n1 kullanmistir. HBDI, 120 konudan olusmaktadir. Temelde diisiinsel
tercihlerin bir profilini ¢ikarmayr amacgladigi sdylenebilir. Dort ¢eyrekte goriilen profil
sonuglar1 beyindeki dért diisiince yapist ilkesi olarak adlandirilmaktadir.?® HDBI, yetenek ve
yeterlilikleri degil zihinsel tercihleri belirleyen bir ara¢ olmasina ragmen yetenekler ve zihinsel

tercihler arasindaki kuvvetli bir baglanti zihin ve yeteneklerin biitiinlesmesini saglamaktadir.

Calisma sonucunda Herrmann, beyindeki bu bolgelerin yogunlastiklari islevleri ve A,
B, C, D ¢eyreklerini baskin kullanan bireylerin nasil 6grenmeyi tercih ettiklerini Tablo 4.deki

gibi agiklamistir:?%

Tablo 4
Herrmann’a Géore Bireylerin Ogrenme Tercihleri
Sol Ust A Sag Ust D
o Gergekleri elde ederek ve dlcerek. e [Insiyatifi ele alarak.
e (6ziimleme ve mantik. e  Sakli kalmus olasiliklar: arastirarak.
e  Durumlar insa ederek. e Sezgilerine giivenerek.
e  Teoriler olusturarak e  Kavramlar insa ederek.
6grenmektedir. e Icerigi sentezleyerek
dgrenmektedir.
Sol Alt B Sag Alt C
e Icerigi organize ederek ve yapilandirarak, e  Fikirleri dinleyerek ve paylasarak.
e  Teorileri degerlendirerek ve test ederek. e  Deneyimleri ise katarak.
e  Pratik yaparak. e  Hareket ederek ve hissederek.
o Icerigi tamamlayarak e  Duygulari ise katarak.
dgrenmektedir. e Igerigi uyumlu hale getirerek
dgrenmektedir.

Kaynak: Herrmann ve Nehdi, 2002: 43.

199 Herrmann,2003, s.38-45
200 Herrmann, 2003, s. 43.
201 Keles ve Cepni s. 73
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Hayatta var olan her sey dogrudan beyinle alakalidir. Ozellikle giiniimiizde beynin
islevleri ve yapisi yalnizca tip bilimiyle alakali olmaktan ¢ikmis, fen bilimleri, sosyal bilimler
hatta spor bilimlerinde bile kullanilmaya, s6z edilen bilimlere entegre edilmeye baglanmistir.
Dolayisiyla beynin yapisini ve islevlerini bilmeden farkli bilimlerdeki kullanim alani
kisitlanacak ve uygun 6gretme gerceklesmeyecektir. Bu calisma; sosyal bilimler icinde yer
alan, beyin ve fonksiyonlarmnin iktisadi alanda kullanmaya yonelik ¢alismalar yapan
noroekonomi ile alakali oldugundan dolay:1 insan beyninin neredeyse her islevi incelenmis
ancak temelde davranis ve duygularla olan fonksiyonlarina daha ¢ok agirlik verilmistir.
Bireylerin karar verme mekanizmasi olan beyin ve beynin hangi kosullarda nasil ¢alistigini
anlamaya calisan nérobilim karar alicilarin ve bu kararlarin sonucunda dogacak ekonomik
durumlarin agiklanmasinda siiphesiz ki goz ardi edilemeyecek bir 6neme sahiptir. Buradan
hareketle bir sonraki boliimde norobilim ve iktisadi birlestiren, disiplinler arasi bir alan olan
noroekonomi ve bireylerin davranislarinda noéroekonominin etkileri detayli bir sekilde

aciklanacaktir.
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4. NOROEKONOMIi

Calismanin bu boliimiine gelene kadar, oncelikle yerlesik iktisadin temel varsayimlari
ele almmustir. Ikinci boliimde, psikolojik iktisat temelinde sekillenen davranigsal iktisat ve
davranigsal iktisadin uygulama alani1 sayilabilecek deneysel iktisat teorilerini incelenmistir.
Davranigsal ve deneysel iktisadin, yerlesik iktisadin aksine insanin karmasik yapisini1 géz ardi
etmeyen caligmalar ortaya koymasi ve bu caligmalar1 deneysel ortamda kanitlama cabalari
davraniglarin ve kararlarin temelinin sinir bilimiyle baglantisini ve bu baglantinin géz ardi
edilemeyecegini kanitlar niteliktedir. Buna istinaden bir 6nceki bolimde hayatin her alanini

kontrol eden beynin yapisini ve temel ¢alisma prensipleri detaylariyla incelenmistir.

Iktisatta yasanan gelismelerin sonucu olarak belki de en ¢arpici asamanin sinir
biliminin iktisada dahil edilmesi oldugu sdylenebilir. Sinir bilimin iktisada dahil edilmesiyle
birlikte; bireylerin, 6zellikle tiiketicilerin davranis ve kararlarinin altinda yatan nedenleri ve bu
nedenlerin sonuglarini bazi bilimsel goriintiileme teknikleri kullanarak agiklamaya calisan,
disiplinler aras1 bir ¢alisma alan1 olan néroekonomi ortaya ¢ikmistir. Calismanin bu boliimiinde,
bireylerin karar ve davranislarinda néroekonominin etkileri ve deneysel arastirmalar agirlikli

bicimde incelenecektir.
4.1. Noroekonomi’nin Iktisat Bilimi Icindeki Tarihsel Gelisimi

Noroekonomi alaninda yapilan ilk ¢aligma konusunda net bir fikir birligi olmasa da
noroekonomi kavramini, ilk olarak Kevin McCabe 1998 yilinda, George Mason

Universitesi’nde kullanmistir.

1999’da Paul Glimcher ve Micheal Pratt’in, maymunlarin davranislart {izerinde
yaptiklar1 ve Nature dergisinde yayinlanan deneysel calismalari ndéroekonomik analizler
icermektedir. Kaliforniya’daki Claremont Graduate Universitesi’nde bulunan “Néroekonomi
Arastirma Merkezi’ (Center For Neuroeconomics Studies)” nin direktorii Paul Zak, yetersiz
kaynaklarin etkili kullanim1 konusunda yapilan bir anket ¢aligmasi sayesinde, néroekonominin

temellerinin disiplinler arasi bir biitiinlesmeyle ortaya atildigini sdylemistir.2%?

202 Colin Camerer, George Loewenstein ve Drazen Prelec, “Neuroeconomics: Why Economics Needs Brains”. Scandinavian
Journal Of Ecomomics. Cilt.106, Say1.3, 2004, s. 24.
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Colin Camerer ve George Loewenstein, disiplinler aras1 biitiinlesmenin gergeklestigi
ilk toplantiy1, 1997 yilinda Carnegie-Mellon Universitesi’nde, gergeklestirmistir. Daha sonra
iktisat ve sinirbilimin sistematik birlikteliginin {izerinde konusulan toplant1 2001°de Squaw
Vadisi’nde Gruter Hukuk Vakfi tarafindan gergeklestirilmistir. Ayni yil, Princeton
Universitesi’nde iktisat¢1 Jonathan Cohen ve sinirbilimci Chiristina Paxson tarafindan
gerceklestirilen bir diger toplantida, néroeckonominin sonraki siirecte izlemesi gereken yol

tartisilmustir. Bu toplant1 giiniimiizdeki “Society For Neuroeconomics” in temelini atmistir.?%

2003 sonbaharinda ise Greg Berns Of Emory Universitesi tarafindan bir toplanti
gerceklestirilmistir. 30 arastirmacinin katildigi ve ¢ogunlugunun iktisat ve sinirbilim alaninda
doktorasinin olmasi ve tip doktorlarindan olugsmasi bu toplantinin 6ne ¢ikmasini saglamistir.
Paul Zak’a gore bu toplanti néroekonomi alanminda temel olabilecek niteliktedir.2%
Princeton’daki toplanti, néroekonomi alanindaki ¢alismalari hizlandirmis, bu donemden sonra
sinirbilim alaninda karar verme siiregleriyle ilgili gergeklestirilen galismalarda artis meydana

gelmistir. 2%

Ziirich Universitesi’den Ernst Fehr, Kaliforniya Teknik Universitesi’nden Colin
Camerer, Drazen Prelec ve Carnegiec Mellon Universitesi’'nden George Loewenstein

néroekonominin dnciileri arasinda sayilmaktadir.?%

Noroekonominin ilgi alanlarinin; “riskten kagma, zaman tercihi, fedakarlik,
rasyonellik, paranin dogrudan faydasi, motivasyon ve memnuniyet” gibi konular oldugu
soylenebilir.?% Iktisadin her doneminde kararlar ve tercihler 6nemliydi ancak karar verici
bireylerin barindirdigr 6zellikler g6z ardi ediliyordu. Noroekonomi bu goz ardi edilme
durumuna bir son vermis, bireysel tercihler ve bireylerin psikolojik yapisinin bu kararlar
tizerindeki etkisine odaklanarak, beyni, bireyin karar siireglerini, ekonomik bir tercihin risk ya
da kazang olarak nasil belirlenecegini dogrudan ele almis, karar mekanizmasini bu dogrultuda
incelemistir. Noroekonomi; sinir bilim ve psikolojinin bir sentezi niteligindedir. Baska bir

ifadeyle néroekonomi davranigsal iktisada sinirbilimi yani insan beyninin karmasik yapisini

203 Glimcher ve digerleri, 2009, s. 7-8.

204 Zak, 2004, s. 1737.

205 Glimcher ve digerleri, 2009, s. 8-10.

206 Haldun Soydal, Zekeriya Mizrak ve Fatma Nur Yorgancilar, “Néroekonomi Kavraminim Iktisat Bilimi Igindeki Yeri ve
Bilimselligi”, SU IiBF Sosyal ve Ekonomik Arastirmalar Dergisi, 2010, s. 220.

207 Soydal, Mizrak ve Yorgancilar, s. 221.

64



gbzlemlemeyi dahil etmistir. Bu dogrultuda karar ve tercih siiregleri, karar alma siireglerinde
sinir hiicreleri ve norobiyokimyasallarin bu siirece etkileri, risk ve kazanglar vb. bahsedilen

durumlarda beynin islevlerini goriintiillemek néroekonominin ¢alisma alanini olusturmaktadir.
4.2. Noroekonomi’de Kullanilan Goriintiileme Yontemleri

Sinirsel aktivitelerin dl¢iilmesi konusunda néroloji de birgok yontem kullanilmaktadir.
Néroekonominin kullandig1 baslica dl¢iim yéntemleri PET, fMRI, EEG cihazlaridir.2% Lakin
iktisadin baska bir alt disiplini olan ndropazarlama, noroekonomiyle dogrudan baglanti
icindedir. Ciinkii iki disiplinin de temelinde tiiketici davramiglar1 analizi yer almaktadir.
Noropazarlama c¢alisma alanmi itibariyle noroekonomiye kiyasla daha fazla yontem
kullanabilecegi bir uygulama sahasina sahiptir. Bagka bir sekilde ifade etmek gerekirse; nasil
ki davranissal iktisadin uygulama sahasi deneysel iktisat gibi diisiiniilebilirse, Noropazarlama
da néroekonominin uygulama sahasi olarak diisiiniilebilir. Noéropazarlamada yapilan herhangi
bir ¢alisma dogrudan veya dolayli olarak noroekonomiyi de ilgilendirmektedir. Bu sebeptendir
ki uygulanan yontemleri yalnizca ndroekonomi agisindan degerlendirmek yerine, ayn1 zamanda
noropazarlama perspektifinde ele almak hem kullanim tekniklerinin yayginligin1 gérebilmek
acisindan hem de ¢alismanin ilerleyen boliimlerinde incelenecek deneysel ¢aligmalar agisindan
fayda saglayacaktir. Bu baglamda; kullanilan yontemler, beyin aktivitelerini goriintiilleme
yontemleri(norometrik), farmakolojik miidahaleler ve biyometrik Ol¢limler ¢ergevesinde

acgiklanacaktir.
4.2.1. Beyin Aktivitelerini Goriintiileme Yontemleri (Norometrik)
4.2.1.1 MRI (Manyetik Rezonans Goriintiileme)

MRI goriintiilleme yontemi 20. Yiizyilin ikinci yarisindan sonra kullanilmaya baslanan
rontgen 1ginlartyla (X 1sinlari) gergeklestirilen goriintiileme tekniklerinden biridir. 1952 yilinda
canli beyin aktiviteleri ilk kez MRI yontemi ile uygulanmistir.2®® MRI tip bilimi iin ¢1g1r agan
bir nitelikte olmasina karsin, néroekonomi i¢in kullanim alani sinirli olan bir goriintiilleme

yontemidir.

208 Colin F. Camerer, George F. Loewenstein ve Drazen Prelec, “Neuroeconomics: How Neuroscience Can Inform Economics”.
Journal Of Economic Literature, Cilt.43, Sayi.1, 2005, s. 12.
209 Sjnan Canan, Degisen Beynim, 1.Baski. istanbul: Tuti Kitap, 2015, 5.119.
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4.2.1.2. fMRI (Fonksiyonel Manyetik Rezonans Goriintiileme)

MRI cihazlarmin gelistirilmis versiyonu olan fMRI (fonksiyonel manyetik rezonans
goriintiileme) cihazlar1 giiniimiiz modern teknolojisiyle, beyni inceleyebilmek ve goriintiilemek
icin gelistirilmis bir cihazdir. Arastirmacilar ve bilim insanlari, fMRI gibi teknolojiler
araciligiyla, beyindeki kan akisint 100.000°den fazla bolgede inceleme firsati bulmus, beynin

bilgileri nasil isledigine dair detayl bir inceleme imkanina sahip olmustur. 2*°

fMRI yonteminin temelde iki onemli 6zelligi bulunmaktadir. ilki; ndéronlarin
aktiviteleri sonucunda beynin degisik bolgelerinde ortaya ¢ikan enerji miktarlarim
elektromanyetik dalgalar yardimiyla 6l¢ebilmesi ve 6l¢iimiin dogruluk paymnin ¢ok yiiksek
olmasidir. ikinci 6nemli 6zellik ise; bireyin ruhsal durumunun beynin hangi bdlge veya
bolgelerinde gergeklestigini belirleyebilmesidir. Bu iki 6nemli 6zellik fMRI yontemi ile
beynin ii¢ boyutlu fotografinin ¢ekilmesini saglamaktadir.?* fMRI, bireylerin beynindeki kan
akisimin ve kandaki oksijen miktarinin izlenmesi ve hangi bolgenin daha yogun g¢alistiginin

gdzlemlenmesi agisindan dnemli bir dlgiim ydntemidir.?'?

Beynin herhangi bir bolgesinin
aktive edilmesi, aktive olan bolgedeki sinir hiicrelerinin oksijen ihtiyacini arttirmaktadir. Bu
sinir hiicrelerinin oksijen ihtiyaci, kirmizi kan hiicrelerinde bulunan hemoglobin proteinleri
araciligiyla karsilanir. Kanda oksijen tagiyan hemoglobinin tasidigi oksijen miktar1 gesitli
manyetik 6zellikler tasimaktadir. Bu ¢esitlilik, sinirsel aktivitesi yiikselen bir beyin bolgesine
tasinan  oksijen miktarmin fMRI cihaziyla gdzlemlenebilmesini saglamaktadir. Bu
goriintiilemeye, “kanin oksijen miktarina bagli goriintileme (BOLD)” ad1 verilmektedir.?*3
fMRI cihazi; beynin “6diil, zevk, kayg1” vb. duygulardan sorumlu olan bolgeleri uyarildiginda
tilkketicide olusan duygu durumunun tespit edilmesini saglayabilmektedir. fMRI pahali bir cihaz
olmasina karsin beynin, Ozellikle beynin duygulardan sorumlu en dip bdlgelerini

goriintiileyebilmesi nedeniyle tip bilimin yani sira néroekonomi ve néropazarlamada da en ¢ok

210Heather K. Hunt, “Brand Surgery”, (2008) Aktaran: Atilla Yiicel ve Ahmed fhsan Simsek, “Tiiketici Davranislarini Analiz
Etmede Noropazarlama Yontem ve Araglarinin Kullanilmasi”, Inénii Universitesi Uluslararas1 Sosyal Bilimler Dergisi,
Cilt.7, Say1.1, 2018, s. 127.

21! Yiicel ve Simsek, 2018, s. 127.

212 Gheorge Orzan, Adina Zara ve V.L. Purcarea, “Neuromarketing Techniques In Pharmaceutical Drugs Advertising. A
Discussion And Agenda For Future Research”, Journal Of Medicine And Life, Cilt.5, Say1.4, 2012. s. 428.

213 pPaul J. Zak. “Neuroeconomics”. Philosophical Transactions Of the Royal Society Of London Series: B, Cilt.359,
Say1.1451, 2004, s. 1739.
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tercih edilen cihazlardan biri olmustur. fMRI cihazi ile kisilerin hafiza kodlama, duygusal algi,

duygusal baglilik, istekler, giiven, sadakat, tercihler 6lgiilebilmektedir.?'4

4.2.1.3. EEG (Elektroensefalografi)

EEG (Elektroensefalografi), beyindeki elektiriksel dalgalari dogrudan O&lgmeyi
saglayan bir cihazdir. 1929'da Alman ruh doktoru, Hans Berger tarafindan gelistirilmistir. Bu
yontemde kafa derisine yerlestirilen elektrotlar, yaklagik bir milyon ndronun aktivitesini
kaydetmekte ve ger¢ek zamanli olarak kisinin “mutlu, iizgiin, sakin, 6fkeli” vb. duygu
durumlarinin yorumlanabilmesini saglamaktadir.’’® EEG genelde epilepsi gibi nérolojik
bozukluklara, sizofreni gibi kronik zihinsel hastaliklara, otizm gibi gelisimsel bozukluklara ve
sinir sistemi bozukluguna iliskin hastaliklara tan1 konmasimi saglamakta ve beynin nasil
calistiginin anlagilmasini saglamaktadir. Pek ¢ok hastalik beynin belirli bolgeleriyle iliskili
oldugundan dolay1 klinik olarak etkili bir cihaz oldugu sodylenebilir. Bu duruma bir 6rnek
vermek gerekirse Parkinson hastaligi 6nce bazal gangliyay: etkilemekte, daha sonra korktekse

yayilmaktadir?®e.

EEG iizerine yapilan ¢aligmalar bireylerin satin alma davranisi sirasinda gosterdigi
norolojik tepkilerin incelenmesinde siklikla kullanilmaktadir ancak duygu ve diisiinceler bu
yontemde tam olarak belirlenememektedir.?!’ Yine de EEG cihazinin maliyeti diger cihazlara
oranla daha diisiik oldugu i¢in néropazarlamada yaygin bir kullanima sahiptir. EEG cihaziyla
kisilerin; “dikkat, etkilesim, sikinti, heyecan, cosku, duygusal baglilik, idrak, taninirlik, hafiza

kodlama” gibi durumlar &lgiilebilmektedir.?*8
4.2.1.4. SSPT (Steady State Probe Topography)

Beynin hangi tarafinin daha agirlikli olarak kullanildiginin belirlenmesini saglayan
SSPT cihazi, Profesor Richard Silberstein dnciiliigiinde gelistirilmis ve kullanilmaya basladig:

ilk yillarda yalmizca klinik vakalarda uygulanmistir. EEG yoOntemine benzeyen bu yontem,

214 Monica D. Bercea, “Anatomy Of Methodologies For Measuring Consumer Behavior In Neuromarketing” LCBR Avrupa
Pazarlama Konferansi, Miinih, 2013, s. 3-4.

215 Yiicel ve Simsek, 2018, s. 124.

216 Camerer, Loewenstein ve Prelec, 2005, s. 7.

217 Giovanni Vecchiato vd. “On the Use Of EEG Or MEG Brain Imaging Tools In Neuromarketing Research”, Computational
Intelligence and Neuroscience, Cilt.10, 2011, s. 4.

218 Bercea, S. 5.
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EEG yonteminin gelismis bir versiyonu olarak kabul edilebilir. Bu cihazin dezavantaji 3
boyutlu goriintiilemede ¢dziiniirliigiin diisiik olmasidir.?*® Cok yaygin olmasa da néropazarlama

alaninda kullanilmaktadir.
4.2.1.5. PET (Positron Emission Tomography)

Daha cok tip alaninda kullanilan PET cihazi, insan viicudunun tiimiiniin taranmasini
saglayan bir cihazdir. Ozellikle kanser arastirmalarinda siklikla kullanilan ve insanlar {izerinde

ilk kez 1970’lerin basinda kullanilan PET cihazinin ¢alisma sistemi su sekildedir:

[lk olarak radyoaktif 151ma yapan bir s1v1 hastaya damar yoluyla enjekte edilmektedir.
Hasta radyoaktif clirimeyi saptayan bir cihazin igine yatirilir. Radyoaktif tepkime
gerceklestiginde, gamma 1g1n1 yayilmakta ve glikoz ve oksijen harcandigi igin bu hiicrelere kan
akis1 baslamaktadir. PET, beyin bolgesindeki radyoaktif maddenin birikimini 6lger, glikozun
metabolizmaya gegis hiz1 ne kadar fazlaysa, o bolgede daha ¢ok kan akisi olur ve daha ¢ok
gamma 1sm1 yayilir. Beyindeki bolgesel kan akisinin Slgiimii bir bilgisayar algoritmasi
tarafindan {ic boyutlu olarak ¢izilmektedir. ?° Noropazarlama alaninda yaygin olmasa da
kullanilmaya baslanmistir. PET cihazi, duyusal algi ve duyusal bagliligi 6l¢ebilmektedir.

Radyoaktif maddelerin kullanimindan dolay1 digerlerine gore daha zararli bir yontemdir. 22
4.2.1.6. MEG (Magnetoencephalograph )

MEG, ii¢ boyutlu dogrulugu gosterme konusunda en basarili goriintiileme cihazidir.
En son teknolojiyi kullanmasi sebebiyle maliyeti ¢ok yiiksek olan bu cihaz néroekonomi veya
noropazarlama aragtirmalarinda yaygin olarak kullanilamamaktadir. MEG; beyni, beyin
hiicreleri arasinda ortaya cikan kiiciik elektrik akimlarindan okuyabilmekte iistelik bunu
saniyeler igerisinde yapmaktadir. Her duygu ve diisiince beyin hiicreleri arasinda bir dizi
elektrokimyasal sinyali tetikler. En zay1f sinyaller bile, MEG cihazinin sensorii tarafindan tespit
edilmektedir. MEG cihaz1 sayesinde beyin aktivitelerinin degisimine bagl olarak, beynin

calisma frekans1 ve dalga yapilar1 gozlenebilmektedir. MEG; algilari, dikkati ve hafizay:

219 John R., Rossiter, Richard B. Silberstein vd., “Brain-imaging Detection Of Visual Scene Encoding In Long-term Memory
For TV Commercials.” Journal Of Advertising Research, 2001 s. 14.

220 73k, 2004, s. 1739.

221 Bercea, S. 4.
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Olcebilmektedir. Biligsel ve duygusal tepkilerin glivenilir bigimde 6lgmekte ve beyinde ve beyin

stvilarmin akisinda gergeklesen kimyasal degisimleri tespit edebilmektedir.???

4.2.1.7. TMS (Transkraniyal Manyetik Goriintiileme)

Transkraniyal Manyetik Goriintiilemede, ¢cogunlukla demir bir ¢ekirdek kullanilmaktadir.
Demir ¢ekirdegin bas lizerine yerlestirilmesi, beynin alt tarafindaki néronlarda elektriksel
akimlar meydana gelmesini saglayacak manyetik bir alan olusturmakta ve bu ydntemin
uygulandigi bolgelerini gegici olarak devredisi birakmaktadir. Bu sayede kisinin beyin

aktivitesi degistirilmekte ve hastay1 tedavi edici bir yontem saglanmaktadir. 22

4.2.2. Farmakolojik Miidahaleler

Birey davranislarmin ve bu davranislarin sonuglarinin incelenmesi konusunda,
endokrin sistemin yani hormonlarin etkilerinin de g6z ardi edilmemesi gerekir. Bireylerin
mutluluk, 6diil, stres vb. duygu durumlar1 beynin salgiladigi hormonlarla dogrudan etkilesim
icindedir. Bireylerin duygu durumlarinin ekonomik davranislart etkiledigi konusunu,
calismanin Onceki boliimlerinde davranigsal iktisat teorileri kapsaminda, sinirli rasyonalite
varsayimi altinda agiklanmigti. Ne var ki davranigsal iktisadin gelistigi donem itibariyle yaptigi
bu ¢ikarimlar 6znellikle sinirli kalmistir. Noroekonomi bu 6znelligi yok etmis, ekonomik
davraniglar1 etkileyen serotonin, oksitosin, dopamin gibi hormon degerlerinin Ol¢limiinii
yaparak kisinin duygu durumlarin tespit etmeye calismistir. Giinlimiiz teknolojisi, bu olgular1
yalnizca 6lgmekle kalmamis bu hormonlara disaridan miidahale etme olanagini da saglamistir.
Omek vermek gerekirse 2000°li yillarda iiretilen “SSRI (selective serotonin reuptalce
inhibitors)” tiirindeki kapsiiller sayesinde serotonin hormonunun, beyinde bloke edilmesi
saglanmstir. Bu miidahale ile bireylerin mutluluk seviyeleri iizerinde degisiklik
saglanabilmistir.??* Bu da teknolojik gelismelerin kisilerin davranislarin1 degistirebilme

yetisine sahip oldugunu gostermektedir. Gilinlimiiz tip ¢alismalar1 gerekli durumlarda kisilerin

222 Bercea, S. 6.

223 Camerer, Loewenstein ve Prelec, s. 13.

224 Hiiseyin Cagatay Karabiyik, Noropazarlama Cercevesinde Tiiketici Teorisi ve Yeniden Tammmlanmasi Gereken
Homoekonomikus Kavrami, Yaymlanmanmis Yiiksek Lisans Tezi, Necmettin Erbakan Universitesi, Sosyal Bilimler
Enstitiisii, Isletme Ana bilim Dali, 2016, 5.88
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davraniglarint degistirmek i¢in bu tir kapsiilleri bir ara¢ olarak kullanabilmekte ve bu

degisiklikleri de kan testleri ve goriintiileme cihazlar ile tespit edebilmektedir.

Stiphesiz ki, insan fizyolojisinde goriilen hormonlar sadece davranis ve norolojik
faaliyetlere iliskin degildir. Bircok temel fizyolojik aktivitede hormonlar etkin rol
iistlenmektedir. Bu calismada yalnizca ekonomik davranislart etkileyecek hormonlar

incelenecektir.2

4.2.2.1 Norobiyokimyasallar

4.2.2.1.1. Oksitosin

Oksitosin hormonu, beyinde néromodiilator?2®

gorevi gormektedir. Arka hipofiz bezi
ve hipotalamus tarafindan sentezlenen ve kullanilan oksitosin hormonunun, yakin zamana
kadar yalnizca memeli canlilarin cinsel ve tireme aktiviteleri ile ilgili islevleri oldugu
diistiniilmekteydi. Ancak yapilan arastirmalar giiniimiizde oksitosin hormonunun en basta
sosyal tanima olmak {iizere bircok sosyal aktivitede ve giiven duygusunda etkisi oldugunu
gostermistir.??’ Oksitosinin ayrica empati yapma ve yiizleri tanimada etkisi oldugu

sdylenmektedir.??8

4.2.2.1.2. Serotonin

Serotonin hormonu, viicudun birgok bolgesinde etkili olan bir hormondur. Beyinde
norotransmitter olarak gorev yapan serotonin davranig degisiklikleri konusunda en 6nemli
hormonlardan biridir.??® Serotonin “mutluluk hormonu” olarak tanimlanmaktadir. Mutlulugu
saglayan islevinden otiirii psikolojik bir hastalik olan depresyon tedavisinde SSRI kapsiilleri

araciligiyla siklikla kullanilmaktadir. Kisilerin serotonin seviyesindeki artigin bireylerin

225 K arabiyik, .87

226 «“Ngromodiilasyon: belirli bir ndronun gesitli néron popiilasyonlarini diizenlemek igin bir veya daha fazla kimyasal madde
kullandig fizyolojik siiregtir . Noromodiilatorler tipik olarak metabotropik, G-protein bagl reseptorlere (GPCR'ler) baglanarak
genis, uzun siireli bir sinyali indiikleyen ikinci bir haberci sinyal zincirini baglatir. Bu modiilasyon yiizlerce milisaniye ile
birka¢ dakika arasinda siirebilir. N6romodiilatorlerin bazi etkileri sunlari igerir: i¢sel atesleme aktivitesini degistirme, voltaja
bagli akimlar1 arttirma veya azaltma, sinaptik etkinligi degistirme, patlama aktivitesini artirma ve sinaptik baglantinin yeniden
yapilandirilmasi.” (https://tr.gaz.wiki/wiki/Neuromodulation) Erisim Tarihi: 25.12.2020

227 Andrija Javor vd. “Neuromarketing And Consumer Neuroscience: Constributions To Neurology”, BMC
Neurology, 13, 2013, s. 6.

228 Egemen Savaskan, Rike Ehrhardt, Andre Schulz, Marc Walter ve Hartmut Schachinger, “Post-learning intranasal Oxytocin
Modulates Human Memory For Facial identity”. Psychoneuroendocrinology, Cilt. 33, 2008, s. 368-374.

229Gusanne Brummelte, “Developmental Changes In Serotonin Signaling: Implications For Early Brain Function, Behaviour
And Adaptation”, NCBI, 2017 s5.212-231, s. 214.

70


https://tr.qaz.wiki/wiki/Neuromodulation

tilketiminde de artisa neden oldugu gozlemlenmistir. SSRI’larin kisilerin duygu durumlari
tizerinde etkili olmasi ndéroekonomi ve ndropazarlamada kullanilmasinin 6niinii agmustir.
Ancak SSRI beyindeki serotonin salgisini bloke ettiginden bireyde fizyolojik degisikliklere yol
acmaktadir. Bu sebeple néroekonomi ve ndropazarlama alaninda kullanilmasinin etik oldugu

sOylenemez.

Son dénemde iiretilen “SHTP(5Hidroksitriptamin)” kapsiilleri serotonin salinimini
saglayan ancak bloke etmeyen yapisiyla insan fizyolojisinde bir degisiklige yol agmadigi i¢in

daha etik bulunmaktadir.2%°
4.2.2.1.3. Dopamin

Dopamin serotoninle benzer sekilde norotransmitter gorevi goren ve serotonine
kiyasla daha etkili bir hormondur. Dopamin, hipofiz bezinin 6n lobundan prolaktin salinimini
baskilayarak noOrotransmitter gorevini yerine getirmektedir. Dopamin, beyinde 06diil
mekanizmasini harekete geciren bir hormondur. Bundan dolay1 bireylerde zihinsel tatmini de
saglamaktadir 2! Odiil sisteminin, birey karar ve davranislarinda giiclii bir etkiye sahip oldugu
soylenmektedir.?®2 Dopaminin sagladig1 “6diil” algis1 ilkel beyin tarafindan dogrudan algilanip
anlasilmakta ve bu durum ilkel beynin tiiketim kararlarinda etkili olmaktadir. Her bir satin
almadan sonra beyindeki dopamin miktarindaki artistan dolayr bireyler kendilerini
odillendirilmis hissetmektedir. Bu durum dopaminin noéroekonomi ve ndropazarlama

alanlarinda kullanilmasinin 6niinii agmistir.?*
4.2.3. Biyometrik Ol¢iimler

Biyometrik oOlclimler; biyolojik ve fizyolojik tepkilerin 6l¢iimiinii hedeflemekte ve
bilingalt1 tepkilerin, sinirler araciligiyla gonderdigi sinyallerle “yiiz kaslarindaki istemsiz
kasilmalar, nabiz, ciltteki elektrik yayilimi, terleme, gz bebeklerinin hareketleri ve solunum”
gibi biyometrik tepkileri gdzlemlemektedir. Spesifik duygular1 belirlemek agisindan bu

tepkilerin kaydedilmesi biiyiik onem arz etmektedir.?**

230 Karabiyik, s. 88.

231 Saposnik ve Johnston, 2014, s. 2149.

232 Javor, 2013, s. 3.

233 Karabyik, s. 89.

234 Ugur Bat1 ve Orhan Erdem, Ben Bilmem Beynim Bilir. Istanbul: MediaCat, 2015, s. 285.
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4.2.3.1. Eye Tracking (Goz izleme Teknigi)

G0z izleme yontemi; gozbebegi hareketlerinin kizilotesi 1sinlar yardimi ile izlenmesini
saglayan bir teknolojidir. Noropazarlama calismalarinda siklikla kullanilan bir yontemdir.
Tiiketicilerin; “bir reklam filmi, dergi sayfasi, sahne, ambalaj, yayin” vb. iizerinde nereye ne
kadar stire baktiklarini, nerelere odaklandigini, ilk bakilan noktanin neresi oldugu ve nereye

daha fazla odaklandiklarini tespit etmeye yarayan bir yontemdir.?*®
4.2.3.2. Galvanic Skin Response (Galvanik Deri Iletkenligi)

Galvanik Deri Gegirgenligi (GSR), bireylerin heyecanlandiginda derisinde ortaya
cikan degisikliklere verdigi tepkiyi elektrik gecirgenligine gore ol¢gmektedir. GSR’in diger
yontemlere nazaran maliyetinin diisik ve kolay taginabilir olmasi, noropazarlama
arastirmalarinda diger yontemlere kiyasla daha ¢ok kullanilmasini saglamaktadir. Izleyicilerin

reklamlara yonelik verdigi tepkilerin 6l¢iilmesinde kullanilmaktadir. 2%
4.2.3.3. Facial Action Coding System (Yiiz Okuma Sistemi)

Yiiz okuma sistemi (FACS), Paul Ekman tarafindan 1978 yilinda insanlarin gercek
duygularini tespit etmek amaciyla ortaya atilmistir. Insanlarin en kiigiik bir mimik hareketi,
videolar agir cekimde izlenerek tespit edilmeye ¢aligilir. Tiiketici davranisi analizlerinde yiiz

okuma sistemi siklikla kullanilmaktadir.?%’
4.3. Bireysel Ekonomik Kararlarin Alinmasinda Noroekonomi’nin Rolii

Bireysel ekonomik kararlar, iktisadin her doneminde davranissal ve sosyal bilimler
icin Onem arz eden bir konu olmustur. Bireysel ekonomik kararlarin nasil gerceklestigi, iktisat,
psikoloji ve norobilim gibi disiplinlerin ortak konusu olsa da yapilan ¢alismalarda bir fikir

birligi gergeklesmemistir.

23 Selen B. Tunali, Omer Gozii ve Goktug Ozen, “Pazarlama ve Reklam Arastirmalarinda Noropazarlama Uzerine Yapilmis
Arastirmalarm Incelenmesi ve Etik Boyutunun Tartisiimasi”, Ekurgu (Anadolu Universitesi Iletisim Bilimleri Fakiiltesi
Dergisi), Cilt.24, Say1.2, 2016, s. 5.

28 Tyran Valiyeva, Tiiketici Davramslarim Etki-lemede Yeni Bir iletisim Teknigi Olarak Noropa-zarlama iletisimi
Yaymlanmanus Yiiksek Lisans Tezi. Marmara Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Halkla iliskiler Anabilim Dal1. 2015. s.
83.

237 Alvin E. Roth, “The Potential Of Neuromarke-ting As A Marketing Tool’’, University Of Twente, Cilt.2, Say1.7, 2015, s.
5-6.
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Lakin bahsedilen disiplinlerin bir sentezi olan noroeckonomi gerceklestirdigi
calismalarla bu soruya bir yanit verebilmistir.*® Rasyonalite temeline oturtulmus neoklasik
iktisat, iktisadi kararlarin tahmin edilemeyecegini diisiinerek yalnizca kararlarin sonuglariyla
ilgilenmigtir. Karar mekanizmasi olan beyni, Jevons’un deyimiyle bir “kara kutu”ya
benzetmistir. Iste néroekonomi bu “kara kutu”yu agmustir.”®® Noroekonomi bireylerin

ekonomik kararlar1 ve insan beyni arasindaki iliskiyi arastirmaktadir.?4°

Bu cercevede, iktisatcilar ve psikologlar davranisin anlasilmasi ve modellenmesine
yonelik ¢alismalar yaparken, nérologlar da karar mekanizmanin isleyisini agiklamaya yonelik

teknolojik araglar saglamaktadir.?4!

Karar verme siirecinin norolojik, psikolojik ve
matematiksel olarak agiklanmaya ¢alisilmasi ve bu agiklamanin kendi alanlarinda uzman olan
norolog, psikolog ve iktisatcilarla birlikte yapilmasi néroekonominin, ekonomik davranislar

aciklama konusunda gercege en yakin caligsmalar1 gergeklestirdiginin bir gostergesi sayilabilir.

Noroekonomi, beynin karar alma siirecindeki etkilerini anlayabilmek i¢in, karar alma
siirecini kontrollii ve otomatik siiregler diye ikiye ayirmaktadir.?*? Bu ikili sistem modelini,
2005 yilinda yaptiklari ¢aligmalariyla Camerer, Loewenstein ve Prelec 6ne siirmiistiir. Bu
noktada beyin;kontrollii siiregler otomatik siiregler ile, bilissel siiregler duyusal etki siiregleri

ile birlikte olmak iizere ikili bir ayrim yapilarak analiz edilmistir.?*®
[k ayrim kontrollii ve otomatik siirecler iizerinedir. Buna gore;

Kontrollii siiregler; belli bir siraya ve kurallara dayali bir sekilde isler, bilingli bir
sekilde gerceklestirilir ve istenildiginde durdurulabilir. Kontrollii siirecler bireyin ekstra caba
sarf etmesini gerektirir. Iktisadi aktdr beklenmedik bir sorun veya beklenmedik bir durumla

karsilastiginda kontrollii siireglere bagvurulur. Kontrolli stiregler icin biligsel kaynak

238 Daeyeol Lee, “Neural Basis Of Quasi Rational Decision Making”, Current Opinion In Neurobiology, Cilt.16, 2006, s.
191.

239 Hiisnii Bilir, “Noroiktisat: “Kara Kutu”nun Agilmasi” icinde: iktisat Sosyolojisi: Kurucu Diisiiniirler ve iktisat
Okullar1 Ozelinde Bir Cahsma, A Arif Eren & Eren Kirmizialtin, E. (ed) Heretik Basin Yayin, Ankara. 392. 2018. 5.378.
240 Ernst Fehr ve Colin F. Cameer, “Social Neuroeconomics: The Neural Circuitry of Social Preferences”, Trends In Cognitive
Sciences, Cilt.11, Say1.10, 2007, s. 419.

241 paul W. Glimcher ve Aldo Rustichini, “Neuroeconomics: The Consilience Of Brain And Decision”. Science, Cilt.306,
Say1.5695, 2004, s. 447-452.

242 Alan G. Sanfrey ve digerleri, “Neuroeconomics: Cross-Currents In Research On Decision Making”, Trends In Cognitive
Sciences, Cilt.10, Say1.3, 2008, s.112

243 Oya Kent, “Anaakima Bir Alternatif: Noroiktisat”, Istanbul Ticaret Universitesi Sosyal Bilimler Dergisi, Say1.19, 2011
s.163
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gerekmektedir. Ornek vermek gerekirse; iktisadi aktdre, bir geometri problemini nasil ¢ozdiigii
soruldugunda veya yeni bir ev segmesi istendiginde, 6nce diisiiniir daha sonra se¢ime yonelik
adimlar1 hatirlar ve gergeklestirir. Karar agaclar1 ve dinamik programlama gibi geleneksel
iktisat teorisi araglari, kontrol siirecinin yapay bir gosterimi olarak diisiiniilebilir. Kontrollii

stiregler beynin frontal lobunda bulunan prefrontal kortekste gergeklesmektedir.

Otomatik siirecler ise kontrollii siireclerin tam tersi ozelliklere sahiptir. Bilingli
farkindalik disinda gerceklestirilen ve ©6zel bir caba gerektirmeyen otomatik siiregler az
miktarda biligsel kaynaga ihtiya¢ duymaktadir. Otomatik siiregler istenilse de durdurulamaz ve
paralel sekilde calisirlar. Bu paralellik ¢abuk tepki vermeyi ve beynin ayni anda birden ¢ok
islem yapabilmesini saglamakta ayn1 zamanda beynin hasar gérmesini engellemektedir. Gorsel
tanimlama gibi bir isle karsilastifinda beyne gili¢ kaynagi vermektedir. Otomatik stirecler
bilingsizce gergeklestigi igin, bireyler tercih ve yargilarin neden yapildigini sezgisel olarak
algilarlar. Bir yiiz otomatik olarak “giizel” veya bir s6z otomatik olarak “imali” olarak
algilanabilir. 2**Daha sonra kontrollii sistem bu &nyargiyr mantik cergevesinde dogrulayabilir
veya yanlislayabilir. Kontrollii siiregler bu islemi ¢ogunlukla yapay bir sekilde gerceklestirir.?4
Biligsel ve otomatik siiregler beynin oksipital, {ist parietal ve temporal yani arka, yan ve sakak
bolgelerinde gergeklesmektedir. Biligsel siirecler genel olarak yan prefrontal korteks ve

posterior parietal kortekste olugsmaktadir.

Sanfey ve digerleri; kontrollii ve otomatik siireglerle alakali olarak manuel bir arabanin
kullanimu ile ilgili bir 6rnek vermektedir. Onlara gore; araba kullanmay1 yeni 6grenmis bir
stirliciiniin araba siirlisli kontrol siirecine dayanmaktadir. Bu siire¢, kurall1 ve sirali iglemler
dizisine odaklanmay1 gerektirir ¢iinkii ¢ok zahmetlidir ve dikkat kolaylikla dagilabilir.
Deneyimli bir soforiin araba siiriisii ise otomatik siirece dayanir ¢ilinkii alismistir. Arabayi iyi
bir sekilde kullanirken baska aktivitelerde de bulunabilmektedir. Ornegin; baskalariyla sohbet

etmek vb.246

Ikinci ayrim ise duyusal etki ve bilissel siirecler arasindaki ayrimdir. Buna gore;

244 Camerer, Loewenstein, Prelec, 2005, s. 16-18
245 Camerer, Loewenstein ve Prelec, 2005, s. 17.
246 ganfey vd, 2006, s. 111.
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Duyusal etki siirecleri, bilingli farkindalik seviyesinin altinda islem yapmaktadir.
Korku, kizginlik, kiskanma gibi duygularin yaninda acglik, susuzluk, aci, cinsel ¢ekicilik
uyusturucu istegi gibi seyleri de igermektedir. Duyusal etki siireglerinin en énemli 6zelligi
insan1 motive etmedeki islevidir. Ornek vermek gerekirse; kizginhik insam saldirganhiga,
korku kagmaya, aci ise acidan kaginmaya dogru yonlendirir. Camerer ve digerlerinin, Zajonec
(1998)’den aktardigina gore; etki siiregleri gitme-gitmeme sorularina hitap eden yaklasma ya
da kagma giidiisiiyle baglantilidir.?4’” Duyusal etki siireglerinde ac1 veren duygular ile viicudun

bir darbe aldiginda hissettigi fiziksel ac1 beynin ayn1 bélgesini aktive etmektedir.?4®

Bilissel siirecler ise; dogru ve yanlisin ne oldugu sorularina cevap vermektedir. Bilissel
stireglerin bir davranis durumunu etkileyebilmesi i¢in duygusal sistemle birlikte galigmasi

gerekmektedir.?4

Kisaca Ozetlemek gerekirse, otomatik ve duyusal etki siiregleri beyin kabugunun
asagisinda bulunan amigdalada sekillenmekte ve korku gibi pek ¢ok otomatik duygusal tepkiyi
yonetmektedir.”®® Tiim otomatik siirecler; bilissel ya da duyusal etki siireci ayrimi
yapilmaksizin, beynin temel halidir. Otomatik siirecler her zaman aktif haldedir ve beyindeki
elektrokimyasal yayilimin biiyiik bir kismin1 gerceklestirmektedir. Kontrollii siiregler ise

spesifik durumlarda ortaya ¢ikmaktadir.??

Ikili sistem yaklasimi, néroekonomi alaninda yapilan ¢alismalarin, insan davranisinin
tek bir siire¢ tarafindan degil, birbiriyle etkilesim halinde olan ¢esitli alt siirecler tarafindan da
belirlendigini gostermektedir.?>? Bireylerin karar verme siirecinde, analitik siireglerin yan1 sira,
hatta belki de daha fazla, sezgisel ve duygusal tepkiler etkilidir. Dolayisiyla karar alma
davranis1 kontrollii ve otomatik stirecler ile bilissel ve duygusal sitemler arasindaki karsilikli
etkilesimden dogmaktadir. Ozellikle tam bilgi varsayiminin gegerli olmadig1 sartlarda bireyler
karar verirken sezgilerine veya gdz karar1 yontemine basvurmaktadir.?®® Verilen kararlarin

kusursuz olabilmesi icin hem mantiksal hem de duygusal biitiinliige sahip olmasi

247 Kent, s. 164.

248 Camerer, Loewenstein ve Prelec, 2005, s. 18.

249 Kent, 5.164

250 Camerer, Loewenstein ve Prelec, 2005, s. 22.

21 Kent, 5.165

252 Ganfey vd, 2006, s. 111.

253 Benedetto De Martino, Durai Kumaran, Ben Seymour ve Raymond Dolan, “Frames, Biases And Rational Decision-Making
in the Human Brain”. Science, 313(5787), 2006, s. 684-687.
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gerekmektedir. Dolayisiyla bireyler ¢ogu zaman bunu gergeklestiremezler. Ciinkii bireyler
neoklasik iktisadin sdylediginin aksine tiim kararlarini rasyonalite varsayimi altinda almazlar.
Hatta bireyler ¢cogunlukla kararlarim1 alirken irrasyonel davranmaktadir. Beyin goriintiileme
teknikleri kullanilarak gerceklestirilen ndroekonomik deneyler, irrasyonel kararlarin bariz bir

sekilde beynin duygusal kism1 ile baglantili oldugunu gostermistir.?>

Peki duygular tarafindan yonetilen otomatik beyin tepkileri, nasil bencil ve rasyonel

kararlar alabilir?

Noroekonomi de tam olarak bu soruya yanit aramaktadir. Ve sonug hem rasyonel hem
de bireysel fayda pesinde kosan bencil insanin reddidir.?>® Bu dogrultuda, néroekonomistler
neoklasik iktisadin homo-economicus modeli yerine homo-neurobiologicus modelini

onermislerdir.?%

Buradan yola ¢ikarak ndroekonominin rasyonalite, fayda ve zamanlar arasi se¢im

kavramlartyla iliskisini detayl bir sekilde aciklanacaktir.
4.3.1. Noroekonomi ve Rasyonalite Tliskisi

Neoklasik iktisat, rasyonel insan olarak tanimladigi homoeconomicus modelinin, karar
alirken duygulardan ve diger dis faktorlerden etkilenmeyecegini ve bireylerin daima faydasini
maksimize etme amacinda oldugunu sdylemis ve analizlerini rasyonalite varsayimi temeline
oturtmustur. Bununla birlikte bireylerin karar verme davraniglarini incelerken
norobiyokimsayallarin ve beynin ¢aligma mekanizmasinin etkilerini géz ardi etmistir.
Davranigsal iktisadin psikolojiyi analizlere dahil etmesiyle birlikte, bireysel ekonomik
kararlarin alinmasinda insani duygularin ne kadar etkili oldugu ortaya ¢ikmis, ndroekonomi de
gelisen teknolojinin de yardimiyla homoeconomicusun duygusal yoniinii beynin karar
mekanizmasiyla bagdastirarak incelemistir. “Homoeconomicus” a zit bir sekilde bireylerin
neden fayda maksimizasyonunu saglayacak kararlar1 almadigini agiklamaya caligmistir.
Boylelikle noéroekonomi, homoeconomicus modeline karsi ¢alismanin bir 6nceki kisminda

deginilen “homondrobiologicus” modelini ortaya atmistir. Homondrobiologicus, davranis sekli

254 Bilir, 2018, s. 394.
25 Bernhard Neumirker, “Neuroeconomics And The Economic Logic Of Behavior”. Analyse & Kritik, 29, 2007, s. 64
256 Bilir, 2018, s. 395.
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bakimindan toplumsal, ekonomik dogasi bakimindan ise ndrobiyolojiyle baglantilidir.
Bireylerin verdigi biitiin ekonomik kararlari, duygu ve diisiincelerini, verdigi kararlari

uygulamaya koyabilme yetisini norobiyolojik dogas1 belirlemektedir.?>’

Camerer, ndroekonomik bireyin yani homoneurobiologicusun, beyin bolgeleri, biligsel
kontrol ve sinirsel ¢evrimler gibi unsurlarin bireysel davranigi belirlemek igin etkilesim ve
iletisim halinde oldugu bireyler oldugunu sdylemistir.?>®Bu baglamda; duygular tek etken
olmamakla birlikte bireysel davranis ve kararlarin olusmasinda oldukga etkilidir. Ve irrasyonel
davranisa sebep olabilmektedir. Kararlarin belirlenmesi ve duygularin yonetilmesi ilkel beyin
tarafindan yapilmaktadir. Yani bireyin karar ve davranislari i¢cgiidiisel ve otomatik siirecler
tarafindan yonetilmektedir. Bu, kararlarin kontrollii ve bilingli siire¢lerden daha hizli ve daha
az farkindalikla yiiriitiildiigiinii gostermektedir.?®® Yani bireyler ¢ogunlukla diisinmeden karar
vermektedir. Bunun sebebi ise beynin kit kaynaklara sahip olmasidir. Dolayisiyla beyin bu kit
kaynaklar1 sadece fayda maksimizasyonu yapmak i¢in kullanmamaktadir. Bagka bir deyisle;
her secenegin tam anlamiyla degerlendirilmesinin maliyeti bundan elde edilecek fayday:
asmaktadir.?®® Ancak, eger elde edilecek fayda-odiil yeterince iyiyse beyin o zaman enerjisini
biitiin secenekleri degerlendirmek icin kullanabilir. Bu da sinirli rasyonel segimler
dogurmaktadir. Buradan hareketle bireyler rasyonel olmamakla birlikte tam anlamiyla
irrasyonel de degildir. insanlarin daha ¢ok “rasyonel bigcimde rasyonel” oldugu sdylenebilir.2%:
Simon rasyonel rasyonaliteyi “tatminkar (satisficing)” olarak nitelendirmektedir?®?, Bagka bir
deyisle bireylerin, karar verme siirecinde yalnizca beklenen 6diil kararin biligsel maliyetini
karsiladig1 zaman, kit biligsel kaynaklarini kullandig1 fenomeni “rasyonel rasyonalite” olarak

adlandirilmaktadir.?%®

%7 Bilir, 2018, s. 401.
2% Colin F. Camerer, “Neuroeconomics: Using Neuroscience To Make Economic Predictions”. The Economic Journal,
Cilt.117, Say1.519, 2007, s. 28.
259 Camerer, 2005, s. 10-11.
260 Sameer G. Sapra, ve Paul J. Zak, “Eight Lessons From Neuroeconomics For Money Managers”. The Research
Foundation Of CFA Institute, Cilt.2, 2010, s. 64.
261 Bilir, 2018, s. 400.
262 Simon’a (1986: 209-210) gore belli bir davranisin “rasyonel” veya “mantikli” oldugu hiikmiine, davranis yalnizca bir
onciiller veya “veriler” seti baglaminda ele alinarak ulasilabilmektedir. Bu veri seyler de, davranisin vuku buldugu durumu,
ulasilan amaci ve amaglara nasil ulagilacagini belirlemek igin erisilebilir olan sayisal araglart kapsamaktadir. Bu dogrultuda,
(neoklasik) iktisat insan davranigini rasyonel olarak ele alirken; psikoloji, davranisin hem rasyonel hem de irrasyonel veghesiyle
ilgilenmektedir.
263 Moano Vercoe ve P. J. Zak, “Inductive Modeling Using Causal Studies In Neuroeconomics: Brains On Drugs”. Journal
Of Economic Methodology, Cilt.17, Say1.2, 2010, s. 124.
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Bu varsayimlar altinda nodroekonominin rasyonalite anlayisinin “rasyonel bir
rasyonellik” ¢cercevesinde sekillendigi sdylenebilir. Bireylerin karar ve davraniglar1 cogunlukla
otomatik siirecler icerisinde yani ilkel beyinde gerceklesmekte ve elde edecegi faydanin
tatminkarlik diizeyine gore kontrollii siiregler harekete gegmektedir. Bu da bireylerin ne tam

olarak rasyonel ne de irrasyonel bir yapida oldugunu gostermektedir.
4.3.2. Noroekonomi ve Fayda

Fayda kavrami; mal, hizmet ve kararlarin bireyleri tatmin etmesi baska bir deyisle
bireylerde haz uyandirmasidir. Yerlesik iktisadi varsayimlara gore bireylerin en dnemli amaci
fayda maksimizasyonu saglamaktir. Bu dogrultuda faydanin Oolgiilebilecegini diisiinen
kardinalist iktisatcilar ve faydanin dlglilemeyecegini ama siralanabilecegini sdyleyen ordinalist
iktisat¢ilar uzun yillar boyu bu konu iizerinde tartismislardir. Fayda kavrami yerlesik iktisadin
en onemli konularindan birini olusturmustur. Bu baglamda néroekonomi kapsaminda fayday1
karar ve deneyim faydasi olarak ikiye ayiran ve paranin dogrudan faydasinin iizerinde duran

calismalar vardir.2%

Oncelikle Kahneman ve digerlerinin ortaya koymus oldugu, karar faydasi ve deneyim
faydasini agiklamak gerekirse; Kahneman ve digerleri, deneyim faydasini; elde edilen kalitenin
zevksel sekli olarak aciklarken; karar faydasini bir kararda c¢iktinin agirhi@i olarak
tanimlamistir. Karar faydasi, goézlemlenen bir davranisin temelini olusturdugu diisiiniilen
sayisal bir degerdir. Herhangi bir malin ya da olayin tikketiminden elde edilen zevkin ve
beklenen karar alma aninda tecriibe edilen faydanin beklentisinden farklidir. Yani karar faydasi;

tecriibe edilmis ve beklenen faydadan farklidir.

Karar faydasi; dopamin sistemi, ventral striatum, preforental cortex ve amigdala ile

iliskilidir.?®°
4.3.3. Noroekonomi ve Zamanlar Arasi Secim

Yerlesik iktisadin en ¢ok elestirilen varsayimlarindan biri zamanlar arasi seg¢imdir.

Indirgenmis fayda modeliyle agiklanan bu varsayimin en cok elestirilen aksiyomu iissel

264 Senigne, 5.104
265 Christopher Trepel, Craig R. Fox ve Russell A. Poldrack,“Prospect Theory On The Brain? Toward A Cognitive
Neuroscience Of Decision Under Risk”, Cognitive Brain Research, 23, 2005, s. 42.
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iskontodur. Ussel iskonto bir nevi zaman iskontosudur. Daha net anlasilmasi acisindan drnek
vermek gerekirse; bir malin tiiketimini bugiin yerine yarin yapmayi tercih etmekle, alt1 ay bir
gilin sonra yapmay1 tercih etmenin ayni oldugu varsayilir. Ancak bireylerin gelecegi {issel
iskonto etmedigine dair giiclii varsayimlar bulunmaktadir.?®® Yapilan ¢alismalar yakin
gelecekteki zaman ertelemelerini uzak gelecege nazaran daha ¢ok onemsemektedir. Bunun
sebebi, bireylerin hosuna giden bir malin tiiketimini bugiinden yarina ertelemelerinin, alt1 ay
sonrasindan alt1 ay bir giin sonrasina ertelemenin bireylere daha zor gelmesidir. Bu genel egilim
“hiperbolik zaman iskontosu” olarak adlandirilmaktadir.?®’” Bazi néroekonomik arastirmalar,
hiperbolik zaman iskontosunun, farkli iki sistemin isleyisini yansittigi varsayiminda
bulunmustur. Bunlardan ilki simdiki zaman1 6nemseyen ancak gelecegi 6nemsemeyen, ikincisi

ise sonuclar1 zamanlar arasinda daha tutarl bir sekilde iskonto eden bilingli bir sistemdir.268

Bu varsayimi kanitlayan ¢alisma ise 2004 yilinda McClure’in gergeklestirmis oldugu
deneydir. McClure bu deneyinde; deneklere kiiclik ama yakin zamanda elde edebilecekleri bir
odiille, biiyiik ama sonraki bir zamanda elde edebilecekleri bir 6diil arasinda zamanlar arasi bir
secim yaptirmigtir. McClure bu deney sonucunda zaman iskontosunun ikili sinir sisteminin

etkilesimiyle gergeklestigini gormiistiir.25°

Buradan hareketle tartismalarin seyri limbik sistemin duygusal siirecler iizerindeki
etkisi ile zamanlar aras1 se¢imin iliskilendirilmesi yoniinde ilerlemistir. McClure ve digerleri
2007 yilinda yaptiklart baska bir calismayi, hemen tiiketilebilecek odiiller cergevesinde
gelistirmistir. Bu calismada bir onceki c¢alismadan farkli olarak deneklere yasamsal ddiiller
sunulmustur. Susamis olan deneklere meyve suyu ve su gibi ddiiller arasinda se¢im yapmasi
istenmistir. Aninda ama ¢ok az miktarda verilecek odiillerle daha sonra fakat daha biiylik
miktardaki ddiiller arasinda se¢im yapan deneklerin beyinleri, yaptiklari se¢cimler esnasinda
fMRI ile goriintiilenmistir. Deneyin sonucunda elde edilen bulgulara gore; limbik sistem aninda

elde edilen bir ddiilde aktive olmustur ve gecikmeli olarak elde edilen 6diile gore daha yiiksek

26 Kris N. Kirby ve Richard J. Herrnstein, “Preference Reversals Due To Myopic Discounting Of Delayed Reward”.
Psychological Science. Cilt.6, 1995, s. 83-89.

267 George Ainslie, “Specious Reward: A Behavioral Theory Of Impulsiveness And Impulse Control”, Psychology Bulletin,
Cilt.82, 1975, s. 463-96

%68 George F., Loewenstein, Scott Rick ve Jonathan D. Cohen, “Neuroeconomics”. Annual Review Of Psychology, Cilt.59,
2008, s. 6

269 Samuel M. McClure, David I. Laibson, George. Loewenstein ve Jonathan D. Cohen, “Separate Neural Systems Value
Immediate And Delayed Monetary Rewards”. Science, Cilt.306, 2004, s. 503-7.
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bir aktivite gerceklestirmistir. Buna karsin biligsel siireglerle iligkili olan lateral prefrontal
korteks ve posterior parietal korteks aktivitesindeki artis yiikseldiginde deneklerin daha uzun
vadeli secenekleri tercih ettikleri gozlemlenmistir. Bu baglamda bilissel ve etki sistemleri

acisindan McClure ve digerleri 2004 ‘de yaptiklar1 deney ile tutarli sonuglar elde etmistir. 27

Dolayisiyla, kisa donemde bireylerin gosterdigi sabirsiz davranigin limbik sistem
tarafindan yonlendirildigi ve limbik sistemin gelecekteki odiillere daha az duyarli oldugu
sonucuna ulagilmistir. Uzun donem kararlarina iligkin sabirli davranis uzak gelecekteki
odiillerin degis-tokus degerlendirmesini yapma yetisine sahip olan biligssel yapilar ile

iliskilendirilmektedir.?"*

Goriildugi tizere, bireyler zamanlar arasi segimler konusunda da rasyonellikten uzak
hareket etmekte ve zamanlar arasit segimleri ikili sistemlerin etkisi altinda yapmaktadir.
Zamanlar aras1 se¢imler lizerinde yapilan ¢alismalar bireylerin rasyonel olmadigina dair saglam

sinirsel temeller sunmaktadir.

Noroekonomide zamanlar arasi se¢imlerle ilgili olarak bagka ilgi ¢ekici deneyler de

gerceklestirilmistir. Yapilan biitiin deneyler calismanin ilerleyen boliimiinde agiklanacaktir.
4.3.4. Belirsizlik ve Risk Altinda Karar Alma

Neoklasik iktisat teorisinde; belirsizlik ve risk durumunda verilen kararlar beklenen
fayda modeliyle incelenmektedir. Calismanin onceki bdliimlerinde Allias ve Ellsberg
paradokslarinin ve Kahneman ve Tversky’nin beklenti teorisinin beklenen fayda modelinin
eksikliklerini gosterdikleri ve elestirdikleri varsayimlart detaylariyla incelenmisti. Buradan
hareketle simirli rasyonalite varsayimlari bireylerin tam bilgiye sahip olmamasi, dolayisiyla
belirsizlik ve risk altinda rasyonel olamayacaklarini 6ne siirmiistiir. Duygularin karar alma

stireclerindeki etkisi ve 6nemi bir¢ok ¢aligma tarafindan gézlemlenmis ve kanitlanmistir.

Bireylerin riskli bir durum ile Kkarsilastiginda, duygusal tepkilerinin bilissel

degerlendirmeden farkli oldugu goézlemlenmistir. Boyle bir durumda, duygusal tepkimeler

270 McClure ve digerleri, 2007, s. 5796.
211 McClure, Laibson, Loewenstein ve Cohen, s. 503-505.
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cogunlukla biligsel degerlendirmelere iistiin gelebilmektedir. Yani bireyler riskli durumlara

duygusal ac¢idan da yaklasabilmektedirler.?"?

Bireyler, riskli bir durumla karsilastiklarinda beynin duyusal ve bilissel sistemi ayni
anda harekete gecmektedir. Duyusal sistem ve biligsel sistem bireyleri iki farkli yone dogru
cekistirmektedir. Sinirbilimciler, duyusal ve biligsel sistemlerin birey davraniglarini1 kontrol
etmesi konusunda beynin “striatum” bolgesinin One ¢iktigini belirtmektedir. Striatum
bolgesinin, beynin duyusal ve biligsel sistemlerini kontrol eden giiglii korteks bolgelerinden
girdi almas1 ve lezyonlar yoluyla salgilanan dopamin bireylerin tercihlerini sekillendirmekte ve

yonetmektedir.?"

Yapilan bircok noroekonomik ¢alisma yerlesik iktisadin karar alma teorisinin
varsaymmlarini ciiriiten bulgular tespit etmistir. Ornek vermek gerekirse, risk ve belirsizlik
durumunun esit oldugunu diisiinen yerlesik kuramin karar teorisi, Fakat Ming Hsu ve digerleri
tarafindan 2005 yilinda fMRI kullanarak gerceklestirilen bir deneyde cliriitiilmiistiir. Ming Hsu
ve digerleri yaptiklar1 deneyde bireylerin risk ve belirsizlik durumlarimi farkli algiladiklarina
yonelik sonuglar ortaya c¢ikarmistir. Buna gore; beynin risk ve belirsizlik konularinin
kontroliinii saglayan beyin bdlgeleri zarar goérmiis kisiler herhangi bir risk ve belirsizlik
durumuna karst kayitsiz kalmakta ve ilgili boliimleri hasar gérmeyen kisilere gore daha
rasyonel davranmaktadir. Risk ve belirsizligi kontrol eden ve buna gore korku ve endise
tepkilerinin olugsmasini saglayan bolgenin hasarli olmas, kisilerinin davraniglarinda degisiklige

yol agmaktadir.?’

4.4. Noroekonomi ve Noropazarlama’ da Deney Uygulamalar

Noroekonomi deneylerinde en biiylik avantaj bireylerin kontrol edilebilir ortamda
olmasi ve Insanlarin cinsiyet farkliliklari, yaslar1 gibi temel 6zelliklerinin yani sira sahibi
olduklar1 sosyolojik 6zelliklere (kiiltiir, din, 1tk vb.) gore de ayristirilabilmesidir. Ne var ki bu
bir yandan da dezavantajdir. Ciinkii her insan farkli kisilik 6zelliklere, farkli duygu diisiincelere,

farkli bir beyin isleyisine sahiptir. Insan yapisinin laboratuvar ortaminda analiz edilmesi en az

272 George Loewenstein ve digerleri, “Risk As Feelings”, Psychological Bulletin, Cilt.127, Say1.2, 2001, s. 267.

213 Cameer, Loewenstein ve Prelec, s. 28-30.

274 Ming Hsu ve digerleri ”Neural Systems Responding To Degrees Of Uncertainity In Human Decision Making”,
Science, Cilt.310, Say1.5754, 2005, 5.1680-1683.
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insanin yapist kadar karmasiktir. Ozellikle deneylere insan beynini dahil eden ndroekonomi
i¢in bu durum daha da karmasiktir. Ornegin; evrimini yeni tamamlamaya baslayan gelismis
neokorteks diger bir ismiyle yeni beyin, bireyler 24 yasina gelene kadar ancak gelismektedir.
Bu da noroekonomik deneylerde bir yas siniflandirmasina gitmeyi gerekli kilmaktadir.
Ozellikle néropazarlama deneylerinde 24 yas altindaki bireylere ilkel beyine hitap eden
pazarlama calismalar1 yapilmalidir. Bagka bir 6rnek vermek gerekirse; beyinde bazi hasarli
noktalar s6z konusu oldugunda, orbitofrontal korteks, amigdala vb. bireylerin karar
mekanizmalar1 ve davraniglar1 degismektedir. Bu baglamda dogru sonugclar elde edebilmek i¢in

deneklerin hasarli bolgelerine dair bir siniflandirma da yapilabilir.

Noroekominin deney konusundaki en biiyiik kisitinin, bu spesifik siniflandirmalart
yapabilecek denek grubunu bulmaktaki zorluk oldugu sdylenebilir. Buna ragmen giiniimiizde
noroekonomi ve noropazarlama konusundaki ¢alismalar oldukc¢a hiz kazanmis ve daha da
gelismeye devam edecektir. Buradan hareketle néroekonomi ve ndropazarlamada uygulanan
deneysel arastirma Orneklerini degerlendirmeden Once, ndroekonomide gerceklestirilen
deneylerin metodolojik sirasini agiklamak konunun daha anlasilir olmasi agisindan 6nem

tasimaktadir.

Metodolojik siralama, bazi durumlarda degisiklik gosterse de Hardy-Vallée’ e gore
noroekonomik arastirmalar metodolojik olarak genellikle asagidaki siralamay: takip

etmektedir:2"

o Karar alma davraniglari ve oyun teorisi ile ilgili, elverisli bir model kurulduktan
sonra, iktisadi aktorlin hangi kararlari nasil almasimin dogru oldugu konusunda c¢ikarim
yapilmalidir.

o Deneklerin, belirlenen adimlart uygulayip uygulamadigmin anlasilmasi igin
model, davranissal ag¢idan test edilmelidir.

o Deneklerin gergeklestirdigi se¢iminin altyapisi, beynin aktive olan bolgeleri ve
sinirsel mekanizmalari araciligiyla tespit edilmelidir.

o Denek belirlenen adimlar1 uygulamaz ise bunun nedeni agiklanmalidir.

275 Benoit Hardy-Valeé, “Decision-Making: A Neuroeconomic Perspective”, Philosophy Compass, Cilt.2, Say1.6, 2007, s.
943.
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4.5. Noroekonomi'de Uygulanmis Deneysel Arastirma Ornekleri

Noroekonominin gelismeye baslamasiyla birlikte, bu alanda birgok deneysel arastirma

yapilmustir.

Calismanin bu bolimiinde néroekonomide gergeklestirilen deneyler; néroekonominin
caligma alanlariyla baglantili olarak 6 konuya ayrilarak incelenmistir. Deneyleri konularina
gore smiflandirmak gerekirse bunlar; karar alma siireglerine iliskin deneyler, oyun teorisi
deneyleri, deger fonksiyonu ve kayiptan kacinmaya yonelik deneyler, tiiketici davranist odakl
deneyler, makroekonomi iizerine yapilmis bir deney ve néropazarlama deneyleridir. Deneylerin

siralamasi kronolojik olmamakla birlikte konunun 6nem derecesine gore numaralandirilmistir.

4.5.1. Karar Alma Siireclerine Iliskin Gerceklestirilmis Noroekonomik Deneyler

Iktisatta, bireysel kararlarin dnemini vurgulayan birgok calisma gerceklestirilmistir.
Noroekonomide, karar alma siiregleriyle alakali olarak; bireylerin karar alma siireclerinin
belirleyicilerini Olgebilmek amaciyla, ileri teknoloji goriintiilime teknikleri kullanilarak

yapilan en 6nemli deneyler asagidaki gibidir:

Noroekonomiye yon veren ve davranislarin ve kararlarin gerceklesmesinde beyin
mekanizmasinin énemini gosteren ilk ¢aligmalardan birini 1996 yilinda Bechara ve arkadaslari
yapmustir. Bu deney ekonomik bir kumar oyudur. Kararlar etkileyen psikolojik faktorlerin
orbitofrontal korteksi hasarli denekler iizerinden incelendigi bu calisma da kullanilan oyuna
Iowa Kumar Oyunu da denilmektedir. Bu oyunda, deneklerden dort deste igindeki herhangi bir
desteden bir kart segmeleri istenmistir. Secilen her kart bir para ddiiliinti veya bir cezayi temsil
etmektedir. Burada amag¢ bireylerin O0grenmesini ve tecriibelerinden ders ¢ikarmasini
saglamaktir. Desteler oyun sonunda kazanan ve cezalandirilan belirlendiginde ¢esitlendirilir.
Destelerden ikisi biiyiik bir 6diil toplarken ayn1 zamanda da biiyiik bir ceza da toplar. Bu durum

risk ne kadar biiyiirse kayip o kadar artar seklinde ifade edilebilir. Bu durumda toplam kar diger
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iki destenin karindan az olmaktadir. Deste serileri arttik¢a saglikli denekler kotii desteden

secmek yerine, iyi destelerden kart segmeyi 6grenmistir.?’®

Orbitofrontal korteksi hasarli ikinci denek grubu, birinci grubun aksine iyi destelerden
kart se¢cmeyi Ogrenememislerdir. Bu hastalar, ayn1 zamanda ileriye doniik uyarict yanitlar

tiretmekte de zorlanmislardir.

Bu deneyden ulasilan sonuglar ile orbitofrontal korteksi hasarli olan kisiler tizerindeki
sonuglar birbirleriyle tutarlik gostermektedir. Orbitofrontal korteksi hasar gérmiis bireyler
sosyal yasaminda da duygusal ve psikolojik kararlar1 vermekte zorlanmaktadir. Bu deney daha
sonra Antonio Damasio tarafindan tekrar kullanilarak “Somatik Marker Hipotezi” seklinde

sunulmustur.?’’

Ariel Rubinstein, gergeklestirdigi bir deneyde, deneklerin karar alma siirelerini
incelemistir. Deneklerin kendilerine sunulan alternatifleri degerlendirmesi ve birini se¢mesi
icin ne kadar siire gectigini anlamaya calismistir. Buradan hareketle; bir dene8in “A”
alternatifini tercih etmesi 20 saniye, “B” alternatifini tercih etmesi 40 saniye siiriiyor ise, bu
durumda “A” alternatifinin daha i¢giidiisel tercihler sonucunda olustugunu, “B” alternatifinin

ise daha bilissel tercihlerin sonucu oldugu gézlenmistir.2’8

De Martino ve digerleri 2006 yilinda yaptiklari bir deneyde, karar alma siirecinde
rasyonel faktorlerin yaninda duygusal faktorlerin de Onemini belirten bir calisma
gerceklestirmistir. Bu caligmada fMRI makinesine bagli deneklere ilk olarak 50 euro tutarinda
para gosterilmistir. Ardindan deneklere bu paranin tamami ya da bir kismini elde edebilmeleri
icin birini segmek zorunda olduklar sirasiyla kazang ve kayip cercevesinde iki segenek

sunulmustur. Secenekler su sekildedir: 27

276 Antoine. Bechara, Hanna Damasio, Daniel Tranel ve Antonio R. Damasio, “Deciding Advantageously Before Knowingthe
Advantageous Strategy”. Science, Cilt.275, 1997, s. 95.

277 Matthew Rabin, “Psychology And Economics”, Journal Of Economic Literature, Cilt.36, Say1.3, 1998, s. 11- 46.

278 Ariel Rubinstein, “Comments On Neuroeconomics”, Economics And Philopsphy Cambridge Journals, VVol.24, Special
Issue.3, 2008, s. 486.

279De Martino ve Digerleri, s. 684-685
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l. 50 euronun 20 euroluk bir kismini elde etme ya da 50 euronun tamamini
kazanma ya da tamamini kaybetme.
Il. 50 euronun 30 eurosunu kaybetme ya da 50 euronun tamamini kazanma ya da

tamamini kaybetme.

Elde edilen sonuglara gore, beklenti teorisiyle de tutarli olarak, deneklerin kazang
cercevesinde sunulan birinci segenekte riskten kacinan, kayip cergevesinde sunulan ikinci
secenekte ise risk almaya meyilli bir davranis sergiledigi gézlemlenmistir. Sinirsel olarak ise
cergeveleme etkisinin kararlardaki dnyargilarla ilgili dnemli bir etkiye sahip olan amigdalanin
aktivitesiyle iliskili oldugu tespit edilmistir. Ayrica kismen de olsa rasyonel davranan bireylerin
beyinlerinde bir prefrontal korteks bdlgesi olan orbitofrontal korteks aktivitesinde artig
gbzlemlenmistir. Bu sonuclar karar alma siireclerinde rasyonel etmenlerin yaninda duygusal

etmenlerin Snemini vurgulamaktadir. 2%

Rubinstein, baska bir deneyinde; “Allais Paradoksu” baz alinarak uygulanan,
Kahneman ve Tversky 1979 yilinda gergeklestirdikleri ¢alismalar1t néroekonomik agidan
incelemistir. Bu deney bireylerin karar alma siirelerinin 6nemini belirten deneylerden biridir.
Buna gore deney su sekildedir. Deneklerden iki farkli durumdaki segenekler arasinda 96 se¢im
yapmalari istenmistir. Caligmada deneklerin tercihte bulunmasi gereken mevcut se¢enekler su

sekildedir: 28!

l. Durum:
A Secenegi: %20 olasilikla 4000 dolar kazanma, %80 olasilikla 0 dolar kazanma.
B Secenegi: %25 olasilikla 3000 dolar kazanma, %75 olasilikla 0 dolar kazanma.
Il. Durum
C Secenegi: %80 olasilikla 4000 dolar kazanma, %20 olasilikla 0 dolar kazanma.
D Secgenegi: %100 olasilikla 3000 dolar kazanma.

280 De Martino ve digerleri, 2006, s. 686.
281 Ariel Rubinstein, “Similarity And Decision-Making Under Risk (Is There a Utility Theory Resolution To The Allais
Paradox?)”, The Journal of Economic Theory, Cilt.46, Say1.1, 1988, s. 146
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Deneklerin biiyiik bir kismi1 A segenegini, daha biiyiik bir kism1 ise D segenegini tercih
etmistir. Bu sonuglar Kahneman ve Tversky ‘nin ulastiklar1 sonuglarla tutarlilik gostermekle

birlikte bu segeneklere cevap vermek i¢in bireylerin diistindiikleri siireler su sekildedir:

I. Durumda A segenegi i¢in 49 saniye, B segenegi i¢in 34 saniye; Il.durumda ise C
secenegi i¢in 31 saniye ve D secenegi icin 19 saniyedir. Dolayisiyla I. durumda A secenegi,
II. durumda ise C segenegi daha uzun siirede cevaplanmistir.?®? Bu kosullar altinda A ve C
seceneklerini tercih eden bireylerin karar siireglerinin kontrollii sistemler tarafindan
yiirlitiildiglini diisiinmek miimkiin olabilir. II. Durumun cevap verme siiresinin net bir sekilde
. durumdan kisa olmasinin nedeni, II.durumun daha basit segenekler icermesinden kaynakli
olabilir. Ote yandan yine II. durumda C seceneginin D segenegine gore daha uzun siirede
cevaplanmasinin nedeninin de risk gerektiren bir karar verirken bireylerin daha ¢ok diisiinmesi
ve bu sebeple daha uzun siirede karar almasi oldugu sdylenebilir. Ancak A ile B se¢ceneklerinin
arasindaki siire farkinin sebebi 2.durum kadar net degildir. A segenegi ile ilgili iki agiklama

getirilebilir:

[k agiklama, A, B’ye gore daha yiiksek bir kazang elde etme sansi sunmaktadir.
Ikincisi ise denekler secenegin icindeki kayip ve kazanglari karsilastirirken kafa karisiklig:
yasayip birini devre dig1 birakmaya ¢alisabilir. Bu durumda, goriiniirde daha biiylik kazang
getirecek sonucu yani A segenegini tercih edeceklerdir. Noroekonomik anlamda bu deney goz

takibi yontemiyle yapilmistir.283

Goz takibi i¢in deneklere asagidaki tablo gosterilmistir:

Tablo 5
Goz Takibi icin Deneklere Gosterilen Tablo
4000% 3000%
0,25 olasilikla

0,2 olasilikla

Kaynak: Rubinstein, 2008, s. 490.

282 Rubinstein, 2008, s. 488-489.
283 Rubinstein, 2008, 5.489- 490.
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Deneklerin dikey goz hareketleri her secenek icin segceneklerin gerceklesme olasiligi
ile 6diil miktarinin ¢arpimi diisiincesini destekler nitelikte olmustur. Yatay goz hareketlerinin

ise benzerlik prosediirii?®#ile tutarli oldugu sdylenebilmektedir. 2°

Beklenti sonuglarinin riskli olmasinin ileriye yonelik hisleri ortaya ¢ikarip
¢ikarmadiginin incelendigi, Kahn ve digerlerinin 2002 yilinda gerceklestirdigi deney,
deneklerin arada bir blof yapmalarini gerektiren ve bu blofiin farkedilmesi halinde deneklerin
kayp riskiyle kars1 karsiya kalacaklari bir deneydir. Sonucu bilinmeyen bir se¢im yapildiginda,
bloflerden sonra amigdaladaki aktivasyon artisinin diirlist oyundaki aktivasyonuna nazaran
daha fazla oldugu gdzlemlenmistir. 22 Buna istinaden Knutson ve digerleri beklenen kazang

arttikga mutlulugun ve nucleus accumbens aktivasyonunun arttigimi tespit etmistir.?8’

Shiv ve Fedorikhin 1999 yilinda, 165 6grenci lizerinde yaptiklart bir deneyde duyusal etki
sistemindeki plansiz ¢agrisimlarin tiiketici davranmislar1 tizerindeki etkisini arastirmislardir.
Deney iki farkli odada uygulanmistir. Ik odada deneklere deneyle ilgili bilgiler verilmis, belli
bir siire sonra ikinci odaya gegerken akillarinda tutmalari i¢in bir say1 verilmistir. Birinci grup
denekten iki haneli sayilari, ikinci grup denekten ise yedi haneli sayilar1 akillarinda tutmalari
istenmistir. Ikinci odaya gectiklerinde deneklerden cikolatali kek ve meyve salatasi arasinda bir
tercih yapmalari istenmistir. Cikolatali kek, duyusal etki siireci a¢isindan daha iyi bir tercihken
biligsel siire¢ agisindan daha basit bir tercihtir. Meyve salatasi ise biligsel siire¢ acisindan daha
iyi bir tercihtir. ikinci odada yapilan tercihlerin sonucunda yedi haneli sayilar1 aklinda tutanlarin
biiyiik bir kisminin ¢ikolatali keki, iki haneli sayilar1 aklinda tutanlarin ise gogunlugunun meyve
salatasin1 tercih ettikleri gézlemlenmistir. Bunun nedeni ise yedi haneli sayilari aklinda
tutanlarin, iki haneli sayilar1 aklinda tutanlara gore biligsel kaynaklarinin daha biytik bir

kismimi kullaniyor olmasidir.?%8

284 Karar alma siirecinde (x1, p1) Ve (X2, p2) gibi iki segenek karsisinda se¢im yapilmasi durumunda iki durumun gegerliligi
sorgulanir: x1’in x2’ye benzerligi ve p1’in p2’ye benzerligi. Bu durumlardan bir tanesi ger¢eklesmisse (6rnegin x1 Xz ile
benzerlik gosteriyorsa ve buna ek olarak p1>p2 ise, denek (x1,p1) segenegini tercih edecektir (Kaynak: Rubinstein, 1988: 146-
147). Benzerlik prosediirii ile kastedilen deneklerin yaptigt bu karsilastirmadir.

285 Rubinstein, 2008, s. 490.

286 1tamar Kahn, Yehezkel Yeshurun, Pia Rotshtein, Itzhak Fried, Dafna Ben-Bashat vd. “The Role Of The Amygdala In
Signaling Prospective Outcome Of Choice”. Neuron, Cilt.33, 2002, s. 94

287 Brain Knutson, Grace W. Fong, Charles M. Adams, Jerald L. Varner ve Daniel Hommer, “Dissociation Of Reward
Anticipation And Outcome With Event-related fMRI”. NeuroReport, Cilt.12, Say1.17, 2001, s. 3683-87.

288 Shjv ve Fedorikhin, 1999, s. 282-286.
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4.5.2. Oyun teorisinin Deneylerine Noroekonomik Bakis Acisi

Noroekonomide gerceklestirilen deneylerde, baska bir siniflandirma oyun teorisi
deneylerinin néroekonomik agidan incelenmesine yoneliktir. Oyun teorisi deneylerini, ileri
goriintliileme teknikleri kullanarak revize eden néroekonomik ¢alismalar, bireylerin oyun teorisi
deneylerinde gosterdikleri sinirsel aktivitelerin incelenmesini saglamistir. Oyun teorisi

deneyleri; liltimaton oyunu ve giiven oyunu olarak iki alt baglikta incelenecektir.
4.5.2.1. Ultimatom Oyunu

Sanfey ve digerleri 2003 yilinda yayimladiklar1 “The Neural Basis Of Economic
Decision Making In The Ultimatum Game” isimli calismalariyla, oyun teorisinin
noroekonomik temellerine iliskin en etkileyici ¢alismalardan birini ortaya koymustur.?8®Sanfey
ve digerleri, yaptiklar1 calismada, fMRI cihazini kullanarak bireylerin iiltimatom oyununda
verdikleri tepkileri incelemis ve ekonomik karar verme siireglerinde bilissel ve duyusal etki
sireclerinin sinirsel temellerini kesfetmeyi amaglamiglardir. Denekler adil olan teklifleri kabul
etme; adil olmayan teklifleri ise reddetme egilimi gostermislerdir. Ayrica; deneklerin
karsilarinda insan oldugunda, adil olmayan teklifleri reddetme diizeyleri, bilgisayara karsi
oynadiklari tiltimatom oyunlarina gore ¢cok daha ytiksek olmustur. Bu da adil olmayan teklifler
insanlardan geldigi zaman deneklerin, daha duygusal bir tepki gosterdiklerini kanitlar

niteliktedir.2%

Ultimatom oyununda, cinsiyet farkliliklar1 da verilen kararlar etkileyebilmektedir.
Ormegin, B oyuncusunun (yanitlayici) kadin olmasi, teklifi sunan kadin ve erkeklerin
normalden daha diisiik teklifler vermesine sebep olmaktadir. A oyuncusunun (teklif eden) kadin
olmasi ise hem kadin hem de erkek B oyuncularinin daha yiiksek bir kabul edilebilir seviye
belirlemelerine sebep olmaktadir. Teklif edenin erkek, yanitlayanin ise kadin olmasi halinde
erkeklerin, kadmlarin daha disik bir teklifi kabul edebileceklerine inandiklar
goriilmektedir.?®! Diger bir taraftan, erkeklerde testosteron hormonu seviyesiyle iiltimatom

oyunlarinda diisiik tekliflere verilen ret cevaplar arasinda bir baglanti bulunmustur.?%2

289 Camerer, Loewenstein ve Prelec, 2005, s. 48.

290 Sanfey, 2003, s. 1755-1756.

291 Sara J. Solnick, “Gender Differences In The Ultimatum Game”, Economic Inquiry, Cilt.39, Say1.2, 2001, s. 191.

292 Terence C. Burnham, “High-Testosterone Men Reject Low Ultimatum Game Offers”, Proceedings Of The Royal Society
B: Biological Sciences, 274 (1623), 2007, s. 2329.
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Erkeklerde testosteron hormonunun baskilanmasi, iiltimatom oyunlarinda daha az comert

davranmalarina neden olmaktadir, 2%
4.5.2.2. Giiven Oyunu

Zak ve digerleri 2005 yilinda “Oxytocin Is Associated With Human Trustworthiness”
isimli ¢alismalarinda gliven oyunu araciligtyla oksitosin hormonunun insanlarin giivenilirligi
tizerindeki etkilerini inceledikleri deneylerini agiklamislardir. Oksitosin hormonunun sosyal
stireclerde giiven ve giivenilirlik konusunda etkili oldugu tespit edilmistir. Bilindigi lizere, A
oyuncusundan B oyuncusuna gonderilen ilk para giiveni B oyuncusundan A oyuncusuna geri
gonderilen para ise glivenilirligi 6l¢mektedir. Bu deneyde A oyuncularinin yaklasik %85°1 B
oyuncularina para gondermis, B oyunculariin ise yaklasik %98’1 bu giivene karsilik vererek
ellerine gegen paranin bir kisminit geri gondermislerdir. Ayrica, B oyuncularinin beyinleri, A
oyuncusundan para geldigi zaman oksitosin liretmistir. B oyuncularina gelen para miktari, yani
onlara duyulan giiven arttikca B oyuncularinin daha ¢ok oksitosin salgiladig1 gozlemlenmistir.
Ote yandan, kendilerine giivenildigi dl¢iide oksitosin salgilayan B oyunculari, yine bu oksitosin
artisina paralel olarak A oyuncularina daha ¢ok geri para transferi gerceklestirmislerdir. Bir
baska deyisle, bir giiven sinyali almak insanlar1 tanimadiklar kisiler hakkinda pozitif duygular

hissetmeye ve onlara giivenmeye itmektedir.?%

Ayrica A oyuncusundan gelen giiven sinyallerinin B, oyuncusunun oksitosin
seviyesiyle bir iliskisinin olmadig1 tespit edilmistir.?®® Baska bir ifadeyle bu arastirma,
oksitosinin sadece giiven sinyalini alan B oyunculari tarafindan salgilandigin1 gostermektedir.
Nitekim oyuna yiiksek oksitosin seviyeleriyle baslayan A oyuncularinin, B oyuncularina
giivenme olasilig1 ¢ok yiiksek degildir. Oyle ki oksitosin salinim1 ancak bireyler birbiriyle
sosyal etkilesimde bulundugunda artmaktadir. Bu da oksitosinin toplam miktarindan ziyade
oksitosin seviyesindeki artisin dnemine isaret etmektedir. Bir baska deyisle bir insanin pozitif
bir sosyal etkilesimde bulunmasi, bir devre anahtarinin “kapali” konumundan “agik” konumuna

getirilmesi gibi gerceklestirilebilir. Eger devre anahtar1 “acik” konumundaysa insan beyni

293 payl J. Zak ve digerleri, “Testosterone Administration Decreases Generosity In The Ultimatum Game”, PL0S One, Cilt.4,
Say1,12, 2009, s. 3.

2% paul Zak, “The Neurobiology Of Trust”, Scientific American, Cilt.298, Say1.6, 2008, s. 91.

29 Paul J. Zak ve digerleri, “Oxytocin Is Associated With Human Trustworthiness”, Hormones And Behavior, Cilt.48, Say1.5,
2005, s. 526.
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karsisindaki kisi i¢in “bu kisiyle etkilesimde bulunmak giivenlidir” mesajin1 vermektedir.?% Bu
durumda bireylerin birbirleriyle etkilesim halinde olmasimin karsilikli giiven duygusunu

sagladig1 soylenebilir.

Bagka bir giiven oyunu deneyi de Kosfeld ve digerleri tarafindan 2005 yilinda
yapilmistir. Kosfeld ve digerleri, oksitosinin bir dis miidahalede bulunularak arttirilmasinin
insanlarin giiven duygusuna olan etkisini incelemislerdir. Burun spreyi yoluyla oksitosin
verilen A oyuncularinin karsilarindaki insanlara duyduklar1 giivenin arttig1 gézlemlenmistir.
Oyle ki burnundan oksitosin enjekte edilen A oyunculari, digerlerine gére B oyuncularina %17
oraninda daha fazla para transfer etmislerdir. Dolayisiyla digsal bir yolla oksitosin miktarinda
artis  gerceklestirildiginde bu durum insanlarin karsisindakine giivenme egilimini

artirmaktadir.?%’

Giiven oyununa iligkin yapilan fMRI analizlerine gore ise bir yabanciya giivenilmesi,
insanlarin 6diil duygusuyla iligkili dopaminerjik beyin bélgelerinde gii¢lii bir aktivasyon
artigina sebep olmaktadir. Bu da A oyuncusundan para alan B oyuncularinin neden bir miktar
parayr geri gondermek istediklerinin agiklanmasina yardimci olmaktadir. B oyuncularinin
kendilerine duyulan giivene karsilik verirken yasadiklart olumlu hisler, onlarda fiziksel olarak

odiillendirilme hissi uyandirmakta ve gelecekte giivenilir davranma arzularini artirmaktadir.?%

McCabe ve digerleri, giiven oyunu oynayan denekler iizerinde yaptigi fMRI
analizlerinde deneye katilan 12 katilimcinin 7’sinin karsilarinda insan oldugunda devamli
olarak igbirlik¢i davranislar sergilediklerini ortaya koymustur. Bu grupta insanlara kars1 oyun
oynandiginda, bilgisayara karsi oynanan oyunlara gore prefrontal bolgelerinde yogun bir
aktivasyon artis1 gozlemlenmistir. Cilinkli bireyler arasindaki is birligi, ortak kazanclar
tizerindeki beklentilerin sekillendirilebilmesi i¢in digerlerinin psikolojik durumuna iligkin
cikarimlar yapilabilmesini ve bu kazanglar gerceklesmesini saglamak i¢in 6nem tegskil
etmektedir. Insanlarm, digerlerinin psikoloik durumlarina iliskin ¢ikarim yapabilmesi ise
bilissel siireglerle iliskili prefrontal korteksin kullanimmi gerektirmektedir. Insanlarin,

digerlerinin mental durumlarina iliskin ¢ikarim yapabilmesi ise biligsel siireclerle iliskili

296 Zak, 2008, s. 91-92
297 Michael Kosfeld ve digerleri, “Oxytocin Increases Trust In Humans”, Nature, 435 (7042), 2005, s. 673-67
29 Zak, 2008, s. 95
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prefrontal korteksin kullanimini gerektirmektedir. Deneye katilan diger bes katilimcinin ise
bilgisayara ya da insana karsi oynanan oyunlarda prefronal kortekslerinde bir aktivasyon

degisimi gdzlemlenmemistir.?%

Giliven oyununa iligskin yapilan diger bir ilgi ¢ekici ¢alisma Gonzalez ve Loewenstein
tarafindan 2004 yilinda yapilmistir. Bu ¢alismada, insanlarin giinliik ritminin gliven oyununda
aldiklar1 kararlarla iligkisi incelenmistir. Calismada, saglikli bir uyku diizenine sahip olan ve
gece uykusundan yoksun olan (glindiiz uyuyabilen) insanlara giiniin yogun olduklar1 ve
olmadiklar1 zaman dilimlerinde giiven oyunlar1 oynatilmistir. Bu ¢alismaya gore, insanlarin
yogun olmadig1 zaman oynadiklar1 giiven oyunlarinda karsisindakiyle is birligi yapmaya daha

az meyilli olduklar1 gézlemlenmistir.3%

45.3. Deger Fonksiyonu ve Kayptan Kacinmaya iliskin Gerceklestirilen

Noroekonomik Deneyler

Bireylerin kayip, kazang ve degerler soz konusu iken verdikleri tepkileri sinirsel olarak
Olcmeye calisan diger bir néroekonomik deney siniflandirmasi, deger fonksiyonu ve kayiptan
kaginmaya yonelik yapilan noroekonomik c¢aligmalardir. Bu konu ile alakali olarak

gerceklestirilmis en 6nemli deneyler asagidaki gibidir:

Deger fonksiyonu ve kayiptan kagimmayla iliskili olarak yapilan bir ¢alismada
deneklere %350 ihtimalle para kazanma veya kaybetme olasilig1 bulunan tercihler i¢in kabul
etme veya reddetme hakki taninmistir. Yapilan deneylerde var olan secenekler
degerlendirilirken olas1 kazang¢ veya kayip esnasinda beynin hangi boliimlerinin aktiflestigi
saptanmistir. Olas1 ve gerceklesen kazang durumlarinda deneklerin beyinlerinde ventral
straitum, ventromedial prefrontal korteks, ventrolateral prefrontal korteks, anterior singulat
korteks ve dopaminerjik orta beyin boliimleri aktive olmustur. Olasi bir kayip durumunda ise
kazan¢ durumunda aktive olan bdliimlerin aktivasyonunda azalma saptanmistir. Amigdalanin
aktivitesinde herhangi bir artis olmamasi, kayiptan kacinma davranmisinin negatif duygular
tarafindan yonetilmedigini ortaya koymustur. Olas1 kayip durumlarinda beynin herhangi bir

bolgesinin aktif olmamasi ama kazang durumlarinda aktive olan bolgelerin aktivasyonunda

29 Kevin McCabe ve digerleri, “A Functional Imaging Study Of Cooperation In Two Person Reciprocal Exchange”,
Proceedings Of The National Academy Of Sciences, Cilt.98, Say1.20, 2001, s. 11832-11835.
300 Camerer, Loewenstein ve Prelec, 2005, s. 48.
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azalma olmasi straitum ve ventromedial prefrontal korteks bolgelerinin kazang/kayip durumlari
ile ilgili ortak hareket ettigini gostermektedir. Oyle ki, artan kayiplar karsisinda bu bdlgelerde
gerceklesen aktivasyon azalisi, deneklerin biiyiik cogunlugunda kazanclar karsisindaki aktivite
artisindan daha fazla olmustur. Sonug olarak davranigsal iktisatta kayiptan ka¢inma olgusunun
direkt olarak beynin kayiplara kars1 kazanglara gore daha duyarli olmasiyla baglantili oldugu

soylenebilir.3%

Kayiptan kagmma olgusuna iliskin diger bir ¢alisma sahiplik etkisi®®? {izerinden
gerceklestirilmistir. Weber ve digerlerinin yaptig1 bir caligmalarda, deneklerin 32 sarkinin
dijital kopyalarini alip satabilecekleri bir deneyde, deneklere ellerindeki sarkiyr hangi fiyattan
satmak istedikleri, diger sarkilari satin almak i¢in de ne kadar 6demek istedikleri sorulmustur.
Bunun sonucunda ise deneklerin ellerindeki sarkiy1 satarken gerceklesen amigdala aktivasyonu,
diger sarkilar1 satin alirken gerceklesen amigdala aktivasyonuna gore daha yiiksek oranda

gergeklesmistir.3%3

4.5.4. Tiiketici Davramis1 Odakh Deneyler

Tiiketici davranislari, iktisadin her doneminde en ¢ok Onemsenen konulardan biri
olmustur. Noroekonomide tiiketici davranislariyla ilgili gerceklestirilmis deneyler asagidaki
gibidir:

Bir Amerikan sirketi, tiiketicilerin marka se¢imlerinde sezgileri, duygulart vb. bir¢ok
faktorden etkilendiklerini “brainbranding” olarak adlandirilan bir program ile direkt

tiiketicilerin beynini inceleyerek fark etmislerdir.3%

Cekirdek spin tomografi tiipiiyle Coca Cola sirketi tarafindan uygulanan bir deneyde,
deneklere bir hortum araciligiyla markalari belirsiz bir sekilde Pepsi ve Coca Cola i¢irilmistir.
Deneklerin ¢ogu ilk ictikleri Pepsi marka kolayr daha fazla begenmislerdir. Pepsi, ndronsal
odiillendirme merkezinde bes kat daha fazla reaksiyon gostermistir. Fakat markalarin adi

sOylendigi zaman, denekler Coca Cola’yr daha fazla begendiklerini belirtmislerdir. Bunun

301 Sabrina M. Tom, ve digerleri, “The Neural Basis Of Loss Aversion In DecisionMaking Under Risk”, Science, 315 (5811),
2007, s. 515-517.

302 Bu biligsel 6nyargi sahip oldugumuz bir esyaya ya da nesneyi olmasi gerektiginden daha fazla deger bigme durumudur.

303 Bernd Weber ve digerleri, “Neural Evidence for Reference-Dependence in RealMarket-Transactions”, Neuroimage,
Cilt.35, Say1.1, 2007, s. 445

304 Soydal, Mizrak veYorgancilar, s. 231.
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sonucunda tomografi ekraninda, bireylerin “medial prefrontal korteksinin” etkinlestigi
goriilmiistiir.3® Deneyin sonucunda, bireylerin beyinsel akim dalgalar1 sayesinde Pepsi marka
kolay1 daha fazla begendikleri ortaya ¢ikmistir. Marka isimleri agiklandig1 zaman, coca-cola
markasini segmelerinin sebebi Coca-cola’nin basarili bir reklam kampanyasi gergeklestirmis
olmasidir. Bunun en biiylik gostergesi Coca-cola’nin deneklerin biling altlarma islemis
olmasidir. Bu bireyler kola satin alacaklar1 zaman, normalde daha fazla begendikleri pepsi
yerine, daha ¢ok begenmeyi umduklar1 Coca-cola markasini tercih edeceklerdir. Bu bilingaltina
islenen verilerin ve psikolojik etkilerin tiiketicilerin davranislarinda ne derece etkili oldugunun

bir gdstergesi sayilabilir.>%

Beyin arastirmacilari, beyindeki odiillendirme merkezi ile ilgili yaptiklar
arastirmalarda, ddiillendirme merkezinin harekete gegirilmesi i¢in 6nce kiicilik ddiile sonrasinda

307 Ornek olarak, tiiketiciler

biliyiik 6diille yonlendirilmeleri gerektigini belirtmislerdir
ikramiyelerle kazang elde edeceklerine inandirildiklar1 zaman, ilk olarak bedava aligveris ¢eki
verilip sonrasinda tatil gibi biiylik bir ikramiye verilmelidir. Bu sekilde olan durumlarda beynin

nucleus accumbens bolgesindeki sinapslar harekete gecmektedir.3%

4.5.5. Makroekonomi Uzerine Bir Deney

2014 yilinin haziran ayinda finansal balonlarin beyinde olan birtakim degisikliklerden
kaynaklandigin1 gostermek icin deneysel ortamda piyasa balonu olusturularak, yatirnmcilarin
davraniglar1 incelenmistir. Deney kapsaminda, 16 farkli piyasa balonu ortami olusturulmus,
fMRI ve kandaki oksijen seviyesini 6lgmek icin “general linear method” kullanilarak farkli
zamanlarda ve her deneyde ortalama 20 kisi olacak sekilde diizenlemeler yapilmistir. Deneyde
50 tur olacak sekilde alim-satim yapilmasi saglanmis ve her denegin elinde 100 birim risksiz
varlik ve 6 birim riskli varlik bulunmas: seklinde diizenlenmistir. Deneklerin her turda en fazla
bir kere riskli varligi kullanmalarina izin verilmistir. fMRI sonuglarina gore, beyindeki nucleus
accumbens boliimii hem alim hem satim iglemlerine giiclii bir aktivasyon gostermistir. Nucleus

accumbens, beynin motivasyon ve bagimliligim1 kontrol etmekte ve gerekli durumlarda

305 Roger Dooley, The Buying Brain by A. K. Pradeep, Aktaran: Soydal, s.110.

306 Spydal, 2010, 5.110

307 Elif Haykir Hobikoglu, Néroekonomik Yaklagimlar, iktisadi Arastirmalar Vakfi, 2013 s. 34-35.
308 Soydal, 2010, s. 111.
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dopamin yiliklenmektedir. Beynin bu bdliimiindeki aktivasyon arttik¢a, fiyatlarin yilikseldigi
gorilmistiir. Beyin aktivitelerinin 6l¢timii ayn1 zamanda balonun ne zaman patlayacagini da
gostermistir.Deneklerin kandaki oksijen seviyelerine bakildiginda; kan seviyelerinin tepe
noktasina ulastiktan sonra diislise gectigi goriilmiistiir. Buna istinaden varlik fiyatlarinda da
diisiis yasanmistir.>® Ancak bu durum biitiin denekler igin gegerli degildir. Baz1 denekler
fiyatlarin ylikseldigini fark ederek piyasadan g¢ekilmis ve yiiksek kazang saglamistir. Bu
deneklerin fMRI sonuglarinda, beyindeki “interior insula” bdlgesinin aktivasyonunun arttigi
goriilmiistiir. Bu bolge, beynin kisilerin fiziksel olarak hissettikleri agrilara kars1 uyart gorevi
goren bolgesidir. Arastirmalar sonucunda, bu bolgenin risk durumuna karsi da aktive oldugu

tespit edilmistir.3%

4.6. Noropazarlama Deneyleri

Noroekonomik ¢aligmalara biiylik bir uygulama alan1 sunan néropazarlama deneyleri,
reklamcilik ve pazarlama sektoriinde yaygin olarak kullanilmasi nedeniyle olduk¢a 6nemlidir.

Noropazarlama alaninda gerceklestirilmis deneyler asagidaki gibidir:

Sigara paketlerinde ki gorsel uyaricilarla ilgili yapilan ¢alisma noropazarlama alaninda
yapilan en etkili deneylerden bir tanesi sayilabilir. 32 denek {izerinde yapilan bu deneyde,
deneklere ilk olarak goriintiileme teknikleri ve anketin birbirleriyle tutarliligini gérebilmek
amaciyla bir anket yapilmistir. Bu ankette deneklere, sigara paketleri tizerinde kullanilan
gorlintiilerin denege etkisi, bu goriintiilerin sigara igme istegini azaltip azaltmadig: vb. sorular
sorulmustur. Denekler, bu sorulara; goriintiilerden etkilendiklerini ve sigara i¢gme isteklerinin
azaldig1 cevabini vermistir. Deney asamasina gecildiginde; sigara icilmez uyarilari, Sigara
icmenin fiziksel olarak kisiye verdigi zararlarin resimleri farkli agilardan deneklere tekrar tekrar
gosterilmistir. Deney sonucunda, gosterilen resimlerin, sigara i¢gme arzusunu azaltacagina
daha da artmasina neden oldugu tespit edilmistir. Goriintiilerin gosterildigi sirada deneklerin
beyninde “nucleus accumbens” bélgesinin aktive oldugunu goriilmiistiir. Nucleus accumbensin

bir kez uyarilmasi, bireylerin tatmin olmak i¢in daha yiiksek dozlara ihtiyag duymasina yol

309 Alec Smith, Terry Lohrenz, Justin King, P. Read Montague, F. Colin Camerer, "Irrational Exuberance And Neural Crash
Warning Signals During Endogenous Experimental Market Bubbles.", Proceedings Of The National Academy Of Sciences,
Cilt.111, Say1.29, 2014. s. 10503-10508.

310 Serpil Altinirmak ve Aysesu Eyiiboglu, “Ekonomik Krizlerin Néroekonomi Kavramm Cergevesinde Degerlendirilmesi”,
Muhasebe ve Finansman Dergisi, 2016, s. 71.
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agmaktadir. Goriintiiler, sigara tiryakisi olan deneklerde sigara igme istegi uyandirmistir.>!! Bu
durum ayni zamanda goriintiiliime teknikleriyle anket arasindaki uyumsuzlugu gozler oniine

sermistir.

Noropazarlama tizerine yapilan bir diger deney Mini Cooper araglar tizerinedir. 2002
yilinda, “Daimler Chrysler Arastirma Merkezi”’nde yapilan bu deneyde deneklere, Mini
Cooper’in i¢inde yer aldigi farkli marka arabalarin resimleri gosterilmistir. fMRI cihazi
kullanilan bu deneyde, 6zellikle Mini Cooper gosterimini izleyen deneklerin beyninde, insan
ylizii canlanmis ve beynin yiiz tanima bolgesinde aktivasyon gergeklesmistir. Daha sonra Mini
Cooper dizaynin bireylerin zihninde bir bebek yiiziinii canlandirdigr ortaya ¢ikmistir. Bebek
yiizleri lizerine yapilan diger bir aragtirmay1 noérolog Morten L. Kringelbach ger¢eklestirmistir.
Kringelbach bu deneyde 12 yetiskinden, yanlarinda ki bir ekranda gocuk ve yetiskin yiizleri
yansirken, bilgisayarda bir islem yapmalarini istemistir. “Scientific American” dergisine gore,
deneye katilan biitiin denekler cocuk ve bebek yiizlerini gordiiklerinde daha 6zel ve daha hizl
bir tepkiler vermistir. Kringelbach’a gore, deneklerin beyinleri c¢ocuk yiizlerini 6zel
algilamaktadir. Mini Cooper marka araglarin bireyler tarafindan sirin bulunmasinin sebebi

bebek yiizleriyle bagdastirilmasindan kaynaklidir.3!?

TV programlari iizerinde yapilan baska bir néropazarlama ¢alismasinda, deneklere {i¢
ayri TV programi izlettirilmistir. Bu programlar; “Quizmania”, “Kugu”, “Eviniz Ne Kadar
Temiz” adli TV programlaridir. Bu programlar arasinda degerlendirme yapmas: istenen 200
denege SST cihazina baglanmis ve programlar arasindaki tercihleri belirlenmistir. Oncesinde
yapilan anket calismasinda Quizmania adli program en az begenilen program olmasina ragmen

SST sonuglarinda en ¢ok begenilen program olmustur.3!3

Baska bir noropazarlama deneyi, dini inanglarla marka bagimliligi arasinda bir
baglanti olup olmadig1 lizerinedir. fMRI cihazi kullanilarak dindar erkekler lizerine yapilan bu
deneyde deneklerin, dini duygular ve markalara kars1 hissettikleri duygular arasindaki etkilesim
Ol¢iilmiistiir. Bu deneyde; “Apple, Guinness, Ferrari, Harley Davidson, Coca Cola, BP,

Amerikan Exspress, Rahibe Teresa, Red Bull” markalari ile birlikte ¢esitli spor dallarinda

311 Martin Lindstrom, Buy.ology, 1.Basim. Istanbul: Optimist Yayim Dagitim, 2011, s. 24-25.
312 |_jndstrom, s. 39.
313 Lindstrom, s. 168.
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oynayan iinlii oyuncularin fotograflari, tespih taneleri, dua eden ¢ocuklar gibi marka ve dinsel
cagrisim yapacak gorseller kullanilmistir. Bu deneyin sonucunda gii¢lii markalarin, zayif
markalara nazaran deneklerin beyinlerinde daha fazla aktiviteye sebep oldugu gozlenmistir.
Deneklerin dini ¢agrisim yapan goriintiilere gosterdikleri tepkiyle, gliglii markalara

gosterdikleri tepkiler benzerlik gostermektedir.3'4

4.7. iktisat Politikalarimin Deneysel Iktisat, Davramssal Iktisat ve Noroekonomi

Kapsaminda Incelenmesi

Noroekonomi, son yillarda iktisat diinyasinda hizla yiikselise gecen bir disiplin olsa
dahi, iktisat politikalarina uygulanma konusunda hala gelistirilmesi gereken bir disiplindir. Bu
nedenle iktisat politikalarin1 yalnizca néroekonomik cergevede agiklamaya ¢alismak, iktisat
biliminde &ne ¢ikan gelismelerin gdz ardi edilmesine yol acacaktir. Iktisat politikalarini
noroekonomiyle birlikte, deneysel iktisat ve davranigsal iktisat perspektifinde de incelemek

iktisat diinyasinda gergeklesen degisim ve ilerlemenin daha net anlagilmasini saglayacaktir.

Giliniimlizde para ve sermaye piyasalarindaki gelismeler, kiiresellesmenin hizlh
yayilimi, diinyadaki internet, bilginin hizli paylasilmasi, psikolojinin ekonomiye dahil edilmesi,
ekonomik karar alicilarin beklentilere verdigi énem vb. durumlar ekonominin; televizyon,
gazete, dergi vb. mecralarda daha Onemli hale gelmesini saglamistir. Bu gelismeler,
noroekonominin ekonomik ¢evrelerce iizerinde daha ¢ok durulmasi gereken bir konu oldugunu
actkca gostermektedir. Yapilan calismalar gosteriyor ki hiikiimetler; gergek rakamlar ve
istatistiksel temel makro gostergelerin yani sira bireylerin, toplumlarin, milletlerin, sirketlerin;
davraniglarina, beklentilerine, algilama ve stratejilerine son derece onem vermekte ve bu

konuda ¢alismalar yapmaktadir.

Makroekonomik veriler gergeklikleri gozler Oniine sermektedir ancak psikolojik
faktorler ve dolayisiyla néroekonomi, gergekligi pekistirmenin oniinii agma konusunda biiytik
bir adimdir. Giinlimiiz teknolojisinde ve karmasasinda herhangi bir ekonomik sok karsisinda
hazirliklt olmak, krizleri anlamak iktisadin diger bilimler ve kendi alt bilim dallariyla uyum

halinde calismasindan ge¢mektedir. Son kiiresel kriz gdstermektedir ki; krizin etkileri,

314 indstrom, s. 122.
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toplumdan topluma, insanlarin krizi algilayis sekline gore degismektedir.®’® Beynin yatirim
kararlari, risk ve belirsizlik konular1 igin 6nem arz eden boliimleri, prefrontal cortex ve limbik
sistemdir. Odiiliin pesinden gitme ve kayiptan kaginma siiregleri burada yonetilir. Arastirmalar,
beynin zevk ve 0diil ile ilgili olan kisminin alim satim sirasinda aktive oldugunu
gostermektedir. Bu durum, yatirimcilarin agresif bir bicimde alim satim yapmalarina ve sonugta
finansal balonlarin olusumuna ve patlamasina neden olmakta bu da ciddi ekonomik krizlere yol
acmaktadir. Bu dogrultuda; para piyasasindaki hizli biitiinlesme ve borsalarin birbirleriyle
etkilesimi, bugiin New York Borsas1 endekslerindeki herhangi bir diisiis, tiim diinya borsalarini
psikolojik a¢idan etkileyecektir. Bu baglamda, ekonomik olgulara gézlem ve deney araciligiyla
bakmak toplumlarin norolojik, sosyolojik ve psikolojik durumlarinin tespiti ile olusturulacak
ekonomik programlar, iktisat bilimin gelisimini saglayacak ve uygun adimlar atilmasinin 6niinii

acacaktir.

Davranigsal iktisat politikalarinin heyecan verici nitelikte oldugunu diisiinen eski FED
Baskani Janet Yellen, davranissal temeller ¢ergevesinde olusturulan makroekonomik teorileri
standart teorilerden farkl: etkileri oldugunu ve bu konuda gergeklestirilen ¢alismalarin hizla
arttigin1 gormiistiir. Yellen, davranigsal calismalarin hem mikro ekonomik davraniglari hem
makroekonomik hareketleri acgiklayabilecek birlesik teoriler yaratabilecegini savunmustur.
FED tarafindan gergeklestirilen davranigsal arastirmalar sonucunda, enflasyonun pahali oldugu
goriisii desteklenmesine ragmen, diisiik seviyelerde bir enflasyonun katlanilabilir oldugu ve

nominal ticret katiligina kars1 korunmaya yardimcei olabilecegi sonucuna ulasilmistir.

Kanada Merkez Bankasi da enflasyon hedeflemesinin fiyat diizeyinde hedeflemeye gore
goreceli etkinligi ve enflasyon beklentilerinin niteligi gibi 6nemli para politikas1 sorunlarini

incelemek i¢in deneysel makroekonomiyi kullanmaya baslamistir.?*¢

Ingiltere; vergi politikalarinin revize edilmesi konusunda, 2017 yilinda Nobel ekonomi
odiilinti alan davranmigsal iktisatgt Thaler’in “Nudge (Diirtme)” isimli, insanlarin zihinsel

muhasebesinin, aldig1 kararlardaki etkisini ortaya koyan kitabindan esinlenmistir. Ingiltere’nin

315 Soydal, Mizrak ve Yorgancilar, s. 232.
316 Yavuzaslan, (2019) s.438
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bu konuda basarili olmasi, davranigsal iktisadin iktisat politikalar1 iizerinde basarili

olabileceginin bir gostergesi sayilabilir.3Y’

Thaler ve Sunstein, diirtme etkisini “insanlarin karsilagtiklart seceneklerden birini
yasaklamadan veya ekonomik 6zendiricilerde biiyiik capl bir degisime gitmeden, 6ngoriilebilir
bir sekilde yonetmeyi ve degistirmeyi saglayan tercihler yapisi” olarak tanimlanmistir. Thaler
ve Sunstein’e gore bir diirtme miidahalesinde, insanlar bir dayatmaya maruz kaldiklarin
hissetmemeli, istedikleri zaman miidahaleden kacabileceklerini bilmelidir. Buna gore, saglikli
yasami 6zendirmek adina, saglikli yiyecekleri géz hizasina koymak bir diirtme sayilabilir,
ancak fast-food tiirli sagliksiz yiyecekleri yasaklamak bir diirtme degildir.3®* Cogu insan,
yasaklar1 ve 6zgiirliiklerini kisitlayacak herhangi bir kurali ezip gegme istegi duymaktadir. Bu
nedenle diirtmenin basarili olmasi i¢in, bireylerin 6zgiirliikklerini kisitlayacak herhangi bir
miidahalede bulunmak yerine, bireylerin bilingaltlarina isleyerek, istenileni kendi arzulariyla

yapmalari saglanmalidir.

ABD Yonetim ve Biitce Ofisi, bu tiir yontemlerin hem diisiik maliyetli olmasi agisindan
hem de verimliligi arttirmas1 agisindan 6zellikle saglik politikalari tizerinde degerlendirilmesini
Onermistir. Obama yonetiminde ise, Amerikan halkina daha iyi hizmet verebilmek ig¢in,
icgoriileri 6zellikle federal politikalara dahil etmeye yonelik bir Yiiriitme Emri yaymnlamistir.
Buna benzer olarak “Avustralya, Danimarka ve Diinya Bankas1” tarafindan, diirtme etkilerini
siklikla kullanan bir takim davranis merkezleri olusturulmustur.?”® Deneysel caligmalari,
ozellikle karar verme siireclerini ve bu konu hakkindaki gelismeleri yakindan takip eden FED,
biinyesinde kurdugu “Davramssal Iktisat ve Karar Verme Merkezi (Center For Behavioral
Economics And Decision Making)” ile basta para politikas1 ve emek piyasasi olmak iizere
bircok konu {izerine arastirmalar ylriitmekte ve yiiriitilen arastirmalara finansal destek
saglamaktadir. “National Institutes Of Health” gibi devlet ajanslari, iktisat politikalarinin
deneysel ortamda incelenmesi konusuna destek vermektedir. Ornek vermek gerekirse; yaslanan
yetiskinlerin ekonomik davraniginin altinda yatan norobiyolojik etkenlerin incelenmesi

konusunda ortaya atilmis bir projeye, ABD 1,5 milyon dolarlik finansal destek saglamistir.

817 Yavuzaslan, (2019), s.437

318 Richard Thaler, & C.R,Sunstein. Nudge Improving Decisions About Health, Wealth And Happiness. New Haven &
London: Yale University 2008 s.6. Aktaran: Aldemir, Kaya s.128

319 Ceray Aldemir, & Merve Kaya ““Diirtme” Fikrinin Bir Kamu Politikas1 Aract Olarak Covid-19 Déneminde Hiikiimetler
Tarafindan Uygulanmas1” Gaziantep University Journal Of Social Sciences, 2020 s5.128
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ABD’nin yaninda Isvigre, Ingiltere, Fransa ve Italya’da da bu konuyla alakali calismalar
yiirtitiilmektedir.??° 2010 yilinda Birlesik Krallik Kabine Ofisi, davranigsal konularla alakali
olarak “Behavioural Insights Team-BIT (Davranis Trendleri Ekibi)” isimli merkezi
olusturmustur. Ingiltere ve Amerika’da ilk drnekleri verilen bu davranis merkezleri, bireysel
davraniglardan hareketle hem birey davranislarin1 yonetmeye yonelik hem uygulanacak olan
politikalar1 gelistirip bi¢imlendirmek amaciyla olusturulmustur. Ayrica, Tiirkiye’de faaliyet
gosteren “Davranissal Aksiyon Takimi (Nudge Turkey)”, Japonya’da faaliyet gosteren “Nudge
Unit Japan”, Tunus’ta faaliyet gosteren “Design Lab Tunusia”, Brezilya’da faaliyet gosteren

“Nudge Rio” da 6nemli baz1 davranigsal merkezlerdir. 3

Para politikasi ile ilgili konularin deneysel ortamda incelenmesi, kendiliginden olusan
verilere karst avantaj saglamaktadir. Merkez bankasi agisindan bakildiginda deneylerin;
enflasyon hedeflemesi, hane halki ve firmalarin enflasyon beklentilerini nasil olusturduguna
dair bir 6ngoriide bulunabilmek, faiz oranlarindaki hareketliligi ekonomideki dalgalanmalara
gore ayarlamak ve bunlara uygun para politikasi segmek gibi bir¢ok para politikas1 kararinda
yardimct oldugu sdylenebilir. Enflasyon beklentilerinin analiz siireci gdzlemlenmesi zor bir
olgu oldugundan, standart ekonomik yontemlerle ¢aligmayr zorlastirmaktadir. Deneylerle,

arastirmacilar bireylerin bu kararlari nasil verdigini gorebilecek ortam yaratabilmektedir. 322

320 Soydal, Mizrak veYorgancilar, s. 220.

$21Aldemir, Kaya, s.127

322 Suk,S.Lim. Edward, C. Prescott, Shyam, Sunder .”Generations Model Of Fiat Money: Experimental Evidence. Empirical
Economics”, Springer, cilt. 19 (2) (1994), 255-277 Aktaran: Yavuzaslan (2019) s. 438
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Tablo 6. da Deneysel ortamda incelenen makroekonomik konular gdsterilmistir:

Tablo 6

Deneysel Ortamda Incelenen Makroekonomik Konular

Calisilan Makroekonomik Konu Yazarlar
Walras'yan Denge Brown (1996), Lian ve Plott (1998)
Biiyiime ve Kalkinma Lei ve Noussair (2002), Capra vd., (2005)
Issizlik Arifovic ve Sargent (2003)
Uzmanlasma ve Dis Ticaret Noussair vd., (1995)
Déviz Kuru Belirleme Arifovic (1996), Noussair vd., (1997)
Bernasconi ve Kirchkamp (2000); Fehr ve Tyran
Para Yanilgisi (2001)
Smith vd., (1988), Lei vd., (2001), Duffy ve Unver
Varlik Fiyati1 Balonlar (2006)
Schotter ve Yorulmazer (2003), Garratt ve Keister
Bankacilik Krizleri (2005)
Spekiilatif Doviz Saldirilar: Arifovic, (1996); Noussair, vd., (1997)

McCabe (1989), Lim vd., (1994),
Tasarruf Meyli Marimon ve Sunder (1993a, 1993b, 1994)

Cooper (1999); Van Huyck vd.,
(1990); Bernasconi vd., (2004);
Maliye Politikasi Riedl ve Van Winden (2001)

Kaynak: Kiymet Yavuzaslan, “iktisat Bilimi Laboratuvara Mi Tasiniyor? Deneysel iktisat ve Oyun Teorisi”, Akademik
Arastirmalar ve Calismalar Dergisi, Cilt.11, Say1.21, 2019, s. 428-444.

Yukaridaki tabloda goriildiigii gibi genis ¢apli olmasa da temel makroekonomik
konular deneysel ortamda incelenmeye baslamustir. Istenilen sonuclara ulasmak igin,
noroekonomi ve reel ekonomik gergeklikleri iligskilendirilerek ¢oziimlemeler yapilmasinin

Onem arz ettigi sdylenebilir.

Iktisat politikalarinda, deneysel ortamda incelenen makroekonomik konulara ydnelik
onemli g¢alismalardan bir tanesi, Charles R. Plott’un “Complex Problems And Complex
Markets: Environmental Policy, Experiments And The Design Of A Biodiversity Offset
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Exchange” isimli ¢aligmasidir. Avustralya’daki tarimsal alanlarin takas uygulamalara iliskin
gerceklestirilen bu ¢alisma, 6zellikle agik artirma teorisinin giinlilk hayattaki kullanimi

acgisindan 6nem arz etmektedir.

Barro ve Gordon’in para politikasinda, oyun teorisi kullanarak yaptiklari ¢aligmalari
zaman tutarsizligl ile merkez bankasi bagimsizligini bagdastirarak farkli sonuclar elde
etmelerini saglamistir. Laboratuvar deneyleri, toplam sonuglarin kolaylikla incelenebilmesini
saglamis, beklentiler ve tanimlanmasi zor makroekonomik verilerin deney parametrelerine

baglanabilmesinin Oniinii agmistir.3?

Gergek hayatta karsiligini bulan bir baska deney ise 1980’lerde NASA’nin, NASA
personeli lizerinde yaptig1, uzaya yerlestirecegi bir uydunun, kapasite kullanim haklarinin nasil
dagitilacagini ve bu siirecin nasil isleyecegini anlamaya yonelik gergeklestirdigi ¢alismadir.
So6zii edilen ¢alisma, “3rd Nordic Conference On Behavioral And Experimental Economics™’de
sunulmustur. Caligma hala yazim asamasinda olmasindan dolayr konu hakkinda detayli bilgi

verilememektedir. 32

Buna istinaden davranigsal iktisadin, politikalar iizerinde kullanimina y6nelik en giincel
caligmalar ise tiim diinyay1 olumsuz etkileyen, 2019 yilinin sonlarina dogru, Cin’in Wuhan

kentinde baglayan Covid-19 salgmiyla ilgili diirtme ¢alismalaridir.

Salgin ile miicadele her gegen giin hiikiimetler i¢in ekstra maliyete neden olmaktadir.
Saglik sistemi yeterince gelismemis toplumlar, saglik merkezlerinde yeterli kapasite
bulunmadigindan salgindan gelismis iilkelere nazaran daha g¢ok etkilenmektedir.?* Salgin,
hiikiimetleri sadece saglik sektorii agisindan degil; “ekonomi, turizm, finans, egitim, yatirim,
tiiketim, otomotiv, gida” ve bunun gibi daha birgok sektor agisindan olumsuz etki yaratmakta
ve gelisimlerini engellemektedir. Ozel ve kamusal nitelikteki her kurulusun tek hedefi

salgindan bir an 6nce kurtulmak olmustur.

323 John Duffy, Eric O'N. Fisher “Sunspots In The Laboratory”. American Economic Review, cilt.95. (2005)510-529. Aktaran:
Yavuzaslan (2019) s.438

324 Akin, Urhan. S.14

325 Anne Lise Sibony. “The UK COVID-19 Response: A Behavioural lrony?” European Journal Of Risk Regulation,
(Nisan,2020), (11)2, s.2
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“Krukow Behavioral Design” adiyla bilinen ve Kopenhag’da varligini siirdiiren davranis
merkezi, daha ¢ok tiiketilmesi istenen iirlinlerin g6z hizasinda bulundurulmasi ve sosyal
kurallarin giicinden yararlanilmasinin, Covid-19 doneminde verilen bu savasta en 6nemli
silahlar arasinda oldugunu 6ne stirmiistiir. Ayrica yazili metinlerden ¢ok gérme duyusuna hitap
edilmesi gerektigi, panik ve korku duygularini uyandiracak renklerin aksine sakinlik ve huzur
duygularini uyandiran mavi gibi renklerin ilgili gorsellerde yer almasinin salginla miicadele

kapsaminda etkili olacagini sdylemistir. 3%

Diirtme etkisini Covid-19 ile bagdastirmak ve bir kamu politikasi araci olarak kullanmak
adina Amerika’da 3 bin 933 kisiyi iceren bir arastirma yapilmistir. Arastirma kapsaminda
bireylerin yakin ¢evresi ile kurduklari iletisim, salgin kapsamindaki haberler ve paylagimlar ile
ilgili sosyal medyay1 takip etme durumlari, sosyal ve siyasal degerleri gibi olgular iizerinde
durulmustur. Bu c¢aligma sonucunda beklenen, 14 temel tedbirin uygulanmasinin 2 katina
cikacagl yoniindedir. Bireyler iletisim halinde olduklar1 yakin cevresini etkilemektedir.??’
Diinya Saglik Orgiitii Avrupa Bolge Direktdrii Dr. Hans Henri P. Kluge, salgin ile miicadelede
davranigsal miidahalelerin 6nemini vurgulayan bir agiklama yapmuis, bireysel ve toplumsal
sorumlulugun o6nemini belirterek miicadele kapsaminda davraniglarin sekillendirilmesi

gerektigini savunmustur 32

Kahneman ve Tversky'nin ortaya koymus oldugu cerceveleme etkisi de diirtme
uygulamalarina bir 6rnek olarak verilebilir. COVID-19 istatistikleri goz 6niine alindiginda, bu
istatistiklerin bireylere aktarilis bi¢imi insanlarda farkli algilar uyandirabilir. Hastaliga
yakalanan kisilerin hayatta kalma oranlarina dair bir bilgi pozitif etki, 6liim oranlar

istatistikleriyle alakali bilgiler negatif bir etki uyandirmaktadir. Bu noktada, bireylerin

3% Sustainable Brands, “According To Krukow Behavioral Design, A Combination Of The Right Colors, Behavioral
Transmitters And Social Norms Can Help Fuel The Mass Behavior Change Necessary From Stemming The Spread Of COVID-
19.” (Mart 2020) Erisim Tarihi: 30.12.2020, https://sustainablebrands.com/read/behavior-change/when-behaviorchange-
becomes-a-public-health-imperative

327 Matthew Goldberg., Abel Gustafson., Edward Maibach ve Digerleri. “Social Norms Motivate COVID-19 Preventive
Behaviors”, (in press), 2020 s.1-6. 10.31234/0sf.io/9whp4

38 WHO (World Health Organization)., “Statement — Behavioural Insights Are Valuable To Inform The Planning Of
Appropriate Pandemic Response Measures.” Erigim Tarihi: 30.12.2020,
http://www.euro.who.int/en/mediacentre/sections/statements/2020/statement-behavioural-insights-are-valuable-toinform-the-
planning-of-appropriate-pandemic-response-measures
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hastaligin ciddiyetini almalari igin, uygun bir sekilde ve toplumsal panik yaratmayacak 6l¢iide

sunulacak negatif bir bilgi etkili olabilecektir.

Salginin, beklenmedik bir anda ortaya ¢ikmasi ve beklenmedik sonuglar dogurmasi
hiikiimetler i¢cin ekonomik bir sok olarak degerlendirilebilir. Bu ekonomik sok karsisinda
yapilan davranigsal c¢aligmalar, insan psikolojisinin 6nemini ve politikalara deney ve
davraniglarin dahil edilmesinin ne kadar 6nemli oldugunu bir kez daha vurgulamistir. Salginin
artmasi veya azalmasi dogrudan bireylerin davraniglar1 ve devletin uyguladigi politikalarla

baglantilidir. Bu konuda davranigsal iktisadin bir kamu politikast islevi gordiigii sdylenebilir.
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5. SONUC VE DEGERLENDIRME

Iktisat biliminin ortodoksisi giiniimiizde de neoklasik iktisat ¢ercevesinde
sekillenmektedir. Ancak fayda maksimizasyonu ve rasyonalite konusunda bir¢ok iktisat
Ogretisi tarafindan elestirilen neoklasik iktisat, ortodoksiye nazaran daha genis kapsamli bir
tanim olan yerlesik iktisat taniminda artik yalniz degildir. Temelinde neoklasik iktisat olmakla
birlikte; davranigsal iktisat, deneysel iktisat ve noroekonomi yerlesik iktisadi birlikte
olusturmaktadir. Neoklasik iktisadin daima faydasin1 maksimize etmeye calisan, bencil
rasyonel insanina giiven oldukca sarsilmistir. Psikoloji bilimin yeniden analizlere dahil
edilmesiyle birlikte davranigsal iktisatta gergeklestirilen calismalar; bireylerin rasyonel
olamayacagini, belirsizlik ve risk altinda dogru kararlar veremeyecegini, her kosulda fayda
maksimizasyonu hedeflemeyecegini teorik olarak ortaya koyarken, deneysel iktisat bunu
laboratuvar ortamina tagimis, néroekonomi ise bu deneyleri néroloji biliminin yardimiyla karar
mekanizmasinin yoneticisi olan beyin ve beynin ¢aligma prensipleriyle agiklayarak teori
olmaktan ¢ikarmistir. Davranigsal iktisat, deneysel iktisat ve néroekonomi neoklasik iktisat
varsayimlarint tamamen reddetmemekle birlikte neoklasik iktisadi analizlerin o6zellikle
rasyonalite ve fayda konularinda ne kadar eksik olduklarmi giin yiiziine ¢ikarmustir. insan; akls,

ruhu, duygulariyla bir biitiindiir. Bu biitiinliik karmasik bir yap1 olusturur.

Bu karmasik yapiy1 basite indirgeyerek matematiksel yontemlerle ve rasyonellik

kapsaminda agiklamak yeterli midir?

Yapilan ¢alismalar bu soruya bir yanit niteligindedir. Noroekonomi; belirsizlik ve risk
altinda alinan kararlari, bireylerin bu kararlar1 alma siirelerini, beklenti teorisini, oyun teorisini,
zamanlar arasi se¢imleri, tiiketici davranislarini hatta makroekonomiyi bilimsel goriintiileme
teknikleriyle deneysel olarak incelemis ve deneylerin sonuglartyla teorik ¢aligsmalar
birbirleriyle bir tutarlilik gostermistir. Bireylerin karar alma siireclerinde aktif olan beyin
bolgeleri, bireylerin karar alirken duygu ve sezgilerinden ne derece etkilendiklerini hatta ¢ogu
zaman bunu kontrol edemediklerini gostermistir. Bazi deneyler daha dogru sonug alinabilmesi
icin dncesinde anket calismasi yapilarak gerceklestirilmistir. Bu sekilde yapilan ¢ogu deneyde
anket sonuglar1 ve bilimsel goriintilleme teknikleri birbirleriyle celiskili sonuglar vermistir.

Bireyler hoslarina giden, istedikleri, ya da kendilerine mantikli gelen secenegi tercih edebilirler
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ancak kendilerinin bile ¢ogu zaman nasil verdiginin farkina varmadigi kararlari vermesini

saglayan bir yonetici tarafindan kontrol edilmektedirler.

Ornegin; bize daha 6nce mantikli gelen bir karar1 aldigimizda daha sonra pismanlik
yasadigimiz olmamis midir? Ya da riskli bir yatirim karar1 almak iizereyken kazancin biiyiisiine
kapilarak kaybettigimiz? Hosumuza giden bir mal satin almak istedigimizde, paramiz yeterli

olmasa dahi bizi o mali almaya iten gii¢ nedir? Rasyonellik bunun neresindedir?

Bireyler ¢ogu zaman kendisini rasyonel kararlar almaktan saptiran durumlarla karsi
karsiya kalmaktadir. Cogunlukla faydasin1i maksimize edecek olan secenege degil kendisini o
an tatmin edecek secenege yonelmektedir. Bireylerin aldig biitlin kararlar, duygu durumlari,
0diil ve cezaya karsi duyduklar1 haz veya aci, beynin farkli béliimlerince kontrol edilmekte ve
spesifik bazi durumlar olmadikg¢a otomatik siiregler tarafindan gerceklestirilmektedir.
Noroekonomi yaptig1 deneylerde bu bolgeleri tespit etmekte ve insanlari rasyonellikten saptiran

durumlar1 bilimsel olarak agiklamaya ¢alismaktadir.

Bu durumda neoklasik iktisadin homoeconomicus modeline karsi néroekonominin
homoneurobiyologicus modeli ortaya ¢ikmistir. Bireyler tamamen rasyonel degildir ama ayni1
zamanda irrasyonel de degildir. Bu durumda néroekonominin, homoneurobiyologicus modeli
rasyonellik i¢inde rasyonel olmaya c¢alisan bir insan modelidir. Ciinkii bireyler tamamen
rasyonel olamasalar dahi baz1 durumlarda rasyonel karar verebilirler. Ornegin, Bechara ve
arkadaglarinin yaptiklari deneyde bir denek grubunun kétii desteden kart gekmemeyi 6grenmesi
ve oyundan ¢ekilmesi rasyonel bir davranistir. Gergek hayatta da bireyler 6zellikle riskli
kararlar alirken, alacaklar1 kararlar {izerinde bir¢cok kez diisiiniir, planlama yapar ve bunu
uygulamaya c¢aligir. Daha once yaptiklar1 hatalar1 bir daha tekrarlamaya ¢alisir. Bu durum basit
bir sekilde rasyoneldir. Ama gercek hayatta bireyler neoklasik iktisadin, homoeconomicusun
tamamen hesaplayabilecegini diisiindiigii risk faktoriine kars1 eksik bilgiye sahip oldugunun
farkindadir. Dolayisiyla bir belirsizlik s6z konusudur ve bireyler hesaplayamadigi riskten
kacinma diirtiisiiyle aksiyon almaktadir. Kaybetme korkusunun verdigi duyguyla
homoeconomicusun verecegi bir¢ok karar1 vermemeyi secebilir. Bu da bireylerin rasyonel bir
bicimde rasyonel olduguna dair bir 6rnek teskil edebilir. Simon bu durumu “tatminkar” olarak
ifade etmektedir. Yani bireyler gercek hayatta, onlar1 tatmin edecek secenege yonelirler.

Dolayistyla bu se¢enek cogu zaman fayda maksimizasyonu yaratmaz.
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Neoklasik iktisadin fayda teorileri, sahibi oldugumuz psikolojik ve davranigsal
Ozellikleri yok saymistir. Neoklasik iktisada gore, bireyler daima tutarl bir fayda fonksiyonuna
sahiptir. Her segcenegi bilir ve her segenek i¢in elde edecekleri faydayr da hesaplayabilir. Bu
durum ise faydasin1 maksimize etmesini saglayacaktir. Belirsizligin yok sayildigi bir ortam baz
aliarak olusturulan fayda modelleri, bireylerin zamansal olarak tutarli oldugunu iddia etmistir.
Bireyler sabirsiz olduklarindan dolayi, daima bugiin tiiketmeyi tercih edeceklerdir ¢ilinkii
tilketimin ertelenecegi her bir giin, tiikketimden elde edilecek faydanin azalmasina yol

acmaktadir. Gergek hayatta boyle bir sey miimkiin miidiir?

Gelecek bir belirsizliktir. Gergek hayatta bireyler bugiin gerceklestirmedigi tikketime,
tistelik herhangi bir nedene dayandirmaksizin ihtiya¢ duyabilir. Bireyler kendilerini tatmin
edecek secenegi ve zamani kendi belirler iistelik bunun i¢in herhangi bir planlama yapilmasi
gerekmez. Gergek hayatta bireyler, beklenen faydalarini hesaplama yetisine sahip degillerdir.
Ciinkii bireyler homoeconomicus degildir. Neoklasik iktisatta karar siireglerinde temel nokta
denge ve rasyonalite varsayimlaridir. Ancak bu dengenin olusabilmesi toplumu bir biitiin olarak
diistinmekle gerceklestirilebilecek bir olgudur. Her bireyin tercihine dayandirilan neoklasik
iktisat modelleri matematiksel olarak tutarlidir ancak bireylerin refahindan hareket ederek,
toplumsal refah1 6l¢ebilecek bir arag yoktur. Kisisel refah 6znel bir olgudur ve kisisel 6znellik;
belli bir dayatma ve kural biitlinii i¢cinde analiz edilmesi giic bir karmagiklik barindirir.

Noroekonomi disiplini iktisada bireysel bir bakis acis1 kazandirmistir.

Sinirli rasyonalite varsayimi altinda; davranigsal iktisatta Simon, Kahneman, Tversky
ve Thaler, deneysel iktisatta Chamberlin, Smith, Plott, n6roekonomide Fehr, McCabe, Camerer
ve Zak one ¢ikmakla birlikte, bu alanda ¢alisan birgok iktisat¢l iktisat bilimine yeni bir bakis
acis1 kazandirmak i¢in ¢aligmis ve bunun sonucunda da gergege daha yakin analizler yapmay1

basarabilmistir.

Davranigsal iktisat, bireylerin karar alma davranmiglar1 konusunda yerlesik iktisadin
analizlerine zit teoriler ortaya koymus, bireyleri rasyonellikten saptiran nedenler iizerinde
durmustur. Davranigsal iktisat karar alma mekanizmalarimin yaninda oyun teorisi ve finansal
piyasalarin rasyonellik varsayimi altinda agiklamakta zorluk ¢ektigi konulara psikolojik bakis

acisiyla katki saglamistir.
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Deneysel iktisat, davranigsal iktisat teorilerini deneysel ortamda test etmistir.
Laboratuvar ortaminda gerceklestirdigi deneyler davranigsal iktisat teori ve varsayimlariyla
tutarlilik gostermis ve davranmigsal iktisat teori ve varsayimlarini destekler nitelikte sonucglar

ortaya ¢ikarmistir.

Bireylerin karar ve davraniglari, bireyleri rasyonellikten saptiran durumlart beyin
aktivasyonlariyla inceleyen noroekonomi deneyleri, davranigsal ve deneysel iktisatta
gerceklestirilen calismalar1 destekler nitelikte sonuglar vermistir. Bu {i¢ disiplin, birbirleriyle
siirekli bir etkilesim halindedir. Caligsmalari, birbirlerinden bagimsiz ancak ayni zamanda

birbirlerini destekler niteliktedir.

Davranigsal iktisadin psikolojiyi analizlere dahil etmesiyle baslayan siire¢, Simon’un
sinirli rasyonalite varsayimi Allias ve Ellsburg’un beklenen fayda teorisini cliriitmesi,
Kahneman ve Tversky’nin sinirli rasyonalite varsayimi altinda bireyleri etkileyecek psikolojik
faktorleri belirlemesi ve “Beklenti Teorisi”, Thaler’in indirgenmis fayda modeline karsi
elestirisi ve diirtme etkisi teorisiyle birlikte birgok caligmasi, deneysel iktisadin biitiin bu
teorileri laboratuvar ortaminda test etmeye ¢aligmasi ve son olarak ndroekonominin bireylerin
karar ve davraniglarini direkt hayatimizin her alanimi ydneten beyin ve beynin calisma

prensiplerini, ileri goriintiiliime teknikleriyle bagdastirmasiyla devam etmektedir.

Beyindeki karar alma siireclerini otomatik ve kontrollii siirecler tarafindan
yonetildigini 6ne siiren Camerer, Loewenstein ve Prelec, ayn1 zamanda biligsel ve duyusal etki
stireclerinin de karar alma konusunda ne kadar etkili oldugunu vurgulamistir. Karar alma
siirecleri beyinde birbiriyle etkilesim halinde olan bircok alt siire¢ tarafindan yonetilmektedir.
Verilen kararlarin kusursuz olabilmesi i¢in hem mantiksal hem de duygusal biitiinliik
gerekirken, 6zellikle duygular tarafindan yiirtitiilen otomatik siirecler bireylerin neden rasyonel
olamayacagini noroekonomik agidan kanitlar niteliktedir. Bununla birlikte; tiiketici
davranislari, karar alma stirecleri, deger fonksiyonu, paranin faydasi lizerine gerceklestirilmis
noroekonomik deneyler de ortaya atilan biitiin teorilerle tutarlilik gostermektedir. Bunun da

iktisat bilimin bilimselligini bir adim 6teye tasidigi sdylenebilir.

Beyin, biitiin bu teknolojik ilerlemelere ragmen hala bir kapali kutu olarak duruyor

olsa da psikoloji, iktisat ve norolojinin biitiinlesmesi ve uzmanlasmasi arttikga néroekonomi
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iktisat bilimi i¢in gelecek vaat eden bir disiplin olma yolunda adim adim ilerleyecektir.
Noroekonominin iktisat politikasi, makro ve mikro ekonomi alanlarinda da gelistirilmeye
calisilmasinin, iktisat bilimi i¢in bir paradigma degisiminin sinyallerini verir nitelikte oldugu

sOylenebilir.

Buradan hareketle, yapilan c¢aligmalar gosteriyor ki neoklasik iktisat teori ve
varsayimlari iktisat literatiiriinde devrim yaratmis, uzun bir déonem boyunca hakimiyetini
korumus bir iktisat 6gretisi olmasina karsin, zaman igerisinde iktisadi analizlerde gercek
hayattan uzaklasmasiyla iktisad: tanimlamakta oldukea yetersiz kalmstir. iktisat bilimi uzunca
bir siire insandan bagimsiz diisiinlilmesi zor olan psikoloji ve sosyoloji faktorleri digarida
birakilarak analiz yapmistir. Zaman degisimi zorunlu kilmaktadir. Ozellikle teknolojinin,
bilimin artan bir hizla gelismesi, insanlarin diislince ve davranis bi¢cimlerini degistirmektedir.
En biiylik denek grubu toplumdur. Dolayisiyla hiikiimetler, bu gelisime uygun politikalar
gerceklestirmek icin bu degisime ayak uydurmak zorundadir. insanlarin ¢ogunlukla irrasyonel
davraniglar sergilemesi ve bunun altinda yatan nedenleri analizlere dahil etmeye g¢alismak
karmasik bir siireci gerekli kilsa da iktisat biliminin gelisimi i¢in géz ardi edilmemesi gereken

bir konudur.

Noroekonominin iktisada kazandirdigi bireysel bakis acisi; faiz, yatirim, turizm,
tiketim vb. konularda iktisat politikalarinin olusumuna katki saglayabilir. Enflasyon
beklentilerinin tiiketicilerin bireysel harcama kaliplarina gore belirlenebilir. Risk algisina gore
bir giiven yonetimi politikast uygulanabilir. Turizm sektoriinde verimliligi arttirmak igin
bireylerin tercihlerine gore politikalar belirlenebilir. Buna bir 6rnek vermek gerekirse; bireyler
kis aylarinda dahi deniz 6zlemi ¢ekmekte ve aylar oncesinden deniz tatili yapabilecekleri

bolgelere satin alma gergeklestirmektedir.

Bir bagka 6nemli konu ise giiniimiizde biitiin diinyay1 olumsuz yonde etkileyen Covid-
19 salgimidir. Salgin, biitiin hiikiimetleri basta saglik, ekonomi, turizm, finans, egitim, yatirim
ve tiketim, otomotiv, gida ve daha birgok sektor agisindan olumsuz etkilemekte ve bu
sektorlerin gelisimlerini engellemektedir. Bugiin, Covid-19 ile miicadele konusunda
hiikiimetlerin davramgsal ve deneysel yontemlerden yararlandigi goriilmektedir. Ozellikle
Thaler’1n ortaya koydugu diirtme etkisi teorisinin salginla miicadele konusunda 6nemli bir arag

oldugu disiiniilmektedir. Hiikiimetlerin kurdugu belli basli davranis merkezleri, salgin
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azaltabilecek her tiirli davramigsal etkiyi gozden gecirmekte ve buna gore politika
belirlemektedir. Ancak insanlar boyle bir salginla miicadele ederken bile irrasyonel davraniglar
sergileyebilmektedir. Bireylerin tedbirlere uyma konusunda gosterdigi irrasyonel davranisin
sebebi, bugiinkii faydasini gelecekteki faydasina tercih etmesi olabilir. “Bana bir sey olmaz”
algisiyla sezgilerini kullaniyor olabilirler. Evde oturmak onlara hayatlarindan ¢aliyormus gibi
hissettiriyor olabilir. Oysa rasyonel bir davranis biitiin tedbirlere uyup herhangi bir yanilgiya
kapilmamaktadir. Asil hayattan calan, Ozellikle saglik gibi durumlarda irrasyonel
davraniglardir. Bu durumda hiikiimetlerin giivenilirliginin yiiksek olmasi ve politikalarini
bireylerin irrasyonel davranislarini da goz oniine alarak gelistirmesi belki de bu zamana kadar

hi¢ bu kadar 6nemli olmamustir.

Bu calismada, insan psikolojisinin iktisadi kararlar {izerindeki etkisi ve Onemi;
psikoloji ve iktisat bilimlerinin birlikteliginden dogan davranigsal iktisat, deneysel iktisat ve
néroekonomi kapsaminda incelenmistir. Arastirmalar, insan psikolojisinin analizlerin disinda
birakilmasinin, iktisadi gergeklikten uzaklastirdigini ortaya koymustur. Davranigsal iktisat ile
birlikte psikolojinin analizlere dahil edilmesi, ger¢ege daha yakin varsayimlar yapilabilmesinin
Oniinii agmistir. Davranigsal iktisat, deneysel iktisat ve néroekonomi; insanin karmagik yapisini
goz ard1 etmeden gerceklestirdikleri calismalarla, iktisat biliminin gelisimine biiyiik katkilar
saglamistir. Yapilan ¢aligmalar gosteriyor ki bireyler tam anlamiyla rasyonel degildir. Tam
anlamiyla rasyonel olmayan bireyler, iktisadi kararlarinda sezgilerinden, duygularindan ve
cevresindeki degiskenlerden etkilenmektedir. Bireylerin psikolojisi, aldiklar1 tiim iktisadi
kararlarin yoniinii degistirmekte ve bu kararlar1 sekillendirmektedir. Néroekonomide beyin
gorlintiilleme teknikleriyle gerceklestirilen deneyler, bu durumu dogrular nitelikte bilimsel

sonuglar vermistir.
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